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Was die anderen sagen

Seiten-Spiegel
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CW-Kolumne

Microsoft auf der Bremse

.Ich habe keine Menschenseele gefunden,
die dieses Geréat ausprobiert hat und nicht
entsetzt, verwirrt oder beides war.”
Gadget-Kritiker David Pogue Uber
den Touchscreen-Blackberry ,Storm”
in der ,,New York Times"”

LInzwischen
eriffnen
Computer

und Internet

ganz neue
Austausch- und Informa-
tionskontrolle, dh... -kand-

le, iiber Grenzen hinweg.”

Innenminister Wolfgang Schéuble zur Er-
6ffnung der ,,3. Berliner Medienrunde”

.Der Nutzer gerét in einen Prozessablauf
hinein, der ihm automatisch immer den
Schritt vorschlagt, den er selbst gerade
machen wollte — zumindest hat der Kunde
dieses Geflhl. In diesem Mut zur gezielten
Reduktion der Komplexitét liegt eine groBe
Qualitat des iPhone.”

«Frankfurter Allgemeine Zeitung”

+Auch hierzulande beobachten Medienpsy-
chologen eine neue Qualitdt der Ich-Bezo-
genheit, die vor allem auf die neuen tech-
nischen Moglichkeiten, insbesondere das
Web 2.0, zurlickgeht. Weil es nie leichter
war, sein Ich zu konstruieren und zu insze-
nieren: Mit einem Mausklick lassen sich per-
sonliche Daten, Bilder, Filme hochladen, die
eigene kleine Show abziehen, wahrend
theoretisch die ganze Welt zuschaut. Daten-
schutz? Missbrauch von Nutzerdaten? Was
kiimmert mich, was meine tausend Internet-
freunde auch nicht interessiert?”

+Welt online”

~Manchmal kdmpfen auch andere Verfas-
sungsorgane fir einen effektiven Schutz
von Birgerrechten. Das hat (...) eindrucks-
voll der Bundesrat bewiesen. In einer
Sternstunde des Landerorgans wurde das
BKA-Gesetz sehr sachlich diskutiert und mit
sehr guten Griinden abgelehnt.”
»Stiddeutsche Zeitung”

Portale hin, Enterprise 2.0 her, die di-
gitale Abbildung unseres Schreibtischs
und seiner Organisationskonzepte be-
stimmen bis heute die Arbeit am PC. Auf
einer mehr oder weniger aufgerdumten
Ablageflache verwalten wir unsere Doku-
mente und Programme in Ordnern, die
ganze Arbeitsumgebung erhélt durch per-
sonliche Hintergrundbilder, Farben und
digitalen Nippes eine personliche Note.
Dieser virtuelle Schreibtisch klebt jedoch
an der Hardware des Arbeitsplatzrech-
ners, so dass die gidngige Losung fiir
mobile Arbeitskréifte darin besteht,
ihr Notebook iiberall mit sich herumzu-
schleppen.

Angesichts alternativer Konzepte, fiir
die das Web und intelligente Mobilge-
rite stehen, muss sich der digitale Schreib-
tisch erneuern, wenn er seine Position
in der Unternehmens-DV behaupten
will. Tatsédchlich steht das Desktop-Modell
vor dem grofiten Umbruch seiner Ge-
schichte — und das sicher nicht, weil
Microsoft es so gewollt hétte. Citrix brach-
te nach dem Vorbild von Unix das Multi-
user-Konzept auf Windows, VMware hatte
die Idee, den Desktop in virtuellen Maschi-
nen auf dem Server auszufiihren (VDI),
und Firmen wie Softgrid oder Thinstall
entwickelten Produkte zur Anwendungs-
virtualisierung.

Leserbrief

Microsoft reagierte auf das Thema Virtua-
lisierung erst, als es nicht anders ging. Statt
selbst zu entwickeln, ging der Konzern auf
Einkaufstour, beginnend mit Connectix (Vir-
tual PC) tiber Softricity und Kidaro bis zu
Calista. Heute neigt Redmond dazu, sich
zum Vorreiter der Virtualisierung zu stili-
sieren. In Wirklichkeit aber steht der Soft-
wareriese auf der Bremse. Ein Beispiel
dafiir ist der so genannte Vista Enterprise
Centralized Desktop (VECD). Dahinter ver-
birgt sich eine Gebiihr, die Firmen pro End-
gerdt ausschlieBlich dafiir entrichten miis-
sen, dass sie auf ihren Desktop zugreifen
diirfen, der in einer virtuellen Maschine
lauft. Diese Zugriffsgebiihr kann erst iiber-
wiesen werden, nachdem eine Software
Assurance abgeschlossen wurde.

Wenn sich der Desktop technisch erneu-
ert, wird sich Microsoft dafiir ein passendes
Lizenzmodell ausdenken miis-
sen. In einer Steuer auf
jedes Endgerit kann
es nicht bestehen.

Wolfgang
Sommergut b
Redakteur CW

schitzen. Dazu braucht es

Sicherheitsanbieter

in der Kritik

Als ,Kunde” der IT-Sicher-
heitsdienstleister betrachte
ich den Markt kritisch: Die
meisten Anbieter haben sich
spezialisiert und beteuern,
dass ihre Lésung ,die einzig
wahre und notwendige In-
vestition” ist, die der Kunde
zu tatigen hat.

Die wenigsten Anbieter sind
mit der Problematik ihrer
Kunden in Fragen der IT-Si-
cherheit vertraut und suchen
nach einer kundengerechten

» Losung der Sicherheits-
I“JTEIM'!. probleme. Man sagt, dass
- das Budget fir IT-Sicher-

heit zwischen zwei und

zehn Prozent des IT-Gesamt-
budgets liegt. Kdme ich den
Forderungen der IT-Sicher-
heitsanbieter nach und wir-
de, was ich gerne tate, unser
Unternehmen vollumfassend
absichern, so waren nach
meiner Einschatzung Investi-
tionen von 30 bis 40 Prozent
des IT-Gesamtbudgets fallig.
Diese Kosten kénnen von
den wenigsten Unternehmen
getragen werden. Comco
hat mit seiner Studie Recht!
Die Unternehmen missen
ihre IT-Infrastrukturen besser

aber Dienstleister, die den
Bedarf der Unternehmen in
ihren Fokus riicken und die
Informationssicherheit dem-
entsprechend optimieren
helfen.
Solange IT-Sicherheit punk-
tuell angegangen wird, so-
wohl auf Anbieter- wie auch
auf Anwenderseite, wird sich
die Situation in den Unter-
nehmen nicht nachhaltig ver-
bessern.

Reinhard Suhre

(via CW-Forum)

Die Lesermeinung bezieht sich auf
den Artikel ,,Firmen schludern bei
der Sicherheitsanalyse ihrer Netze”,
www.computerwoche.de/1880025
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Die lange Nacht der IT-Bosse

Im Rahmen eines feierlichen Gala-Dinners wurden
die Preistrager im Wettbewerb ,,CIO des Jahres™ gekiirt.

emeinsam mit ihrer

Schwesterpublikation, dem
CIO Magazin, zeichnete die com-
PUTERWOCHE die Preistriger ih-
res Wettbewerbs ,,CIO des Jah-
res” im Rahmen eines festlichen
Gala-Dinners aus.

Gelungenes
Familientreffen

Knapp 100 Géste waren am
27. November 2008 in Miinchen
ins Fiinf-Sterne-Hotel ,Manda-
rin Oriental“ geladen, um die
Top-CIOs zu feiern. Eingefun-
den hatten sich nicht nur die
Gewinner des diesjdhrigen Wett-
bewerbs Rainer JanfBen von
der Miinchener Riick (1. Platz
GroBBunternehmen) und Bodo
Deutschmann von den Kdégel
Fahrzeugwerken (1. Platz Mit-
telstand). Auch
viele Platzierte
waren zugegen,
ebenso zahlreiche
Preistrdger aus
den Vorjahres-
wettbewerben,

darunter Wolfgang
Gaertner von der
Deutschen Bank
‘([ll"rfl)é;ﬁgg%l(l)r;) | : £ s A : GenieBer:;‘den Abend

und Michael Neff _ - g - v.l.nir. KlalVitt (BA), Prof.

Die Gewinner Bodo Deutschmann (unten links) und
Rainer JanBen (daneben) im Kreise der besten IT-Manager
Deutschlands.

von den Heidel- Hubert Ogi€rle (Jury-Mitglied)
berger Druckma- und Andgas-Strausfeld (DAK).

schinen (1. Platz
GrofBunternehmen
2005) sowie fast
alle Jurymit-
glieder.

Diese Veranstaltung, die von
Teilnehmern als das ,,vorweih-
nachtliche Familientreffen der
CIOs*“ bezeichnet wurde, dient
jedes Jahr dazu, die Leistungen
der IT-Manager zu wiirdigen.
Dariiber hinaus bietet sie allen
Beteiligten einen festlichen und
exklusiven Rahmen zum Mei-
nungsaustausch und Networ-
king. (ka)

Rainer JanBen (Mitte) freut sich
mit den beiden Chefredakteure
Heinrich Vaske (links) und Horst
Ellermann tiber den ersten Plat
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3 Fragen — 3 Antworten ...

Krise als Chance

CW: Im Vergleich zu Cisco und anderen
Playern ist Netgear nicht unbedingt
Innovationsfiihrer. Wie wollen Sie in
diesem Wettbewerb bestehen?

LO: Wir setzen unseren Kurs fort, Enterpri-
se-Technik fur kleine und mittlere Unter-
nehmen (Small Medium Business = SMB)
zu bezahlbaren Preisen anzubieten. Dabei
achten wir auf Geschwindigkeit und leichte
Bedienung - hierin unterscheiden wir uns
von den groB3en Playern. Gleichzeitig ist
das unser Differenzierungsmerkmal gegen-
Uber den taiwanischen und chinesischen
Herstellern, die immer nur den Technik-
trends folgen und nur eines kénnen: billig,
billig und nochmals billig.

CW: Merken Sie bereits die Wirtschafts-
krise?

LO: Hier missen wir zwischen dem Consu-
mer- und dem SMB-Markt unterscheiden.
Beide Segmente haben flr uns derzeit eine
Gewichtung von 50 zu 50. Im Consumer-
Bereich verbuchen wir bereits Einbriiche,
wahrend das SMB gut lauft. Es klingt schon
fast zynisch, aber wir profitieren von der
Krise in zweifacher Hinsicht. So finden Leu-
te, die heute ihren Job verlieren, in der Re-
gel keine neue Festanstellung mehr. Sie
mussen sich also selbsténdig machen und
eine eigene IT-Infrastruktur aufbauen. Und
Unternehmen kaufen in wirtschaftlich guten
Zeiten — wenn das Budget kein Problem ist
—teure Gerate von Cisco oder HP. Jetzt
sitzt das Geld nicht mehr so locker. Diese
Kunden werden zu Netgear kommen.

CW: Also ist die Wirtschaftskrise fiir
Netgear ein Gliicksfall, da Sie sonst nicht
weiterwachsen kénnten?
LO: Nein, denn wir haben auch sonst ein
interessantes komplettes Portfolio aus Net-
work Attached Storages (NAS), Wireless,
Switching, Routing und
Firewalls sowie Virtual
Private Networks
(VPNs). Zudem ar-
beiten wir an einem
neuen Standbein.
Demnachst kénnen
Sie bei Netgear auch
Security Appliances
kaufen. (hi)

Patrick Lo,
CEO von
Netgear

COMPUTERWOCHE 49/08

IBM-Berater entdecken Cloud Computing
Consulting-Services sollen Unternehmen

beim Nutzen der Wolken-IT helfen.

Seit der Ankiindi-
gung der Blue-
Cloud-Initiative vor
gut einem Jahr baut
IBM sein Angebot
rund um Cloud Com-
puting kontinuierlich
aus. Mit der jiingsten
Ankiindigung betont
der Konzern vor al-
lem das Know-how
seiner Dienstleistungs-
sparte. So bietet die
Organisation IBM Global Business Services
ab sofort branchenspezifische Consulting-
Dienste. Die Experten verwenden ein be-
triebswirtschaftliches Modell, um die Kosten
fiir den Aufbau interner Clouds oder den
Transfer von Daten und Anwendungen in
ein externes Cloud-Modell abzuschétzen.
Auch ein hybrides Modell aus intern und
extern erbrachten Diensten werde dabei
bewertet, so der Anbieter.

Mit Cloud Computing oder iiber ein Netz-
werk erbrachte Software und Services

kénnten Kunden bis
zu 80 Prozent an Fli-
che sowie 60 Prozent
an Strom- und Kiih-
lungskosten sparen,
werben die Marke-
tiers. Die Auslastung
von IT-Systemen lasse
sich verdreifachen.
Um das Nutzenpoten-
zial auszuschopfen,
bietet IBM eine ganze
Reihe technologiespe-
zifischer Beratungs-, Design- und Imple-
mentierungs-Services. Die Konzernsparte
IBM Global Technology Services etwa will
Kunden dabei helfen, Cloud-Infrastrukturen
zu installieren und zu betreiben.

IBM hat auch das Thema Sicherheit in
Cloud-Computing-Umgebungen entdeckt.
Entsprechende Services sollen Cloud-Nutzer
in die Lage versetzen, in Sachen Security
und Compliance ein mindestens so hohes
Niveau wie mit klassischen internen IT-
Landschaften zu erreichen. (wh)

Wilkens Rechenzentrum spart Strom

Mit seinem Oko-Konzept bewirbt sich Roman Hoffmann

fiir den Green-IT-Award auf www.10projects.de.

Dem Geschiftsfithrer der Wilken Re-
chenzentrum GmbH ist es gelungen,
den Stromverbrauch trotz steigender Server-
Kapazitit nahezu konstant zu halten. Bei-
spielsweise ist die Alarmanlage an die
Stromversorgung von PCs, Druckern oder
Faxgeriten gekoppelt. Damit wird nachts
der aktive oder Standby-Betrieb von Gera-
ten unterbunden.

Ebenfalls zur Senkung des Stromver-
brauchs beitragen sollen virtuelle Server
— zusdtzlich ldsst sich dadurch auch der
Kapazitdtshedarf besser an die einzelnen
Kunden anpassen. ,So teilen sich Kunden
Server, die Rechenkapazitdten zu unter-
schiedlichen Zeiten benotigen®, berichtet
Hoffmann. ,Das spart an sich schon Hard-
ware.“ Schlecht abkupfern lisst sich aller-
dings eine weitere Besonderheit des Wilken-
Rechenzentrums: die Unterbringung im

Roman Hoffmann,
Geschéftsfiihrer Wilken
Rechenzentrum GmbH,
verbindet Okologie mit
Kosteneffizienz.

kiihlen Weinkeller des Unternehmens. Mit
seinem Konzept bewirbt sich Hoffmann um
den Intel-Energieeffizienz-Award, den com-
PUTERWOCHE und CIO gemeinsam mit Intel
und unterstiitzt vom Bundesumweltminister
vergeben. Interessenten konnen ihre Green-
IT-Projekte auf der IT-Projekt-Community
www.10projects.de eingeben. Es gibt attrak-
tive Preise zu gewinnen, darunter eine Reise
zum Intel-Rechenzentrum in die USA. (mb)

Fotos: Wilken; IBM
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Handy-Verkauf: Bisher kriselt nur Westeuropa
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@ Der Handy-Absatz im asiatisch-pazifischen Raum trotzte dem
globalen wirtschaftlichen Abschwung und der allgemein gebrems-
ten Kaufbereitschaft: Mit insgesamt 116,7 Millionen Mobiltelefonen
wanderten in der grof3ten Region im dritten Quartal 13,8 Prozent
mehr Handys als im vergleichbaren Vorjahresquartal iiber die
Ladentheken. Im laufenden vierten Quartal konnte das Wachstum
allerdings zum Stillstand kommen, warnen die Analysten. @ In
der Region Osteuropa, Naher Osten und Afrika legte der Handy-
Markt mit 57,8 Millionen verkauften Einheiten im Jahresvergleich
um 13,1 Prozent zu. Zwar machte sich die weltweite Finanzkrise
in einigen osteuropédischen Lindern gegen Ende des Berichtszeit-
raums deutlich bemerkbar, fithrte aber nicht zu einem nennens-
werten Abschwung. Besonders in den Schwellenldndern — allen
voran Afrika — zeigte der Markt fiir Mobiltelefone anhaltend ge-

sundes Wachstum. Doch auch hier rechnen die Marktbeobachter
im Jahresendquartal mit einem Riickgang des Verkaufs nach Stiick-
zahlen. € In Nordamerika floriert das Handy-Geschift nach wie
vor: Mit 47 Millionen verdubBBerten Mobiltelefonen wuchs der Stiick-
zahlenabsatz um 4,5 Prozent. Verkaufsschlager waren den Exper-
ten zufolge Smartphones — inshesondere Modelle des erweiterten
RIM-Portfolios sowie Apples iPhone 3G. @ Als riickliufig erwies
sich die Stiickzahlenentwicklung indes in Westeuropa mit seinen
geséattigten Méarkten — hier wurden 43,5 Millionen Einheiten und
damit acht Prozent weniger Handys als im Vorjahresquartal ab-
gesetzt. Steigende Lebenshaltungskosten sowie lingere Wiederbe-
schaffungszyklen aufgrund bis zu 24 Monate wihrender Vertrags-
laufzeiten diirften das Marktwachstum auch im vierten Quartal
negativ beeinflussen, so Gartner.

Nokia kombiniert Touchscreen mit Volltastatur

Der finnische Handy-Riese hat
auf der Hausmesse Nokia World
in Barcelona sein neues Flagg-
schiffmodell ,N97“ vorgestellt.
Das Smartphone verfiigt iiber
ein 3,5 Zoll groBes berithrungs-
empfindliches Display mit 360
x 640 Pixel Auflosung sowie ei-
ne seitlich ausziehbare Qwertz-
Tastatur.

Weitere Features sind ein in-
tegrierter A(ssisted)-GPS-Emp-
finger sowie ein elektronischer
Kompass zur besseren Orientie-
rung beziehungsweise zum Aus-
tausch standortbezogener In-
formationen mit Freunden.

g g

Uber HSDPA und
WLAN wird die
Verbindung zum {«
Internet und -~ ™
den verschie- %
denen Diens-
ten der hausei-
genen Ovi-Plattform
hergestellt.

Mit 32 Gigabyte internem
Speicher braucht sich das Nokia
N97 auch speichertechnisch
nicht vor dem iPhone 3G zu ver-
stecken. Der Ablageplatz ist zu-
dem mit einer 16-Gigabyte-
MicroSD-Speicherkarte erwei-
terbar. Damit der Genuss von

~ .-_T::;::E__;___;nyusik,Videos und ande-

Internet via
. Rundfunk

~5 T ren Inhalten nicht |

frithzeitig beendet :
wird, hat Nokia i
das Gerit mit 1500

# hen. Zur technischen :
= Ausstattung gehort auBer- :
dem eine 5-Megapixel-Ka- i
mera mit Zeiss-Optik, die Video-
aufnahmen im 16:9-Format !
ermdglicht. Interessierte kon- !
nen schon mit dem Sparen an- |
fangen: Das rund 650 Euro teure
Nokia N97 soll im ersten Halb- i
jahr 2009 verfiighar sein. (mb) :

In Brandenburg wird nach An-
gaben der Deutschen Telekom
europaweit erstmals ein Inter-
i net-Zugang iiber Rundfunkfre-
! quenzen getestet. So kénnten
auch Regionen erreicht werden,
in denen das Internet bislang
nur in niedriger Geschwindig-
keit zu empfangen ist, so Tele-
kom-Sprecher Georg von Wag-
ner. Fiir das Pilotprojekt der
Telekom und der Medienanstalt
Berlin-Brandenburg sollen in
Wittstock 100 Empfangsgeréte
verteilt werden. (kf)

Foto: Nokia
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