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CW-Kolumne

Wie man richtig spart

~Laptops sind wie Transistorradios. Ge-

schlossene Elektronik-Kisten, die beim ers-

ten groBeren Defekt auf dem Mll landen.”
Wirtschaftswoche-Autor Mehmet Toprak

LDas Web 2.0
braucht drin-

gend einen ho-

heren Zweck.”

Umweltaktivist Al Gore

.'Recht sichert Freiheit’ hieB friher der Leit-
spruch auf den rechtspolitischen Kongres-
sen der CDU/CSU. Der Satz ist und bleibt
richtig. Recht sichert Freiheit - nicht immer
mehr Rechts- und Grundrechtseinschran-
kung. Sicherheit ist kein abstrakter Wert, sie
ist keine omindse Staatssicherheit. Sie ist
die Sicherheit der Menschen im Recht. Das
BKA-Gesetz schadet dieser Sicherheit.”
Heribert Prantl in der
»Stiddeutschen Zeitung”

LJeder Kiihl-
schrank hat

dann eine eigene

Internet-Adres-
se, jede Klimaanlage, das
Auto, die Stehlampe,
selbst der Stromzdhler.
Alle Gerdte werden mit-

einander kommunizieren.”

Internet-Papst Vint Cerf blickt im
.Handelsblatt” in die Zukunft

.Vorsichtige Schatzungen gehen davon
aus, dass sich die Einzelhandelsumsatze im
Internet bis 2015 mindestens verdoppeln
werden. Im Vergleich zu anderen Nationen
wie den skandinavischen Léndern oder
Amerika ist die Internet-Penetrationsrate in
Deutschland mit rund 60 Prozent noch
deutlich ausbaubar.”

Professor Gerrit Heinemann in der ,,FAZ"

Die Weltmarkte kultivieren seit der Fi-
nanzkrise gepflegte Panik. Fiihrende
Unternehmen der unterschiedlichsten
Branchen stehen bei der Politik auf der
Matte und suchen Schutz unter dem
Schirm staatlicher Hilfen. Gleichzeitig geht
das groBe Sparen los. Inshesondere in den
Finanzinstituten wird jetzt natiirlich ge-
hobelt. Das jiingste Beispiel ist die Citi-
bank, die iiber 50 000 Mitarbeiter entlas-
sen will. Auch so kann man sparen. Man
fragt sich allerdings, wie Unternehmen
nach solch einem rigorosen Kahlschlag
ihre angestammte Geschéftstatigkeit noch
wahrnehmen koénnen.

Die deutsche IT-Branche rechnet nach
einer Umfrage des Branchenverbands Bit-
kom mit Umsatzeinbriichen. Mehr als je-
der vierte IT-Hersteller bekommt schon
jetzt weniger Auftrdge als kalkuliert.
Grund hierfiir: In den Unternehmen wird
auch in den IT-Abteilungen hart auf die
Kostenbremse getreten.

Doch wer jetzt kompromisslos einen
Sparkurs einschlédgt, der muss seinem Un-
ternehmen damit keinen Gefallen tun. So
warnen die Analysten von Gartner vor un-
iiberlegten Ausgabenreduzierungen. Ge-
rade in Zeiten wirtschaftlicher Krisen oder
gar der Rezession seien Innovationen

Leserbriefe

umso wichtiger. Im Prinzip wendet Gart-
ner eine alte Borsenweisheit an: In einer
Baisse sollte man Aktien kaufen. Gartner
rat Unternehmen, sich kiihl zu fragen, wie
sehr eine Innovation ein Unternehmen
weiterbringt, und nicht einfach alle wich-
tigen IT-Vorhaben auf Eis zu legen oder
komplett abzusagen.

Unternehmen, die jetzt hektisch alle an-
stehenden IT-Projekte in die Warteschlei-
fe schicken, nehmen sich damit mittelfris-
tig einen Wettbewerbsvorteil. Heute mogen
solche IT-Manager von ihren Controllern
als Sparfiichse gefeiert werden, spétestens
tibermorgen wird vom Kaputtsparen die
Rede sein. Wer dngstlich den Status quo
bewahren will und sonst nichts, der be-
wegt sich auch
nicht. Stagnation
ist Riickschritt —
da hilft auch die
Rezession  als
Ausrede nicht.

Jan-Bernd Meyer
Redakteur CW
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Preis.

Die Graben zwischen
DSAG und SAP (CW 46)
Man liest es gern:

e SAP erweitert die ,, Stan-
dardwartung”, verbessert
die , Testunterstiitzung”,

o erstellt klare Beschrei-

® erpresst seine Kunden
mit einem ,,Angebot”,
das man nicht ablehnen
kann: ein neuer Support,
ohne Mehrwert, zu ei-
nem 30 Prozent héheren

~Hans Hagen”
(via CW-Forum)

Wie sich IT-Frauen
behaupten (CW 44)
Danke fur lhren Beitrag zu
Frauen in der IT-Branche.
Auf so einen Artikel in der

ich gelernte Fachinformati-
kerin (Anwendungsentwick-
lung) bin, staunen sie ver-
wundert nach dem Motto
,Huch, wie kann man nur?”
Und anschlieBend fragen sie
mich: ,,Du, ich hab da ein
Problem mit meinem PC”, in
der Hoffnung, dass ich ihnen
mit etwas Schrauben und
Fummeln am Gerat helfen
konnte.

Wie Professor Broy in lhrem
Heft schon sagte, missen
die diversen Bereiche und

bungen seiner Leistungen
(ist das nicht selbstver-
standlich?).
Man liest es weniger gern:
* SAP kiindigt die Support-
vertrage von langjahrigen
Kunden,

CW habe ich lange gewartet.
Nach wie vor kann ich nur
bestatigen, dass in den
K&pfen von Frauen ein ver-
fremdetes Bild von IT-Fach-
leuten herrscht. Wenn ich
diesen Frauen erzdhle, dass

Fachgebiete innerhalb der IT
klarer prasentiert werden.
Denn Programmieren und
Herumschrauben sind nur
eine kleine Facette der IT.

Sarah Hutabarat

(via E-Mail)



47/08 COMPUTERWOCHE

Polnische Comarch kauft
ERP-Anbieter SoftM

Ziele sind ein breiteres Produktangebot

und die Eroberung westeuropdischer Mdrkte.

omarch entwickelt im Kun-

denauftrag Software fiir
unterschiedliche Branchen, lie-
fert Abrechnungsprogramme
fiir Telekommunikationsfirmen
und Banken, agiert als System-
haus und vermarktet Standard-
software fiir die Bereiche ERP,
Business Intelligence und Do-
kumenten-Management. Letz-
tere Produkte richteten sich
bislang vor allem an kleine Fir-
men mit bis zu 50 Mitarbeitern.
Das soll sich nun dndern.

.J‘ Janusz
Filipiak,

CEO von Co-
march

+Wir werden SoftM

als eine Konzern-

tochter fiihren.” ____

Das in Krakau beheimatete Un-
ternehmen beschiftigt knapp
3000 Mitarbeiter an 23 Stand-
orten und ist in elf Landern ak-
tiv. Im Geschéftsjahr 2007 er-
wirtschaftete Comarch einen
Umsatz von rund 154 Millionen
Euro. SoftM erzielte im Jahr
2007 mit 400 Mitarbeitern einen
Umsatz von 59,4 Millionen Euro,
davon entfielen gut 19 Millionen
Euro auf Softwareprodukte. Ei-
genen Angaben zufolge war
SoftM schon ldnger auf der Su-
che nach einem Partner. Erst vor
kurzem kam es zu Gespréachen
mit Comarch. Die Zusammenar-
beit wird sowohl betriebswirt-
schaftliche Standardsoftware als
auch das Systemgeschéft mit IT-
Infrastruktur umfassen.

SoftM bedient schwerpunktmaé-
Big mittelstdindische Firmen.
Neben Produkten fiir die Sys-
tem-i-Plattform (AS/400) von
IBM wie der ,,SoftM Suite“ spie-
len die Java-basierenden Pro-
dukte ,,Semiramis® (ERP) und
~Sharknex® (Rechnungswesen)
die Hauptrolle. Bisher war
SoftM auf dem osteuropéischen
Markt kaum vertreten. Uber die
bestehenden Vertriebskanéle
und die des neuen Eigentiimers
sollen Semiramis und Sharknex
nun auch {iiberregional ver-
marktet werden.

Aus beiden Unternehmen und
deren Produkten soll ein euro-
pdischer Anbieter von Ge-
schéftssoftware entstehen. Man
hat sich viel vorgenommen: Der
Hersteller positioniert sich ge-
gen BranchengrofSen wie Sage,
SAP und Microsoft.

1,5 Prozent Marktanteil
in Europa als Ziel

Schon 2010, so der Plan, wollen
die Firmen in Europa einen
Marktanteil von 1,5 Prozent im
Geschiift mit ERP-Software fiir
mittelstindische Betriebe halten.
Bis 2010 soll laut IDC der Ge-
samtmarkt auf 4,75 Milliarden
Dollar angewachsen sein. Der
Anteil von Comarch plus SoftM

Wer ist Comarch?

Franz
Wiesholler,
Vorstandsvor-
sitzender
SoftM AG

~Unsere
Entwicklung bleibt

in Deutschland.” ___

betriige, wenn die Strategie auf-
geht, etwa 70 Millionen Dollar.
Dies setzt aber voraus, dass sich
die Partner- und Vertriebsstruk-
turen entsprechend etablieren
und es gelingt, die Losungen er-
folgreich bei den Kunden einzu-
fiihren.

Nach SoftM-Angaben bleiben
die Entwicklungsstandorte er-
halten. Comarch-Experten sollen
die Entwicklungsabteilungen bei
SoftM unterstiitzen. Beispiels-
weise ist geplant, das Semira-
mis-Team um 15 Softwarespe-
zialisten von Comarch zu ver-
stdrken. Eine Verlagerung von
Entwicklungszentren ist laut
SoftM-CEO Franz Wiesholler
nicht vorgesehen. Auch soll die

e Das in Krakau ansassige Un-
ternehmen beliefert Banken,
Behorden, Telekommunikati-
onsfirmen und den Handel mit
Standardsoftware.

® Zu den deutschen Kunden
zéhlen unter anderem die TK-
Konzerne O, und T-Mobile.

e Darlber hinaus entwickelt die
Firma Software im Kundenauf-
trag und agiert als Systemhaus.

e An ERP-Produkten hat Co-
march neben einer MS-DOS-
basierenden Software ,CDN"”
fur Kleinbetriebe in Polen und
der auch in Deutschland ange-
botenen Software-as-a-Ser-
vice-Losung ,Altum” nichts
vorzuweisen.

¢ Die SoftM-Programme fir ERP
und Rechnungswesen ergan-
zen das Angebot.
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SoftM Suite bestehen bleiben.
Plédne, Produktlinien zusammen-
zufiihren beziehungsweise neue
zu entwickeln, gaben beide Fir-
men nicht bekannt.

Um Kunden in Osteuropa und
kiinftig auch in den USA zu er-
reichen, wollen beide Firmen
neben dem ERP-System Semi-
ramis das Rechnungswesensys-
tem Sharknex entsprechend
auspriagen. Comarch selbst ver-
fiigt tiber kein vergleichbares
Produkt fiir internationale
Rechnungslegung.

ERP als Software
as a Service

In Deutschland unterhélt Co-
march Niederlassungen in Dres-
den und Frankfurt am Main. Zu
den hier offerierten Losungen
zéhlt das im On-Demand-Modell
bereitgestellte ERP-Produkt ,,Al-
tum®. SoftM hatte unldngst mit
IBM eine Kooperation geschlos-
sen, um Semiramis im On-De-
mand-Modus anzubieten. Diese
Software richtet sich laut Her-
steller jedoch an Mittelsténdler,
wihrend das Comarch-Produkt
fiir kleine Firmen gedacht ist.

Der Deal umfasst
elf Millionen Euro

Die Ubernahme wird iiber eine
Kapitalerhohung der SoftM AG
um fiunf Millionen Euro sowie
ein Angebot fiir Aktien der Teil-
haber vollzogen. Insgesamt um-
fasst der Deal elf Millionen Euro.
Comarch will so iiber 50 Prozent
der Aktien erwerben. SoftM-
Griinder Hannes Merten bleibt
weiter beteiligt. Laut Comarch-
CEO Janusz Filipiak soll der
SoftM-Vorstand im Amt bleiben,
das Miinchner Unternehmen als
Konzerntochter fiihren und die
bisherige Produktstrategie fort-
setzen. (fn)
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3 Fragen — 3 Antworten

Prozessdenken

CW: EMC positioniert seine Produktplatt-
form fiir Enterprise-Content-Manage-
ment (ECM) als Framework fiir den Auf-
bau umfassender Informations-Infra-
strukturen und dokumentenzentrierter
Prozesse. Doch scheinen Anwender bis-
her nur einzelne Kernprozesse automati-
sieren und optimieren zu wollen.

LEWIS: Das stimmt. In Unternehmen gibt
es heute viele unflexible Dokumentenpro-
zesse, die entweder noch auf Papier basie-
ren oder anwendungsabhangig sind. Unse-
re ECM-Plattform ,EMC Documentum”
soll den Umstieg erleichtern, indem sich
leichtgewichtige inhaltszentrierte Work-
flows einfach erstellen und anpassen lassen.
Zudem kénnen wir dank Ubernahmen wie
der von Captiva (Posteingangserfassung)
oder Document Sciences (Output-Manage-
ment) sdmtliche ECM-Felder abdecken.

CW: Sie sehen ein transaktionsorien-
tiertes Content-Management als die Zu-
kunft. Miissen Sie dazu Ihre Produkte
nicht weitaus enger mit ERP-L6sungen
und Techniken des Business-Process-Ma-
nagements verkniipfen?

LEWIS: Absolut. Immer mehr Kunden su-
chen nach Content-fahigen und -zen-
trierten Anwendungen, die zugleich trans-
aktionsorientiert sind. Beispiele sind die
Schadensfallbearbeitung oder Kreditoren-
buchhaltung. Hier kann ECM-Software ei-
nen Mehrwert bieten.

CW: Wie sehen Sie Ihre Strategie im Ver-
gleich zu IBM und Oracle?

LEWIS: Wir haben einen wesentlich anderen
Ansatz. IBM verfolgt eine an Dienstleistun-
gen ausgerichtete Strategie und kunden-
spezifische Projekte. EMC ist auf Content-
Management-Technik und die Integration
mit Partnern wie Microsoft und SAP sowie
standardisierte ECM-Anwendungen ausge-
richtet. Oracle hat zwar starke Infrastruktur-
komponenten, aber
es fehlt bisher der
Fokus auf ein Pro-
zess-Manage-
ment und ECM-
Losungen.  (as)

Mark Lewis, Presi-
dent Content
Management
and Archi-
ving, EMC
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Balaji Yelamanchili,
Senior Vice Presi-
dent Content
Management and
Archiving von EMC,
warb auf der
Momentum fir die
neuen Clients des
Herstellers.

EMC verspricht Web 2.0 ohne Risiken

Anwender sollen Dokumente und eigene Inhalte in

einer Umgebung gemeinsam nutzen konnen.

Von Sascha Alexander*

Neue Ansédtze und mehr Offenheit in
seiner Produktstrategie fiir Enterprise-
Content-Management (ECM) hat EMC auf
der Kundenveranstaltung ,Momentum*® in
Prag versprochen. Vor rund 1500 Teilneh-
mern warb der Hersteller, der mit der ECM-
Plattform ,,Documentum® sowie Produktli-
nien wie ,Captiva“ zu den Marktfiihrern
zéhlt, fiir den vom Web 2.0 inspirierten Col-
laboration-Client ,,EMC Documentum Cen-
terstage® und den angehenden ECM-Stan-
dard ,,Content Management Interoperabi-
lity Services“ (CMIS). Beide Techniken sollen
EMCs Position als Infrastrukturanbieter
stirken und die Entwicklung prozesshasie-
render ECM-Anwendungen fordern.

Kontrollierte Communities

Wihrend CMIS Web-Services-Spezifikatio-
nen fiir eine flexiblere Integration von Re-
positories in die ECM-Plattform verheif3t,
soll Centerstage vor allem fiir Frontends
sorgen. Die Software 16st die bisherige Col-
laboration-Software ,eRoom* ab und sei
laut Hersteller ein Beispiel dafiir, wie man
die Entwicklungsprinzipien des Web 2.0 und
die Nutzung von Social Software auf den
Unternehmenseinsatz {ibertragen kann. Die
grafische Portalumgebung dient zum indi-
viduellen Aufbau von Communities auf Ba-
sis der ebenfalls neuen ECM-Produktplatt-
fom ,Documentum 6.5 und kombiniert
klassisches Dokumenten-Management (in-
klusive Integration von Daten aus SAP-Soft-
ware oder Microsoft Sharepoint) mit Web-
2.0-Techniken wie Blog, Wiki und Social
Networks. Ebenso finden sich Funktionen

wie das , Taggen“ von Informationen, die
gefilterte Suche nach Inhalten und Per-
sonen, eine Inhaltevorschau sowie optional
ein mobiler Zugriff iiber den Blackberry
oder das iPhone.

Mit dem neuen Produkt, das fiir Anfang
2009 angekiindigt ist, sei man der erste
ECM-Hersteller, der die Arbeitsweise und
leichte Bedienbarkeit von Social Software
biete, verkiindete Whitney Tidmarsh, Vice
President Worldwide Marketing Content
Management and Archiving bei EMC.

Kunden testen die Oberflache

Anders als Social Software, die ,,offen“ und
nicht sicher genug sei, konne man die von
Anwendern gewiinschten Anforderungen
in puncto Sicherheit, Compliance, Urheber-
rechte und Privacy iiber eine Plattform ab-
decken: ,Centerstage ist Web 2.0 ohne Ri-
siken.“ Tatsédchlich sucht EMC bei der Aus-
gestaltung und dem Test des Beta-Clients
die Ndhe zum Kunden. Rund 170 Unterneh-
men erproben derzeit die Software — so
viele wie noch nie zuvor in der Firmenge-
schichte. Zugleich ordnet und biindelt der
Hersteller seine iibrige Client-Strategie mit
Documentum 6.5. Geboten werden laut Se-
nior Vice President Balaji Yelamanchili
Frontends fiir Endanwender/Knowledge
Worker (Centerstage), fiir Prozess-Spezia-
listen, Web-Publisher (Mediacenter Work-
space), Entwickler und Compliance-Verant-
wortliche. |

*Sascha Alexander
salexander@computerwoche.de
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IT-Exporte: Indien bleibt Weltmarktfiihrer

26,3%

DI

M Anteil der IT-gestiitzten, fiir das
Ausland bestimmten Dienstleistungen
am Gesamtexport in Prozent.

Quelle: Deutsche Bank Research

EXX:
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Der Subkontinent baut
den I'T-Anteil seiner
Exporte kontinuierlich aus.

@ Indiens Exportspezialisierung auf IT-gestiitzte
Dienstleistungen ist weltweit unerreicht: Erhebungen
von Deutsche Bank Research zufolge machten die
IT-Exporte im vergangenen Jahr 26,3 Prozent des
gesamten Exportvolumens des Subkontinents aus.
Mit weitem Abstand folgt China @ mit einem Anteil
von 3,3 Prozent. Damit nimmt das Land in Asien einen
der mittleren Plitze ein. Die Anteile in Hongkong €
singapur @ und Japan @ sind jeweils groBer. Diese
Linder werden jedoch nicht als Offshore-Standorte
gezihlt, da hier Lohne auf Westniveau oder hoher
gezahlt werden miissen. Als besonders dynamisch
gelten derzeit die Philippinen @, deren Exportspe-
zialisierung sich von weniger als einem Prozent im
Jahr 2000 auf 2,5 Prozent 2007 vermehrt hat. Der
Inselstaat befindet sich noch in einem frithen Ent-
wicklungsstadium, das heifB3t, die Faktorkosten sind
niedrig. Gleichzeitig ist das Bildungsniveau aber ver-
gleichsweise hoch und Englisch neben Filipino Amts-
sprache. Die Hauptstadt Manila ist ein sehr beliebter
Offshore-Standort, vor allem fiir Arbeiten im Call-
Center- und Backoffice-Bereich.

Der IT-Markt wachst deutlich langsamer
Viele Anwender verschieben ihre I'T-Projekte oder blasen sie ganz ab.

ie Marktforscher von IDC

haben ihre Prognosen fiir
Emea (Europa, Nahost und Afri-
ka) gesenkt. Im kommenden
Jahr soll der IT-Markt nicht wie
bislang angenommen um sechs
Prozent, sondern nur noch um
knapp drei Prozent zulegen. Be-
sonders hart trifft der weltwei-
te Abschwung Westeuropa. Hier
sollen die IT-Investitionen um
1,2 Prozent zunehmen.

Der Markt sei ,,in eine Phase
schleppenden Wachstums ein-
getreten®, konstatiert Marcel
Warmerdam, Research Director
bei IDC. ,Viele Anwender dn-
dern bereits ihre Prioritdten
und verschieben Projekte oder

blasen sie ganz ab.” Grundsétz-
lich werde sich die Art der IT-
Ausgaben verdndern: Ziele wie

IT-Ausgaben 2009

Warmerdam aber auch ,ein

Kostensenkung und Effizienz-
steigerung gewonnen an Bedeu-
tung. Gerade deshalb sieht

IDC hat die Wachstumsprognosen kraftig gekiirzt. Insbesondere
in Westeuropa stockt der IT-Verkauf.

Westeuropa

4 Vor der Krise

Angaben: Wachstum des IT-Markts in Prozent; Quelle: IDC

paar Silberstreifen am Hori-

zont“. Gesundes Wachstum er-

wartet IDC vor allem in den

Bereichen

e [P-Telefone und Smart Hand-
helds;

e Open-Source-Software;

e Software as a Service;

e Qutsourcing;

e Green IT;

e Virtualisierung;

¢ Business Continuity und IT-
Sicherheit.

Dariiber hinaus wird die Kre-

ditkrise laut IDC stirkere Com-

pliance-Anstrengungen nach

sich ziehen. Das kann IT-Firmen

Auftrdge bringen. (sp)



	cw47-s02
	cw47-s51
	cw47-s52
	cw47-s06
	cw47-s07
	cw47-s08
	cw47-s09
	cw47-s10
	cw47-s11
	cw47-s12
	cw47-s13
	cw47-s14
	cw47-s15
	cw47-s16
	cw47-s17
	cw47-s18
	cw47-s19
	cw47-s20
	cw47-s21
	cw47-s22
	cw47-s23
	cw47-s24
	cw47-s25
	cw47-s26
	cw47-s27
	cw47-s28
	cw47-s29
	cw47-s30
	cw47-s31
	cw47-s32
	cw47-s33
	cw47-s34
	cw47-s35
	cw47-s36
	cw47-s37
	cw47-s38
	cw47-s39
	cw47-s40
	cw47-s41
	cw47-s42
	cw47-s43
	cw47-s44
	cw47-s45
	cw47-s46
	cw47-s47
	cw47-s48
	cw47-s49
	cw47-s50
	cw47-s02
	cw47-s51
	cw47-s52
	cw47-s06
	cw47-s07
	cw47-s08
	cw47-s09
	cw47-s10
	cw47-s11
	cw47-s12
	cw47-s13
	cw47-s14
	cw47-s15
	cw47-s16
	cw47-s17
	cw47-s18
	cw47-s19
	cw47-s20
	cw47-s21
	cw47-s22
	cw47-s23
	cw47-s24
	cw47-s25
	cw47-s26
	cw47-s27
	cw47-s28
	cw47-s29
	cw47-s30
	cw47-s31
	cw47-s32
	cw47-s33
	cw47-s34
	cw47-s35
	cw47-s36
	cw47-s37
	cw47-s38
	cw47-s39
	cw47-s40
	cw47-s41
	cw47-s42
	cw47-s43
	cw47-s44
	cw47-s45
	cw47-s46
	cw47-s47
	cw47-s48
	cw47-s49
	cw47-s50
	cw47-s02
	cw47-s51
	cw47-s52
	cw47-s06
	cw47-s07
	cw47-s08
	cw47-s09
	cw47-s10
	cw47-s11
	cw47-s12
	cw47-s13
	cw47-s14
	cw47-s15
	cw47-s16
	cw47-s17
	cw47-s18
	cw47-s19
	cw47-s20
	cw47-s21
	cw47-s22
	cw47-s23
	cw47-s24
	cw47-s25
	cw47-s26
	cw47-s27
	cw47-s28
	cw47-s29
	cw47-s30
	cw47-s31
	cw47-s32
	cw47-s33
	cw47-s34
	cw47-s35
	cw47-s36
	cw47-s37
	cw47-s38
	cw47-s39
	cw47-s40
	cw47-s41
	cw47-s42
	cw47-s43
	cw47-s44
	cw47-s45
	cw47-s46
	cw47-s47
	cw47-s48
	cw47-s49
	cw47-s50
	cw47-s02
	cw47-s51
	cw47-s52
	cw47-s06
	cw47-s07
	cw47-s08
	cw47-s09
	cw47-s10
	cw47-s11
	cw47-s12
	cw47-s13
	cw47-s14
	cw47-s15
	cw47-s16
	cw47-s17
	cw47-s18
	cw47-s19
	cw47-s20
	cw47-s21
	cw47-s22
	cw47-s23
	cw47-s24
	cw47-s25
	cw47-s26
	cw47-s27
	cw47-s28
	cw47-s29
	cw47-s30
	cw47-s31
	cw47-s32
	cw47-s33
	cw47-s34
	cw47-s35
	cw47-s36
	cw47-s37
	cw47-s38
	cw47-s39
	cw47-s40
	cw47-s41
	cw47-s42
	cw47-s43
	cw47-s44
	cw47-s45
	cw47-s46
	cw47-s47
	cw47-s48
	cw47-s49
	cw47-s50
	cw47-s02
	cw47-s51
	cw47-s52
	cw47-s06
	cw47-s07
	cw47-s08
	cw47-s09
	cw47-s10
	cw47-s11
	cw47-s12
	cw47-s13
	cw47-s14
	cw47-s15
	cw47-s16
	cw47-s17
	cw47-s18
	cw47-s19
	cw47-s20
	cw47-s21
	cw47-s22
	cw47-s23
	cw47-s24
	cw47-s25
	cw47-s26
	cw47-s27
	cw47-s28
	cw47-s29
	cw47-s30
	cw47-s31
	cw47-s32
	cw47-s33
	cw47-s34
	cw47-s35
	cw47-s36
	cw47-s37
	cw47-s38
	cw47-s39
	cw47-s40
	cw47-s41
	cw47-s42
	cw47-s43
	cw47-s44
	cw47-s45
	cw47-s46
	cw47-s47
	cw47-s48
	cw47-s49
	cw47-s50
	cw47-s02
	cw47-s51
	cw47-s52
	cw47-s06
	cw47-s07
	cw47-s08
	cw47-s09
	cw47-s10
	cw47-s11
	cw47-s12
	cw47-s13
	cw47-s14
	cw47-s15
	cw47-s16
	cw47-s17
	cw47-s18
	cw47-s19
	cw47-s20
	cw47-s21
	cw47-s22
	cw47-s23
	cw47-s24
	cw47-s25
	cw47-s26
	cw47-s27
	cw47-s28
	cw47-s29
	cw47-s30
	cw47-s31
	cw47-s32
	cw47-s33
	cw47-s34
	cw47-s35
	cw47-s36
	cw47-s37
	cw47-s38
	cw47-s39
	cw47-s40
	cw47-s41
	cw47-s42
	cw47-s43
	cw47-s44
	cw47-s45
	cw47-s46
	cw47-s47
	cw47-s48
	cw47-s49
	cw47-s50

