
CW-Redakteurin Karen

IŃ ĭeɐeĠıƧ ŃǑƠ ƧecĘƧ MĠŃǑƽeŃ ƧƽeııƽeŃ
ĭǑŃĊe UŃƽeƠŃeĘĺeŃ ĠĘƠ PƠŐdǑįƽ AŃaĝ
ıɔƧƽeŃ ǑŃd žŐƽeŃɝĠeııeŃ GeıdĊebeƠŃ
ɎŐƠ ĝ eĠŃ KŐŃɝežƽ, daƧ SžačĺacĘƽ ǑŃd
fǑŃįƽĠŐŃĠeƠƽƉ Nachrichten SEITE 6

Gespaltene Telcos?
DĠe EUĝKŐĺĺĠƧƧĠŐŃ ɐĠıı dĠe CaƠƠĠeƠ
bǑcĘƧƽäbıĠcĘ aǑƧeĠŃaŃdeƠŃeĘĺeŃ:
NeƽɝbeƽƠĠeb ǑŃd TKĝDĠeŃƧƽe ƧŐııeŃ
įǗŃfƽĠĊ ĊeƽƠeŃŃƽ ɐĠƠƽƧcĘafƽeŃƉ

Thema der Woche SEITE 5

Karstadt auf Linux-Kurs
MĠƽ LĠŃǑɒ ǑŃd SƽaƠ OffĠce ƧeŃįƽ dĠe
WaƠeŃĘaǑƧįeƽƽe ĠĘƠe KŐƧƽeŃ fǗƠ deŃ
ITĝBeƽƠĠeb Ǒĺ Ƴɡ PƠŐɝeŃƽƉ

Nachrichten SEITE 8

Neues von der SAP-Teched
WaƧ SAPĺĠƽ NeƽɐeaɎeƠ ƮƉş ɎŐƠĘaƽ ǑŃd
ɐeıcĘe RŐııe deƠ ĠŃdĠƧcĘe ZǑįaǑf YaƧǑ
TecĘŃŐıŐĊĠeƧ ƧžĠeıƽƉ

Produkte & Technologien SEITE 14

Wege aus der Legacy -Falle
WebĝSeƠɎĠceƧ ƠeƽƽeŃ AıƽaŃɐeŃdǑŃĊeŃ
ĠŃ ŃeǑe AžžıĠįaƽĠŐŃƧǑĺĊebǑŃĊeŃƉ

Schwerpunkt SEITE 22

Deutschland im
Handy-Rausch

RǑŃd ǂƳ,5 MĠııĠŐŃeŃ HaŃdɔƧ ɐeƠdeŃ ĠŃ
dĠeƧeĺ JaĘƠ ĠŃ DeǑƽƧcĘıaŃd ɎeƠįaǑfƽ –
ƧŐ ɎĠeıe ɐĠe ŃĠe ɝǑɎŐƠƉ DaƧ beƠĠcĘƽeƽ
deƠ ITKĝBƠaŃcĘeŃɎeƠbaŃd BĠƽįŐĺ, deƠ
ĊeĊeŃǗbeƠ deĺ VŐƠĭaĘƠ eĠŃ AbƧaƽɝžıǑƧ

ɎŐŃ ƧecĘƧ PƠŐɝeŃƽ aǑƧĊeĺacĘƽ
ĘaƽƉ DĠe BƠaŃcĘe ƠecĘŃeƽ beĠ
deŃ GeƠäƽeŃ ĺĠƽ eĠŃeĺ Uĺĝ
ƧaƽɝɝǑɐacĘƧ ɎŐŃ ɝɐeĠ PƠŐɝeŃƽ
aǑf ą,ǋ MĠııĠaƠdeŃ EǑƠŐƉ Da
HaŃdɔĝTeıefŐŃaƽe ǑŃd SMS
ĠĺĺeƠ ĊǗŃƧƽĠĊeƠ ɐeƠdeŃ, ƧĠŃĝ
įeŃ aııeƠdĠŃĊƧ dĠe SeƠɎĠceeĠŃĝ
ŃaĘĺeŃ, ǑŃd daƧ ŐbɐŐĘı Ġĺĝ
ĺeƠ ĺeĘƠ KǑŃdeŃ ĺĠƽ deĺ
HaŃdɔ FŐƽŐƧ ĺacĘeŃ, MǑƧĠį
ĘŗƠeŃ ǑŃd ƧǑƠfeŃƉ u
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MEHR EFF IZ I ENZ?

Die neue CeBIT
MeƧƧecĘef EƠŃƧƽ RaǑe fǗĘƠƽ Ġĺ CWĝ
IŃƽeƠɎĠeɐ aǑƧ, ĺĠƽ ɐeıcĘeĺ KŐŃɝežƽ
dĠe HaŃŃŐɎeƠaŃeƠ dĠe KǑƠɎe įƠĠeĊeŃ
ɐŐııeŃƉ SEITE 10

FÜHRUNG STATT KONTROLLE

Dienstleister auf dem Radar
WeƠ deŃ ŐžƽĠĺaıeŃ NǑƽɝeŃ aǑƧ SeƠĝ
ɎĠceɎeƠƽƠäĊeŃ ɝĠeĘeŃ ɐĠıı, ĺǑƧƧ ƧeĠŃe
ITĝDĠeŃƧƽıeĠƧƽeƠ ĺeĘƠ aıƧ ŃǑƠ įŐŃƽƠŐıĝ
ıĠeƠeŃƉ SEITE 32

C IO BEYOND

Erst die Arbeit, dann…
NĠcĘƽ ŃǑƠ fǗƠ KıaǑƧ SƽƠaǑb, CIO deƠ
AǑdĠ AG, ƧƽeĘƽ ɎŐƠ deƠ IŃŃŐɎaƽĠŐŃ dĠe
ĘaƠƽe AııƽaĊƧfƠŐŃƉ ƁSeƠĠe CIOĝAĊeŃda
ǋɡɡ8, TeĠı ǋƄƉ SEITE 30

Oliver Weber/Martin HauryFarbe: Bewertung der verschiedenen Anbieter Quelle:
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DeĤ HandelĩkonǏeĤn Ǉill ĩeine IT ǏenĽĤaliĩieĤen Ŏnd ĩeĽǏĽ

dabei kőnfĽig aŎf den komĆleĽĽen SAP-SofĽǇaĤe-SĽackĐ

Edeka beschert SAP
200-Millionen-Deal

D
Ġe EdeįaĝGƠǑžže ɐĠƠd ĠŃ deŃ įŐĺĝ
ĺeŃdeŃ JaĘƠeŃ ĠĘƠe IT įŐŃƧŐıĠdĠeĝ
ƠeŃ ǑŃd aǑf eĠŃe ɎŗııĠĊ ŃeǑe BaƧĠƧ
ƧƽeııeŃƉ ZeŃƽƠaıeƠ BeƧƽaŃdƽeĠı ĠƧƽ
dabeĠ dĠe EĠŃfǗĘƠǑŃĊ eĠŃeƠ SeƠĝ

ɎĠceĝŐƠĠeŃƽĠeƠƽeŃ AƠcĘĠƽeįƽǑƠ ƁSOAƄƉ DeƠ
HaŃdeıƧįŐŃɝeƠŃ ɐĠıı dafǗƠ SAPƧ ReƽaĠıĝ
BƠaŃcĘeŃıŗƧǑŃĊ ƧŐɐĠe deŃ IŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠĝ
Sƽacį ƠǑŃd Ǒĺ dĠe IŃƽeĊƠaƽĠŐŃƧžıaƽƽfŐƠĺ
NeƽɐeaɎeƠ eĠŃfǗĘƠeŃƉ DaɝǑ ĊeĘŗƠeŃ aǑcĘ
WeƠįɝeǑĊe ɐĠe Neƽĝ
ɐeaɎeƠ BǑƧĠŃeƧƧ IŃƽeıĝ
ıĠĊeŃce ƁBIƄ, MaƧƽeƠ
Daƽa MaŃaĊeĺeŃƽ
ƁMDMƄ ƧŐɐĠe dĠe Neƽĝ
ɐeaɎeƠ EɒcĘaŃĊe IŃĝ
fƠaƧƽƠǑcƽǑƠe ƁXIƄƉ DaƧ
PƠŐĭeįƽ ĠƧƽ aǑf fǗŃf JaĘĝ
Ơe aŃĊeıeĊƽ ǑŃd ƧŐıı
ĠŃƧĊeƧaĺƽ ǗbeƠ ǋɡɡ
MĠııĠŐŃeŃ EǑƠŐ įŐƧĝ
ƽeŃƉ
Edeįa ǑŃd SAP Ęaĝ

beŃ daƧ VŐƠĘabeŃ beĝ
ƠeĠƽƧ ĠŃ deŃ ɎeƠĊaŃĝ
ĊeŃeŃMŐŃaƽeŃ ɎŐƠbeĝ
ƠeĠƽeƽƉ Iĺ FŐįǑƧ ƧƽaŃd
dabeĠ dĠe AŃaıɔƧe deƠ
GeƧcĘäfƽƧžƠŐɝeƧƧe, beĝ
ƠĠcĘƽeƽ VŐıįeƠ ScĘeffeƠ,
LeĠƽeƠ BǑƧĠŃeƧƧ DeɎeĝ
ıŐžĺeŃƽ fǗƠ deŃ Beĝ
ƠeĠcĘ ReƽaĠı beĠ SAPƉ
KǗŃfƽĠĊ ƧŐıı eƧĺĠƽ deĺ
ƙEdeįa BǑƧĠŃeƧƧ PƠŐceƧƧ PŐŐıƚ eĠŃe ɝeŃĝ
ƽƠaıe IŃƧƽaŃɝ fǗƠ dĠe BeƧcĘƠeĠbǑŃĊ aııeƠ
GeƧcĘäfƽƧabıäǑfe ĠŃŃeƠĘaıb deƧ HaŃdeıƧĝ
įŐŃɝeƠŃƧ ĊebeŃƉ DaƠaǑf ƧŐııeŃ daŃŃ dĠe
ɎeƠƧcĘĠedeŃeŃ SŐfƽɐaƠeƧeƠɎĠceƧ aǑfbaǑeŃ,
dĠe eŃƽƧžƠecĘeŃd deŃ ĠŃdĠɎĠdǑeııeŃ AŃĝ
fŐƠdeƠǑŃĊeŃ deƠ GeƧcĘäfƽƧeĠŃĘeĠƽeŃ aǑƧĝ
ĊeƠŐııƽ ɐeƠdeŃƉ
ƙDĠe RaĘĺeŃžaƠaĺeƽeƠ ƧƽeĘeŃ feƧƽƚ,

beƠĠcĘƽeƽ ScĘeffeƠƉ NǑŃ ĊeĘe eƧ aŃ dĠe
EŃƽɐĠcįıǑŃĊ deƠ eĠŃɝeıŃeŃ TeĺžıaƽeƧƉ
DeƠ SAPĝMaŃaĊeƠ ƧžƠĠcĘƽ ĠŃ dĠeƧeĺ ZǑĝ
ƧaĺĺeŃĘaŃĊ ɎŐŃ eĠŃeĺ PƠŐĊƠaĺĺ, daƧ
aǑƧ įŃažž ǋɡɡ EĠŃɝeıžƠŐĭeįƽeŃ beƧƽeĘeŃ
ɐĠƠdƉ FǗƠ dĠe badĠƧcĘeŃ SŐfƽɐeƠįeƠ ƧƽeĘƽ

dabeĠ ɎĠeı aǑf deĺ SžĠeıƉ SĠe ĘabeŃ dĠe
GeƧaĺƽɎeƠaŃƽɐŐƠƽǑŃĊ fǗƠ daƧ VŐƠĘabeŃ
ǗbeƠŃŐĺĺeŃƉ DaƠǗbeƠ ĘĠŃaǑƧ dǗƠfƽe daƧ
VŐƠĘabeŃ fǗƠ dĠe WaııdŐƠfeƠ ĠŃ ɝɐeĠeƠıeĠ
HĠŃƧĠcĘƽ SĠĊŃaıcĘaƠaįƽeƠ ĘabeŃ: ɝǑĺ eĠĝ
ŃeŃ ĊeĘƽ eƧ daƠǑĺ, BƠaŃcĘeŃįŐĺžeƽeŃɝ
ɝǑ beɐeĠƧeŃ, ɝǑĺ aŃdeƠeŃ dĠe PƠaɒĠƧĝ
ƽaǑĊıĠcĘįeĠƽ deƠ eĠĊeŃeŃ SOAĝAƠcĘĠƽeįƽǑƠ
ĠĺMaƠįƽ ɝǑ deĺŐŃƧƽƠĠeƠeŃƉ VĠeıe UŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeŃ, dĠe ĊeƠade eƠƧƽe ScĘƠĠƽƽe ĠŃ dĠe

ŃeǑe SeƠɎĠceɐeıƽ ɐaĝ
ĊeŃ, dǗƠfƽeŃ daƧ PƠŐĝ
ĭeįƽ ĺĠƽ AƠĊǑƧaǑĊeŃ
beŐbacĘƽeŃƉ
ScĘeffeƠ ɝǑfŐıĊe beĝ

ƧƽeĘƽ dĠe ĊƠŗčƽe HeƠĝ
aǑƧfŐƠdeƠǑŃĊ daƠĠŃ, ĠŃ
deĺ ĘeƽeƠŐĊeŃeŃ, Ċeĝ
ŃŐƧƧeŃƧcĘafƽıĠcĘ ŐƠĊaĝ
ŃĠƧĠeƠƽeŃ HaŃdeıƧįŐŃĝ
ɝeƠŃ aŃ ĭedeĺ PǑŃįƽ
dĠe ƠĠcĘƽĠĊe SŐfƽɐaƠe
ɝǑĺ EĠŃƧaƽɝ ɝǑ bƠĠŃĝ
ĊeŃƉ DeƠ SžaĊaƽ dabeĠ
ƧeĠ, aǑf deƠ eĠŃeŃ SeĠƽe
dĠe įŐĺžıeɒe Geĝ
ƧcĘäfƽƧƧƽƠǑįƽǑƠ abɝǑĝ
bĠıdeŃ ǑŃd aǑf deƠ
aŃdeƠeŃ deŃ FĠıĠaıĝ
ĘäŃdıeƠŃ eĠŃe eĠŃfacĘ
ɝǑ bedĠeŃeŃde SŐfƽĝ
ɐaƠe aŃ dĠe HaŃd ɝǑ
ĊebeŃƉ ZɐaƠ beƧƽeĘe
ɎŐŃ KŐŃɝeƠŃƧeĠƽe dĠe

VeƠžfıĠcĘƽǑŃĊ, dĠe ŃeǑe LŗƧǑŃĊ eĠŃɝǑƧeƽĝ
ɝeŃƉ ScĘeffeƠ ɝǑfŐıĊeĺǗƧƧeĺaŃ abeƠ aııe
BeƽeĠıĠĊƽeŃ ɎŐŃ deƠ LŗƧǑŃĊ ǗbeƠɝeǑĊeŃƉ
ƙGeĊeŃ deŃ WĠdeƠƧƽaŃd deƠ HäŃdıeƠ
fǑŃįƽĠŐŃĠeƠƽ daƧ ŃĠcĘƽƉƚ
Edeįa ɎeƠƧžƠĠcĘƽ ƧĠcĘ ɎĠeı ɎŐŃ deƠ ŃeǑĝ

eŃ ITĝIŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠƉ DaƧ PƠŐĭeįƽ Ƨƽeııe eĠĝ
ŃeŃMeĠıeŃƧƽeĠŃ daƠ, ƧaĊƽe deƠ VŐƠƧƽaŃdƧĝ
ɎŐƠƧĠƽɝeŃde AıfŐŃƧ FƠeŃįƉ ƙDaĺĠƽ ĊeĘŗƠƽ
dĠe ɐaƠeŃɐĠƠƽƧcĘafƽıĠcĘe KıeĠŃƧƽaaƽeƠeĠ,
dĠe ɐĠƠ ƧeĠƽ JaĘƠeŃ ɝǑ beįıaĊeŃ ĘabeŃ, deƠ
VeƠĊaŃĊeŃĘeĠƽ aŃƉƚ EĠŃe VŐƠĊabe deƠ Edeĝ
įaĝVeƠaŃƽɐŐƠƽıĠcĘeŃ ıaǑƽeƽe deƧĘaıb
aǑcĘ, dĠe ŃeǑe LŗƧǑŃĊ ƧƽƠĠįƽ aĺ SƽaŃdaƠd
aǑƧɝǑƠĠcĘƽeŃƉ Fortsetzung auf Seite 4

Edeka vertraut der Retail-Lösung und
Netweaver-Infrastrukturen aus Walldorf.

53544
– so viele Besucher

kamen 2006 zur

Münchner IT-Messe

Systems. Klaus Dittrich, Geschäftsführer

der Messe München, möchte diese Zahl

mit der diesjährigen Messe übertreffen

und nach Jahren rückläuiger Besucher-

zahlen die Trendwende einleiten. Bei

den Ausstellern ist das nicht gelungen:

Mit 1198 Firmen liegt die Zahl leicht

unter der des Vorjahres (1260). Unter

dem Motto „Ideas for a better Business“

beschäftigt sich die Messe mit den Kern-

themen SOA und SaaS, Open Source,

mobiles Arbeiten und IT-Sicherheit.

ZAHL DER WOCHE

Demo Germany – ein Spektakelu Mehr Geld für die IT-Chefs
DĠe VeƠĊǗƽǑŃĊ deƠ ITĝFǗĘƠǑŃĊƧįƠäfƽe
ĠƧƽ Ǒĺ ą,ņ PƠŐɝeŃƽ ĊeƧƽĠeĊeŃ, dĠe deƠ
SžeɝĠaıĠƧƽeŃ daĊeĊeŃ ĊeƠade ĺaı Ǒĺ
eĠŃ ĘaıbeƧ PƠŐɝeŃƽƉ AııeƠdĠŃĊƧ ɝaĘıeŃ
MĠƽƽeıƧƽäŃdıeƠdeǑƽıĠcĘbeƧƧeƠaıƧ fƠǗĘeƠƉ
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Kroes bezwingt Microsoft 13

Im Kartellstreit mit Microsoft hat
EU-Kommissarin Neelie Kroes
einen harten Kurs verfolgt – und
gewonnen. Steve Ballmer öffnet
Windows für Entwickler und
macht Zugeständnisse gegen-
über Open-Source-Entwicklern.

SCHWERPUNKT: LEGACY-MODERNISIERUNG

NACHRICHTEN UND ANALYSEN

Impressum 33

Stellenmarkt 36

Zahlen – Prognosen – Trends 43

Im Heft erwähnte Hersteller 43

STANDARDS

MĠƽ deĺOffĠce CŐĺĺǑŃĠcaƽĠŐŃ SeƠɎeƠ ǋɡɡƮ ɐĠıdeƠƽ
deƠ HeƠƧƽeııeƠ Ġĺ ReɎĠeƠ ɎŐŃ TKĝ ǑŃd NeƽɝaǑƧƠǗƧƽeƠŃƉ

Goldener Oktober für den ITK-Markt 12
EƠƧƽįıaƧƧĠĊe GeƧcĘäfƽƧeƠĊebŃĠƧƧe ɎŐŃ GŐŐĊıe ǑŃd
Ažžıe – dŐcĘ aǑcĘ aŃdeƠe ITĝAŃbĠeƽeƠ įŗŃŃeŃ ƧĠcĘ
ŃĠcĘƽ beįıaĊeŃƉ

Microsoft entert den TK-Markt 8

PRODUKTE & TECHNOLOGIEN

SAP žıaŃƽ fǗƠ ƧeĠŃe IŃƽeĊƠaƽĠŐŃƧžıaƽƽfŐƠĺdĠe TŐŐıĝEƠɐeĠĝ
ƽeƠǑŃĊ ƙPƠŐceƧƧ CŐĺžŐƧeƠƚ, ǑĺAbıäǑfe Ġĺ BǑƧĠŃeƧƧĝ
PƠŐceƧƧĝMaŃaĊeĺeŃƽ ĊƠafĠƧcĘ abbĠıdeŃ ɝǑ įŗŃŃeŃƉ

Was Rules-Management kostet 16
DĠe IŃŃŐɎaƽĠŐŃƧ SŐfƽɐaƠeƽecĘŃŐıŐĊĠe GĺbH ĊĠbƽ eĠŃ
RecĘeŃbeĠƧžĠeı ɝǑƠ AĺŐƠƽĠƧaƽĠŐŃ ɎŐŃ SɔƧƽeĺeŃ fǗƠ daƧ
BǑƧĠŃeƧƧĝRǑıeƧĝMaŃaĊeĺeŃƽƉ

Modellieren mit Netweaver 14

PRODUKTE & TECHNOLOGIEN PRAXIS

FĠƠĺeŃ ƧŐııƽeŃ eĠŃĠĊe ReĊeıŃ beacĘƽeŃ, ɐeŃŃ ƧĠe deŃ
SƽaŃdaƠd fǗƠ LaŃĊɝeĠƽaƠcĘĠɎe ŃǑƽɝeŃ ɐŐııeŃƉ

Weidmüller löst R/3 ab 20
NacĘ ĊǑƽeƠ VŐƠbeƠeĠƽǑŃĊ ĊeıaŃĊ deĺ IŃdǑƧƽƠĠeǑŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeŃ deƠ UĺƧƽĠeĊ aǑf eĠŃe ŃeǑe ERPĝSŐfƽɐaƠeƉ

Richtig archivieren mit PDF/A 18

IT-STRATEGIEN

PeƠfŐƠĺaŃce ǑŃd ŃŐcĘĺaı PeƠfŐƠĺaŃce – daƧ fŐƠdeƠŃ
dĠe KǑŃdeŃ deƧ CRMĝSžeɝĠaıĠƧƽeŃ CAS ɎŐŃ ĠĘƠeĺ AŃĝ
bĠeƽeƠƉ ZǑdeĺɐǑƠde aǑf deƠ AŃɐeŃdeƠįŐŃfeƠeŃɝ ƙCaƧĝ
cŐŃƚ deƠ WǑŃƧcĘ ŃacĘĺeĘƠ VŐƠĝOƠƽĝBeƠaƽǑŃĊ ıaǑƽƉ

Die Basis jeder Innovation 30
WeƠ daƧ ƽäĊıĠcĘe ITĝBǑƧĠŃeƧƧ ŃĠcĘƽ Ġĺ GƠĠff Ęaƽ, bƠaǑcĘƽ
deŃ FacĘabƽeĠıǑŃĊeŃ aǑcĘ ŃĠcĘƽ ĺĠƽ IŃŃŐɎaƽĠŐŃeŃ ɝǑ
įŐĺĺeŃƉ DaƠĠŃ ƧƽĠĺĺƽeŃ dĠe TeĠıŃeĘĺeƠ deƠ ¬őĻſǒĝ
ƾÙơɑő¬ęÙĝVeƠaŃƧƽaıƽǑŃĊ ƙTĘe CIO BeɔŐŃdƚǗbeƠeĠŃƉ

Was CRM-Anwender wollen 28

IT-SERVICES

AŃɐeŃdeƠǑŃƽeƠŃeĘĺeŃ ɐĠe BMW, dĠe WeƧƽ LB ǑŃd dĠe
DeǑƽƧcĘeŃ AĺžĘĠbŐıĠŃĝWeƠįe ĊeƧƽaıƽeŃ deŃ EĠŃįaǑf
ɎŐŃ ITĝDĠeŃƧƽıeĠƧƽǑŃĊeŃ ɝǑŃeĘĺeŃd effĠɝĠeŃƽeƠƉ DĠe
PƠŐfeƧƧĠŐŃaıĠƧĠeƠǑŃĊ Ġĺ ITĝSŐǑƠcĠŃĊ ɝĠeıƽ ŃĠcĘƽ aııeĠŃ
daƠaǑf ab, dĠe KŐƧƽeŃ fǗƠ deŃ SeƠɎĠce ɝǑ dƠǗcįeŃ, ƧŐŃĝ
deƠŃ aǑcĘ dĠe QǑaıĠƽäƽ deƠ LeĠƧƽǑŃĊ ɝǑ ɎeƠbeƧƧeƠŃƉ

Dienstleister fordern und fördern 32

JOB & KARRIERE

NeǑe BǗƠŐįŐŃɝežƽe fŗƠdeƠŃ dĠe KŐĺĺǑŃĠįaƽĠŐŃ deƠ
MĠƽaƠbeĠƽeƠ ǑŃd ƧžaƠeŃ KŐƧƽeŃƉ ZɐeĠ aįƽǑeııe BeĠƧžĠeıe
ɝeĠĊeŃ, ɐĠe ɐĠcĘƽĠĊ AƠbeĠƽĊebeƠŃ deƠ WŐĘfǗĘıfaįƽŐƠ ĠŃ
deƠ BeıeĊƧcĘafƽ ĠƧƽƉ

Einzelbüros sind tabu 34

VĠeıe UŃƽeƠŃeĘĺeŃ ɐŐııeŃ ĠĘƠe ĊeɐacĘƧeŃeŃ KeƠŃaŃɐeŃdǑŃĊeŃ ĠŃ eĠŃeƠ
ĺŐdeƠŃeŃ ITĝUĺĊebǑŃĊ ɐeĠƽeƠ ŃǑƽɝeŃƉ FǗƠ dĠe VeƠbĠŃdǑŃĊ ɎŐŃ LeĊacɔĝ
SɔƧƽeĺeŃĺĠƽ ŃeǑeŃ AŃɐeŃdǑŃĊeŃ ĘabeŃ ƧĠcĘWebĝDĠeŃƧƽe beɐäĘƠƽƉ

Web-Services öffnen Cobol-Anwendungen 24
DeƠMǗŃcĘŃeƠ EıeįƽƠŐŃĠįĘeƠƧƽeııeƠ WaĊŐĺŐdeƠŃĠƧĠeƠƽe ƧeĠŃ şƮ JaĘƠe
aıƽeƧ WaƠeŃɐĠƠƽƧcĘafƽƧƧɔƧƽeĺƉ

Wege aus der Legacy-Falle 22

OS/390

Buchhaltung

Adapter

Web-Service

AIX

Websphere

Geschäfts-
prozess-
verwaltung

z/OS

Logistik

Adapter

JBoss

Linux Windows

synchrone
Kommunikation

asynchrone
Kommunikation

WWW-Browser Handhelds

Inventur
<<Web-Anwendung>>

Disposition

Enterprise
Service Bus

Web-Service Web-Service

WŐ ƧƽeĘeŃ SĠe ĠŃ
žǑŃcƽŐ EffĠɝĠeŃɝ
ǑŃd EffeįƽĠɎĠƽäƽ deƠ
ITĝUŃƽeƠƧƽǗƽɝǑŃĊ
ɎŐŃ GeƧcĘäfƽƧžƠŐĝ
ɝeƧƧeŃƔ MĠƽ deƠ
CĘecįıĠƧƽe ǗbeƠžƠǗĝ
feŃ SĠe ƧcĘŃeıı, ɐeıĝ
cĘeŃ GƠad aŃ IŃĝ
dǑƧƽƠĠaıĠƧĠeƠǑŃĊ IĘƠe
IT eƠƠeĠcĘƽ ĘaƽƉ
www.computerwoche.de/industrialisierung/

IT-Gehälter 2007: Das können Sie verlangen

FǗƠ ITĝSžeɝĠaıĠƧƽeŃ ƧƽeĠĊeŃ dĠe ITĝGeĘäıƽeƠ ǋɡɡƮ
ŃǑƠ Ǒĺ eĠŃeŃ ĘaıbeŃ PƠŐɝeŃƽžǑŃįƽƉ DeƠ ZǑƧcĘıaĊ fǗƠ
FǗĘƠǑŃĊƧįƠäfƽe ıĠeĊƽ beĠĺ ZeĘŃfacĘeŃƉ EƧ ĊĠıƽ: HŗĘeƠe
ITĝGeĘäıƽeƠ beɝĠeĘƽ ŃǑƠ, ɐeƠ KaƠƠĠeƠe ĺacĘƽƉ
www.computerwoche.de/581999/

Notebook im Test: Sony VGN-TZ11MN

MĠƽ deĺ ƧǑžeƠıeĠcĘƽeŃ EdeıĝNŐƽebŐŐį
SŐŃɔ VGNĝTZşşMN ƧŐıı deƠ AŃɐeŃĝ
deƠ ǑŃƽeƠɐeĊƧ ŃĠcĘƽ ŃǑƠ žƠŐdǑįĝ
ƽĠɎ ƧeĠŃ, ƧŐŃdeƠŃ aǑcĘ ĊǑƽ aǑƧĝ
ƧeĘeŃƉ
www.computerwoche.de/91414/

Sicherheitslücken in Web-Anwendungen

DaƧ IŃƽeƠŃeƽ Ƨƽeııƽ dĠe ITĝSĠcĘeƠĘeĠƽ ɎŐƠ ĊƠŐče PƠŐĝ
bıeĺeƉ LeƧeŃ SĠe aııeƧ ǗbeƠ dĠe ƧcĘɐeƠɐĠeĊeŃdƧƽeŃ
SĠcĘeƠĘeĠƽƧıǗcįeŃ ĠŃWebĝAŃɐeŃdǑŃĊeŃ ǑŃd ɐĠe ƧĠe
ɝǑ ɎeƠĺeĠdeŃ ƧĠŃdƉ
www.computerwoche.de/582260/

Neu im COMPUTERWOCHE-Wiki

BPMĝTŐŐıƧ fǗƠ WŐƠįfıŐɐ
wiki.computerwoche.de/

doku.php/soa_bpm/

bpm-tools_workflow

FAQ: EŃƽeƠžƠĠƧeĝSǑcĘe
wiki.computerwoche.de/

doku.php/suchmaschinen/

faq_enterprise_

suchloesungen

TĠžžƧ ǑŃd TƠĠcįƧ fǗƠ VĠƧƽa
wiki.computerwoche.de/

doku.php/windows/

vista-tipps

Die Highlights der Woche

Checkliste IT-Industrialisierung

Wie Unternehmen mit Hilfe von Collaboration-Tools ihre

Prozesse verbessern. Eine Verlegerbeilage ab Seite 25

CW-TOPICS: COLLABORATION

Wir haben nahezu€80 Millionen investiert, um Lösungen für mögliche Serverprobleme von morgen zu finden.

The Seven Types of
Power Problems

White Paper #18

GRATIS€5500

"The Seven Types
of Power Problems"

White Paper #18 (WP-18)Die Umsetzung
energiesparender
Datencenter

White Paper #114

€9500

GRATIS

"Die Umsetzung energiesparender
Datencenter"

White Paper #114 (WP-114)

Überdimensionierte
Datencenter- und
Netzwerkraum-Infrastrukturen:
Kostenvermeidung

White Paper #37

GRATIS€9500

"Überdimensionierte Datencenter-
und Netzwerkraum-Infrastrukturen:
Kostenvermeidung"

White Paper #37 (WP-37)

Überwachung von
physikalischen
Bedrohungen im
Datencenter

White Paper #102

GRATIS€5500

"Überwachung von
physikalischen Bedrohungen
im Datencenter"

White Paper #102 (WP-102)Ermitteln der
Total Cost of
Ownership (TCO) für
Datencenter-
und Serverraum-
Infrastrukturen

White Paper #6

€9500

GRATIS

"Ermitteln der Total Cost of Ownership
(TCO) für Datencenter- und
Serverraum- Infrastrukturen"

White Paper #6 (WP-6)

Data Center
Projects: Project
Management

White Paper #141

GRATIS€5500

"Data Center Projects:
Project Management"

White Paper #141 (WP-141)

Warum investieren Sie nicht ein paar Minuten?
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AcĘĠĺ RŐƽĘ, CIO deƠ LǑfƽĘaŃƧaĝTŐcĘƽeƠ
AĠƠžıǑƧ, ǗbeƠŃĠĺĺƽ ab DeɝeĺbeƠ dĠe ŃeǑ
ĊeƧcĘaffeŃe PŐƧĠƽĠŐŃ deƧ PƠeƧĠdeŃƽ AĠƠžıǑƧ
CĘĠŃaƉ AĠƠžıǑƧ, eĠŃ AŃbĠeƽeƠ ɎŐŃ LŗƧǑŃĊeŃ
fǗƠ daƧ GeƧcĘäfƽƧƠeĠƧeŃĝMaŃaĊeĺeŃƽ, ɐaƠ
beƠeĠƽƧ ǋɡɡƳ ĺĠƽ deƠ CĘĠŃaMeƠcĘaŃƽƧ
BaŃį aıƧ PaƠƽŃeƠ ĠŃ deŃ cĘĠŃeƧĠƧcĘeŃ
MaƠįƽ eĠŃĊeƧƽĠeĊeŃƉ RŐƽĘƧ AǑfĊabe ĠƧƽ eƧ
ŃǑŃ, ĠŃ deŃ ŃäcĘƧƽeŃ ɝɐeĠ JaĘƠeŃ dĠe PƠäĝ

ƧeŃɝ ɐeĠƽeƠ aǑƧɝǑbaǑeŃ ǑŃd dĠe LŗƧǑŃĊeŃ aŃɝǑžaƧƧeŃƉ SeĠŃ
NacĘfŐıĊeƠ ĠŃ NeǑĝIƧeŃbǑƠĊ ɐĠƠd deƠ fƠǗĘeƠe GaƠƽŃeƠĝAŃaĝ
ıɔƧƽ HeĠŃɝ PıaĊa, deƠ beƠeĠƽƧ AŃfaŃĊ OįƽŐbeƠ ɝǑ AĠƠžıǑƧ
ĊeĘŐıƽ ɐǑƠde ǑŃd aĺ şƉ NŐɎeĺbeƠ dĠe LeĠƽǑŃĊ deƠ ITĝAbƽeĠĝ
ıǑŃĊ ǗbeƠŃĠĺĺƽƉ

DeƠ KŐŃɝeƠŃ žıaŃƽ, ĠŃ BĠeıefeıd
eĠŃ ɝeŃƽƠaıeƧ ITĝKŐĺžeƽeŃɝɝeŃƽĝ
ƠǑĺĺĠƽ ƠǑŃd ǋ5ɡ MĠƽaƠbeĠƽeƠŃ
eĠŃɝǑƠĠcĘƽeŃƉ UŃƽeƠ deĺ SƽƠĠcĘ
ɐĠıı FƠeŃįĺĠƽ deƠ ITĝKŐŃƧŐıĠdĠeĝ
ƠǑŃĊ ĠŃ deŃ įŐĺĺeŃdeŃ JaĘƠeŃ
ĺeĘƠeƠe ĘǑŃdeƠƽ MĠııĠŐŃeŃ EǑƠŐ
eĠŃƧžaƠeŃƉ
DĠeƧeƧ ƧƽŐıɝe ZĠeı ĺacĘƽ deǑƽĝ

ıĠcĘ, daƧƧ dĠe IT deƠ EdeįaĝGƠǑžĝ
že ĠŃ deŃ ɎeƠĊaŃĊeŃeŃ JaĘƠeŃ
ŐffeŃbaƠ ɐeŃĠĊ effĠɝĠeŃƽ beƽƠĠeĝ
beŃ ɐǑƠdeƉ SAPĝMaŃaĊeƠ ScĘefĝ
feƠ beƠĠcĘƽeƽ, daƧƧ ǑŃƽeƠƧcĘĠedĝ

ıĠcĘe SɔƧƽeĺe abĊeıŗƧƽ ɐǗƠdeŃƉ
NebeŃ eĠŃeƠ ReĠĘe ɎŐŃ EĠĊeŃeŃƽĝ
ɐĠcįıǑŃĊeŃ beƽƠeffe daƧ aıƽe SAPĝ
SɔƧƽeĺe ƧŐɐĠe SŐfƽɐaƠe ɎŐŃ
WeƽƽbeɐeƠbeƠŃ ɐĠe Aııdaƽa ǑŃd
OƠacıeƉ ƙDĠe AbıŗƧǑŃĊ ɎŐŃ OƠacĝ
ıe Reƽeį ĺacĘƽ ǑŃƧ ŃaƽǗƠıĠcĘ beĝ
ƧŐŃdeƠƧ ƧƽŐıɝƚ, įaŃŃ ƧĠcĘ ScĘeffeƠ
eĠŃeŃ SeĠƽeŃĘĠeb ĊeĊeŃ deŃ KŐŃĝ
įǑƠƠeŃƽeŃ ŃĠcĘƽ ɎeƠįŃeĠfeŃƉ SeĠƽ
OƠacıe SAP ɎŐƠ ƠǑŃd ɝɐeĠeĠŃĘaıb
JaĘƠeŃ deŃ HaŃdeıƧƧžeɝĠaıĠƧƽeŃ
Reƽeį ɎŐƠ deƠ NaƧe ɐeĊĊeĝ
ƧcĘŃažžƽ Ęaƽ, įŐŃįǑƠƠĠeƠeŃ beĠde
SŐfƽɐaƠeaŃbĠeƽeƠ Ǒĺ dĠeƧe BƠaŃĝ
cĘeƉ FǗƠ OƠacıe bedeǑƽeƽ dĠe EŃƽĝ
ƧcĘeĠdǑŃĊ deƠ EdeįaĝGƠǑžže

eĠŃeŃ RǗcįƧcĘıaĊ ĠŃ deŃ BeĺǗĝ
ĘǑŃĊeŃ, Ġĺ deǑƽƧcĘeŃ AžžıĠįaĝ
ƽĠŐŃƧĊeƧcĘäfƽ ɐeŃĠĊƧƽeŃƧ dǑƠcĘ
BƠaŃcĘeŃįŐĺžeƽeŃɝ ɝǑžǑŃįƽeŃƉ
AǑƧ SĠcĘƽ ɎŐŃ AŃaıɔƧƽeŃ bĠeƽeƽ

deƠ HaŃdeıƧƧeįƽŐƠ deŃ SŐfƽɐaƠeĝ
aŃbĠeƽeƠŃ ĊǑƽe CĘaŃceŃƉ LɔŃŃ
TĘŐƠeŃɝ, ReƽaĠıĝEɒžeƠƽĠŃ ɎŐŃ
PĠeƠƠe AǑdŐĠŃ CŐŃƧǑıƽaŃƽƧ ƁPACƄ,
ĊeĘƽ daɎŐŃ aǑƧ, daƧƧ dĠe IŃɎeƧƽĠĝ
ƽĠŐŃeŃ deƠ ĘĠeƧĠĊeŃ HaŃdeıƧǑŃĝ
ƽeƠŃeĘĺeŃ ĠŃ deŃ beĠdeŃ įŐĺĝ
ĺeŃdeŃ JaĘƠeŃ ǗbeƠdǑƠcĘĝ

ƧcĘŃĠƽƽıĠcĘ ƧƽeĠĊeŃƉ DĠe ITĝAǑƧĊaĝ
beŃ ƧŐııeŃ ɎŐŃ įŃažž ǋ,ą
MĠııĠaƠdeŃ EǑƠŐ Ġĺ ıaǑfeŃdeŃ
JaĘƠ bĠƧ ǋɡşş aǑf eƽɐa ǂ,şMĠııĠaƠĝ
deŃ EǑƠŐ įıeƽƽeƠŃƉ Iĺ FŐįǑƧ ƧƽeĘe
dabeĠ, dĠe ɎeƠƧcĘĠedeŃeŃ SɔƧƽeĝ
ĺe eŃĊeƠĺĠƽeĠŃaŃdeƠ ɝǑ ɎeƠɝaĘĝ
ŃeŃ, PƠŐɝeƧƧe ƧƽäƠįeƠ ɝǑ aǑƽŐĺaĝ
ƽĠƧĠeƠeŃ ǑŃd eĠŃe ɝeŃƽƠaıe ITĝIŃĝ
fƠaƧƽǑįƽǑƠ ɝǑ ĠŃƧƽaııĠeƠeŃƉ DeƠ
BedaƠf fǗƠ ŐffeŃe ǑŃd fıeɒĠbıe
SɔƧƽeĺe ƧeĠ ĠĺĺeŃƧ, ĺeĠŃƽ dĠe
AŃaıɔƧƽĠŃƉ Ĉbaċ u

Edeka beschert SAP 200-Millionen-Deal
Fortsetzung von Seite 1

Lufthansa-Airplus-CIO goes China

Ex-Telekom-Manager geht zu Arcor
JeŃƧ GǑƽƧcĘe, deƠ bĠƧ JǑŃĠ ǋɡɡƮ aıƧ SeŃĠŐƠ EɒecǑƽĠɎe VĠce PƠeĝ
ƧĠdeŃƽ dĠe MaƠįeƽĠŃĊĝSƽƠaƽeĊĠe ǑŃd daƧ BƠaŃdĝMaŃaĊeĺeŃƽ
deƠ DeǑƽƧcĘeŃ TeıeįŐĺ ɎeƠaŃƽɐŐƠƽeƽe, ɐĠƠd AŃfaŃĊ JaŃǑaƠ
ǋɡɡ8 beĠĺ DSLĝAŃbĠeƽeƠ AƠcŐƠ eĠŃƧƽeĠĊeŃƉ DeƠ ąşĝJäĘƠĠĊe
ǗbeƠŃĠĺĺƽ beĠ deƠ VŐdafŐŃeĝTŐcĘƽeƠ dĠe PŐƧĠƽĠŐŃ deƧ CĘĠef
MaƠįeƽĠŃĊ OffĠceƠƉ DeƠ MaƠįeƽĠŃĊĝSžeɝĠaıĠƧƽ ɐaƠ AŃfaŃĊ ǋɡɡą
ɎŐŃ deƠ LǑfƽĘaŃƧa ɝǑƠ TeıeįŐĺ ĊeɐecĘƧeıƽƉ EƠ ĊĠŃĊ, aıƧ ReŃé
ObeƠĺaŃŃ įaĺ, deƠ ĺĠƽ TŐŃĠŐ KƠŗĊeƠ, CEO deƠ WeƠbeaĊeŃĝ
ƽǑƠ DDB GƠŐǑž, eĠŃeŃ eɒƽeƠŃeŃMaƠįeŃeɒžeƠƽeŃ aŃƧ UŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeŃ ĊebǑŃdeŃ ĘaƽƽeƉ

Intel wechselt Finanzchef aus
AŃdɔ BƠɔaŃƽ, ƧeĠƽ şǂ JaĘƠeŃ CĘĠef FĠŃaŃcĠaı
OffĠceƠ ɎŐŃ IŃƽeı, ƧƽeĠĊƽ ɐeĠƽeƠ aǑfƉ WĠe FĠƠĝ
ĺeŃcĘef PaǑı OƽeııĠŃĠ Ġĺ RaĘĺeŃ deƠ PƠäĝ
ƧeŃƽaƽĠŐŃ deƠ EƠĊebŃĠƧƧe fǗƠ daƧ dƠĠƽƽe
GeƧcĘäfƽƧƒǑaƠƽaı ǋɡɡƮ beįaŃŃƽ Ċab, ɐecĘĝ
Ƨeıƽ BƠɔaŃƽ aǑf deŃ ŃeǑ ĊeƧcĘaffeŃeŃ PŐƧĝ
ƽeŃ eĠŃeƧ CĘĠef AdĺĠŃĠƧƽƠaƽĠɎe OffĠceƠ
ƁCAOƄ ĺĠƽ ƙeĠŃeĺ bƠeĠƽeƠeŃ AǑfĊabeŃbeĝ
ƠeĠcĘƚƉ DĠeƧeƠ ǑĺfaƧƧƽ aǑcĘ dĠe AǑfƧĠcĘƽ
ǗbeƠ ƧeĠŃeŃ NacĘfŐıĊeƠ Ġĺ CFOĝRaŃĊ Sƽacɔ SĺĠƽĘ ƁɝǑɎŐƠ
AƧƧĠƧƽaŃƽ CFOƄƉ BƠɔaŃƽ įaĺ şņ8ş aıƧ CŐŃƽƠŐııeƠ deƧ BeƠeĠcĘ
CŐĺĺeƠcĠaı MeĺŐƠɔ CĘĠžƧ ɝǑ IŃƽeı Ɖ

Frömming steigt bei MAN auf
DĠeƽƠĠcĘ FƠŗĺĺĠŃĊ Ɓǂ5Ƅ Ęaƽ AŃfaŃĊ SežƽeĺbeƠ ǋɡɡƮ dĠe
PŐƧĠƽĠŐŃ deƧ Head Őf OƠĊaŃĠɝaƽĠŐŃ IT ĠŃ deƠ MǗŃcĘŃeƠ HŐıĝ
dĠŃĊ deƠ MAN AG ǗbeƠŃŐĺĺeŃƉ DeƠ fƠǗĘeƠe LeĠƽeƠ deƠ
HaǑžƽabƽeĠıǑŃĊ PƠŐɝeƧƧe beĠ MANNǑƽɝfaĘƠɝeǑĊe beƠĠcĘƽeƽ
dabeĠ aŃWŐıfĊaŃĊ ScĘĠƠĺeƠ ƁąƳƄ, VĠce PƠeƧĠdeŃƽ ǑŃd LeĠƽeƠ
deƠ ĠŃƽeƠŃeŃ ReɎĠƧĠŐŃƉ AıƧ ITĝVeƠaŃƽɐŐƠƽıĠcĘeƠ CIO ĠŃ deƠ
HŐıdĠŃĊ aƠbeĠƽeƽ FƠŗĺĺĠŃĊ aǑcĘ Ġĺ CŐƠe SƽƠaƽeĊɔ TeaĺĺĠƽƉ
DĠeƧe GƠǑžže ıeĊƽ ĊeĺeĠŃƧaĺ dĠe ITĝSƽƠaƽeĊĠe feƧƽ ǑŃd įǗĺĝ
ĺeƠƽ ƧĠcĘ Ǒĺ dĠe ITĝAƠcĘĠƽeįƽǑƠ Ġĺ KŐŃɝeƠŃƉ SeĠƽdeĺ deƠ
fƠǗĘeƠe CIOWŐıfĊaŃĊ BƠǑŃŃ Ġĺ OįƽŐbeƠ ǋɡɡƳ ĠŃ deŃ RǑĘeĝ
ƧƽaŃd ĊeĊaŃĊeŃ ĠƧƽ, ĊĠbƽ eƧ įeĠŃeŃ KŐŃɝeƠŃĝCIOĺeĘƠƉ

Ex-O2-Chef Gröger berät Burda
DeƠ fƠǗĘeƠe CĘef deƧ MŐbĠıfǑŃįaŃbĠeƽeƠƧ
Oǋ GeƠĺaŃɔ, RǑdŐıf GƠŗĊeƠ, ɐĠƠd ɎŐƠaǑƧĝ
ƧĠcĘƽıĠcĘ ŃĠcĘƽ ɐĠe ɎŐƠĊeƧeĘeŃ deŃ VŐƠƧĠƽɝ
deƧ ŃeǑ ĊeƧcĘaffeŃeŃ SǑžeƠɎĠƧŐƠɔ CŐĺĝ
ĺĠƽƽee ɎŐŃ Oǋ ǗbeƠŃeĘĺeŃƉ SƽaƽƽdeƧƧeŃ
beƠäƽ GƠŗĊeƠ daƧ UŃƽeƠŃeĘĺeŃMŐbĠıe ǂƉɡ
ĠŃ FƠaĊeŃ ɝǑĺĺŐbĠıeŃ FeƠŃƧeĘeŃ ǗbeƠ
deŃ SeŃdeƧƽaŃdaƠd DVBĝH ƁDĠĊĠƽaı VĠdeŐ
BƠŐadcaƧƽ fŐƠ HaŃdĘeıdƧƄƉ DaƧ JŐĠŃƽ VeŃĝ

ƽǑƠe ɎŐŃ HǑbeƠƽ BǑƠdaMedĠa, VeƠıaĊƧĊƠǑžže GeŐƠĊ ɎŐŃ
HŐıƽɝbƠĠŃcį ǑŃdMŐbĠıeƧ FeƠŃƧeĘeŃ DeǑƽƧcĘıaŃd ƁMFDƄ
Ęaƽƽe ɎŐƠ įǑƠɝeĺ deŃ ZǑƧcĘıaĊ fǗƠ AǑfbaǑ ǑŃd BeƽƠĠeb eĠŃeƠ
HaŃdɔĝFeƠŃƧeĘĝPıaƽƽfŐƠĺ beįŐĺĺeŃƉ

MENSCHEN
W

Ġe ɎeƠĘäıƽ ƧĠcĘ eĠŃ RedaįƽeǑƠ,
ɐeŃŃ eƠ ɎŐŃ eĠŃeƠ VeƠaŃƧƽaıƽǑŃĊ
beĊeĠƧƽeƠƽ ĠƧƽ, dĠe aǑƧ deĺ eĠĊeĝ

ŃeŃ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ įŐĺĺƽƔ SŐıı eƠ ƧĠe
ɎeƠƧcĘɐeĠĊeŃƔ DaƧ ɐäƠe aǑcĘ ŃĠcĘƽ
ŃeǑƽƠaı, ɎŐƠ aııeĺ, ɐeŃŃ eƧ ƧĠcĘ Ǒĺ eĠŃ
EɎeŃƽ ĘaŃdeıƽ, daƧ MačƧƽäbe Ƨeƽɝƽ:
fŐƠĺaı ǑŃd ĠŃĘaıƽıĠcĘƉ DĠe Rede ĠƧƽ ɎŐŃ
deƠ DeĺŐGeƠĺaŃɔ, dĠe ĠŃ deƠ ɎeƠĊaŃĝ
ĊeŃeŃWŐcĘe ĠŃMǗŃcĘeŃ ƧƽaƽƽĊefǑŃĝ
deŃ Ęaƽ ƁƧĠeĘe SeĠƽe ƳƄƉ ÜbeƠ ǋɡ ĭǑŃĊe
UŃƽeƠŃeĘĺeŃ aǑƧ ĊaŃɝ EǑƠŐža ĘabeŃ
dŐƠƽ ŃeǑe PƠŐdǑįƽe ǑŃd BǑƧĠŃeƧƧĝMŐĝ
deııe ɎŐƠĊeƧƽeııƽƉ JedeƧ Ęaƽƽe ƧecĘƧMĠĝ
ŃǑƽeŃ ǑŃdĺǑƧƧƽe ŐĘŃe PŐɐeƠžŐĠŃƽ aǑƧįŐĺĺeŃƉ
DĠe BeƧǑcĘeƠ – RĠƧĠįŐįažĠƽaıĊebeƠ, PƠeƧƧe ǑŃd
UŃƽeƠŃeĘĺeƠ – ɐaƠeŃ beĊeĠƧƽeƠƽƉ IŃ ƧŐıcĘeƠ DĠcĘĝ
ƽe ǑŃd OƠĠĊĠŃaıĠƽäƽ, ƧŐ deƠ TeŃŐƠ, ɐǑƠdeŃ bĠƧıaŃĊ
ŃĠƠĊeŃdɐŐ ĠŃ DeǑƽƧcĘıaŃd IŃŃŐɎaƽĠŐŃeŃ Ġĺ
HĠĊĘƽecĘĝUĺfeıd žƠäƧeŃƽĠeƠƽƉ
EĠŃe ƧŐıcĘe AƽĺŐƧžĘäƠe ĠƧƽ bĠƧĘeƠ ĠŃ DeǑƽƧcĘĝ

ıaŃd ıeĠdeƠ ŃĠcĘƽ ĊeĊebeŃƉ DaƧ KıĠĺa fǗƠ GƠǗŃdeƠ
ĠƧƽ ɐeĠƽeƠĘĠŃ ƠaǑ, aǑcĘ feĘıƽ eƧ aŃ ƠĠƧĠįŐbeƠeĠƽeŃ
IŃĊeŃĠeǑƠeŃ ǑŃd IŃfŐƠĺaƽĠįeƠŃƉ DĠe ĺeĠƧƽeŃ ɎŐŃ
ĠĘŃeŃ ƧeĘeŃ ĠĘƠe ZǑįǑŃfƽ beĠ SĠeĺeŃƧ ŐdeƠ SAP
ǑŃd ŃĠcĘƽ Ġĺ eĠĊeŃeŃ UŃƽeƠŃeĘĺeŃƉ
AĺGeıd, ɐĠe ɎĠeıfacĘ aŃĊeŃŐĺĺeŃ, ĺaŃĊeıƽ

eƧ daĊeĊeŃ ŃĠcĘƽƉ VeŃƽǑƠe CažĠƽaıĠƧƽƧ, BǑƧĠŃeƧƧ
AŃĊeıƧ, FŐŃdƧ aǑcĘ ɎŐŃ ĊƠŐčeŃ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ
ǑŃd ƧŐĊaƠ BaŃįeŃ ƧcĘaǑeŃ ɐĠedeƠ ɎeƠƧƽäƠįƽ ŃacĘ
ıŐĘŃeŃƧɐeƠƽeŃ NeɐcŐĺeƠŃƉ ƙWĠƠ ƧǑcĘeŃ SƽaƠƽĝ
ǑžƧ Ġĺ BeƠeĠcĘ SŐfƽɐaƠe aƧ a SeƠɎĠceƚ, ƧaĊƽe deƠ
VeƠƽƠeƽeƠ eĠŃeƧ VC ɐäĘƠeŃd deƠ DeĺŐƉ DabeĠ

bıĠeb ŐffeŃ, Őb eƠ daĺĠƽ dĠe IŃɎeƧƽĠƽĠĝ
ŐŃƧƠĠcĘƽǑŃĊ ƧeĠŃeƧ UŃƽeƠŃeĘĺeŃƧ
beƧcĘƠeĠbeŃ ɐŐııƽe ŐdeƠ eĠŃfacĘ ŃǑƠ
aǑf eĠŃeŃ ĊǑƽeŃ TĠžž aǑƧ ɐaƠƉ
Geıd ĺacĘƽ ɝɐaƠ beįaŃŃƽeƠĺačeŃ

ŃĠcĘƽ ĊıǗcįıĠcĘ, abeƠ eƧ įaŃŃ ǗbeƠ
ĺaŃcĘe HǗƠde ĘĠŃɐeĊĘeıfeŃƉ FeĘĝ
ıeŃde RaĘĺeŃbedĠŃĊǑŃĊeŃ beĠƧžĠeıƧĝ
ɐeĠƧe ıaƧƧeŃ ƧĠcĘ dǑƠcĘ žƠĠɎaƽe MĠƽƽeı
ǗbeƠɐĠŃdeŃƉ WaƧ KažĠƽaı aııeƠdĠŃĊƧ
ŃĠcĘƽ ĘeƠbeĠɝaĘıeŃ įaŃŃ, ƧĠŃd MeŃĝ
ƧcĘeŃ, dĠe ƧĠcĘ ƽƠaǑeŃ, eƽɐaƧ ɝǑ ƠĠƧįĠeĝ
ƠeŃ ǑŃd ĠĘƠe IdeeŃ ĠŃ eĠŃeĺ eĠĊeŃeŃ
UŃƽeƠŃeĘĺeŃ ǑĺɝǑƧeƽɝeŃƉ Uĺ deŃ

eŃƽƧcĘeĠdeŃdeŃ ScĘƠĠƽƽ ɝǑ ƽǑŃ, bƠaǑcĘeŃ EŃƽƠeĝ
žƠeŃeǑƠe eĠŃ fŗƠdeƠıĠcĘeƧ GƠǗŃdeƠįıĠĺa ǑŃd
žŐƧĠƽĠɎe BeĠƧžĠeıeƉ SĠe ĺǗƧƧeŃ ĘŗƠeŃ, ɐĠe eƧ aŃĝ
deƠe ƽƠŐƽɝ aııeƠ WĠdeƠƧƽäŃde ƧcĘaffeŃ, eĠŃ PƠŐdǑįƽ
ɝǑ eŃƽɐĠcįeıŃ ǑŃd eĠŃe GeƧcĘäfƽƧƧƽƠaƽeĊĠe dǑƠcĘĝ
ɝǑĘaıƽeŃ, ǑŃd ƧĠe bƠaǑcĘeŃ Feedbacį ǑŃdWeƠƽĝ
ƧcĘäƽɝǑŃĊ, Ǒĺ ɎĠeııeĠcĘƽ deŃ ıeƽɝƽeŃ AŃƧžŐƠŃ ɝǑ
beįŐĺĺeŃ, eƧ ƧeıbƧƽ ɝǑ ɎeƠƧǑcĘeŃƉ DĠe DeĺŐ
GeƠĺaŃɔ ıĠefeƠƽ ƧŐıcĘe BeĠƧžĠeıeƉ DeƧĘaıb ƧĠŃd
ƧŐıcĘe VeƠaŃƧƽaıƽǑŃĊeŃ ɐĠcĘƽĠĊ ĠŃ DeǑƽƧcĘıaŃd
– ǑŃd ɐeŃŃ ƧĠe aǑƧ deĺ eĠĊeŃeŃ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ
įŐĺĺeŃ, ǑĺƧŐ beƧƧeƠ ƭĝƄ

Waĩmeinen SieĚWiĤd in DeŎĽĩchland genŎg főĤ
GĤőndeĤ geĽanĚWelche EĤfahĤŎngen haben Sie
gemachĽ alĩ GĤőndeĤ, alĩ UnĽeĤnehmeĤ odeĤ alĩ
AĤbeiĽnehmeĤ in einem jŎngen HighĽech-UnĽeĤ-
nehmenĚ DiĩkŎĽieĤen Sie miĽ ŎnĽeĤ hĽĽĆ:ķķblogĐ
comĆŎĽeĤǇocheĐdeĐ

Kolumne

Demo: Beispiele zum Nachahmen

Christoph Witte
Chefredakteur

Personalmitteilungen bitte an Menschen@Computerwoche.de
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Marktanteile kaufen

Konkurrenz
schädigen

Cross-Selling-Potenziale

Keine Einschätzung

Produktportfolio
abrunden

Quelle: Computerwoche.de; Angaben in Prozent; Basis: 225

Für die Mehrheit der Leser von CW-Online (und die meisten
Analysten) zielt Oracles Vorstoß auf die Ausweitung der Markt-
anteile.

Frage der Woche
Was ist Oracles Hauptmotiv für eine
Übernahme von Bea Systems?

Edeka-Chef Alfons
Frenk: „Durch die
Konsolidierung
der IT-Infrastruk-
tur können wir die
Kosten um mehre-
re hundert Millio-
nen Euro senken.“
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D
eƠ şǂƉ NŐɎeĺbeƠ ǋɡɡƮ
dǗƠfƽe fǗƠ EUĝKŐĺĺĠƧƧaĝ
ƠĠŃ VĠɎĠaŃe RedĠŃĊ ǑŃd
fǗƠ ɎĠeıe AŃɐeŃdeƠ eĠŃ
ƧžaŃŃeŃdeƠ TaĊ ɐeƠdeŃ:

AŃ dĠeƧeĺ TaĊ ĺǑƧƧ dĠe KŐĺĝ
ĺĠƧƧaƠĠŃ ĠĘƠeŃ ŃeǑeŃ RaĘĺeŃĝ
eŃƽɐǑƠf ɝǑĺ TKĝMaƠįƽ deĺ EǑĝ
ƠŐžažaƠıaĺeŃƽ žƠäƧeŃƽĠeƠeŃƉ DaƧ
DŐįǑĺeŃƽ bĠƠĊƽ, ɐĠe dĠe DĠƧįǑƧĝ
ƧĠŐŃeŃ Ġĺ VŐƠfeıd ɝeĠĊeŃ, ɎĠeı
žŐıĠƽĠƧcĘeŃ SžƠeŃĊƧƽŐffƉ AŃ FŐƠĝ
deƠǑŃĊeŃ ŃacĘ eĠŃeƠ ŐbeƠƧƽeŃ
EUĝReĊǑıĠeƠǑŃĊƧbeĘŗƠde, deƠ
ƙEǑƠŐžeaŃ EıecƽƠŐŃĠc CŐĺĝ
ĺǑŃĠcaƽĠŐŃƧ MaƠįeƽ AǑƽĘŐƠĠƽɔƚ
ƁEECMAƄ, ŐdeƠ aŃ eĠŃeƠ ĺŗĊĝ
ıĠcĘeŃ AǑƧĊıĠedeƠǑŃĊ deƠ TKĝ

Neƽɝe ĠŃ eĠĊeŃe BeƽƠeĠbeƠŐƠĊaĝ
ŃĠƧaƽĠŐŃeŃ eƠĘĠƽɝeŃ ƧĠcĘ dĠe
GeĺǗƽeƠƉ DabeĠ ŃĠĺĺƽ dĠe MeĠĝ
ŃǑŃĊƧfƠŐŃƽ ƽeĠıɐeĠƧe eĠŃeŃ ǑŃeƠĝ
ɐaƠƽeƽeŃ VeƠıaǑf, ɐeŃŃ ƧĠcĘ eƽɐa
ĘĠeƠɝǑıaŃde dĠe TeıeįŐĺĝKŐŃĝ
įǑƠƠeŃƽeŃ dafǗƠ aǑƧƧžƠecĘeŃ,
daƧƧ deƠ ĺaƠįƽbeĘeƠƠƧcĘeŃde
CaƠƠĠeƠ ƧeĠŃ Neƽɝ ĠŃ deƠ ĘeǑƽĠĊeŃ
FŐƠĺ beĘaıƽeŃ ƧŐııƉ

Telcos als Lösungsanbieter

DĠe FƠaĊe ŃacĘ deƠ įǗŃfƽĠĊeŃ Reĝ
ĊǑıĠeƠǑŃĊ deƠ TKĝNeƽɝe ĠƧƽ ĭedŐcĘ
ŃǑƠ deƠ fŐƠĺaıƠecĘƽıĠcĘe AƧžeįƽ
eĠŃeƠ DĠƧįǑƧƧĠŐŃ, dĠe ƧĠcĘ eĠĊeŃƽĝ
ıĠcĘ daƠǑĺ dƠeĘƽ, Őb dĠe ƠeĠŃe
TKĝIŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠ – eĊaı Őb GıaƧĝ
faƧeƠ ŐdeƠ KǑžfeƠįabeı ĝ Ġĺ Aııĝ
IPĝZeĠƽaıƽeƠ ǗbeƠĘaǑžƽ ŃŐcĘ eĠĝ
ŃeŃWeƠƽ Ęaƽ ǑŃd dĠe MaƠįƽƽeĠıĝ
ŃeĘĺeƠ ŃĠcĘƽ ɎĠeıĺeĘƠ įǗŃfƽĠĊ
ĺĠƽ SeƠɎĠceƧ ǑŃd AŃɐeŃdǑŃĊeŃ
ǑŃƽeƠeĠŃaŃdeƠ įŐŃįǑƠƠĠeƠeŃƉ VŐŃ
dĠeƧeĺ SɝeŃaƠĠŐ, ŃeǑdeǑƽƧcĘ aıƧ
Neɒƽ GeŃeƠaƽĠŐŃNeƽɐŐƠįƧ ƁNGNƄ
beɝeĠcĘŃeƽ, ĠƧƽ beĠƧžĠeıƧɐeĠƧe
Maƽƽ BƠŐƧƧ, CTO deƠ BƠĠƽĠƧĘ Teıeĝ
cŐĺ GƠŐǑž, ǗbeƠɝeǑĊƽƉ EƠ ƧĠeĘƽ
aǑf dĠe įıaƧƧĠƧcĘeŃ TeıcŐƧ eĠŃeŃ
ĊƠǑŃdƧäƽɝıĠcĘeŃ WaŃdeı ĠĘƠeƠ
GeƧcĘäfƽƧĺŐdeııe ɝǑįŐĺĺeŃ:
ƙFƠǗĘeƠ aĊĠeƠƽeŃ dĠe CaƠƠĠeƠ aıƧ
IŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠbeƽƠeĠbeƠ, ĘeǑƽe ƧĠŃd
ƧĠe ĠŃ deƠ RŐııe eĠŃeƧ SeƠɎĠceaŃĝ
bĠeƽeƠƧ, ǑŃd įǗŃfƽĠĊ ɐeƠdeŃ ƧĠe
aıƧ LŗƧǑŃĊƧaŃbĠeƽeƠ ɎŐŃ KŐĺĝ

ĺǑŃĠįaƽĠŐŃƧƧŐfƽɐaƠe aǑfƽƠeƽeŃƉƚ
MĠƽƽeıĝ beɝĠeĘǑŃĊƧɐeĠƧe ıaŃĊfƠĠƧĝ
ƽĠĊ ĺǗƧƧe dĠe ŃeǑe PŐƧĠƽĠŐŃĠeĝ
ƠǑŃĊ deƠ CaƠƠĠeƠ deƧĘaıb ɝǑ eĠŃeƠ
ÄŃdeƠǑŃĊ deƠ ReĊǑıĠeƠǑŃĊƧžŐıĠĝ
ƽĠį fǗĘƠeŃƉ FǗƠ BƠŐƧƧ žaƧƧƽ ĠŃ dĠe
NGNĝWeıƽ ŃäĺıĠcĘ eĠŃe ReĊǑıĠeĝ
ƠǑŃĊ, dĠe aǑf deĺ IŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠĝ
ɐeƽƽbeɐeƠb baƧĠeƠƽ, ŃĠcĘƽƉ EƠ ĠƧƽ
daɎŐŃ ǗbeƠɝeǑĊƽ, daƧƧ dĠe Neƽɝĝ
beƽƠeĠbeƠ ĠŃ ŃaĘeƠ ZǑįǑŃfƽ ĠĘƠe
IŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠeŃ ŗffŃeŃ ƧŐııƽeŃ, ƧŐ
daƧƧ aııe BeƽeĠıĠĊƽeŃ ƙdĠƧįƠĠĺĠŃĠeĝ
ƠǑŃĊƧfƠeĠƚ aǑf dĠe TecĘŃĠį ɝǑĊƠeĠĝ
feŃ įŗŃŃeŃ, ɐŐĺĠƽ eƠ ƧĠcĘ ĺĠƽ
EUĝKŐĺĺĠƧƧaƠĠŃ RedĠŃĊ aǑf eĠĝ
ŃeƠ WeııeŃıäŃĊe befĠŃdeƽƉ DeƠ
eĠĊeŃƽıĠcĘe WeƽƽbeɐeƠb fäŃde
daŃŃ aǑf deƠ EbeŃe deƠ KŐĺĺǑĝ
ŃĠįaƽĠŐŃƧažžıĠįaƽĠŐŃeŃ ƧƽaƽƽƉ EĠŃe
EĠŃƧcĘäƽɝǑŃĊ, dĠe aǑcĘ DaŃ BĠeĝ
ıeƠ, DĠƠecƽŐƠ CŐŃƧǑıƽĠŃĊ EǑƠŐžeĝ
aŃ TeıecŐĺĺǑŃĠcaƽĠŐŃƧ & Neƽĝ
ɐŐƠįĠŃĊ beĠ IDC ǑŃd AǑƽŐƠ deƠ
SƽǑdĠe ƙNeɒƽĝGeŃeƠaƽĠŐŃ Neƽĝ
ɐŐƠįƧ: PƠežaƠe fŐƠ ƽĘe GıŐbaı
ReɎŐıǑƽĠŐŃƚ, ƽeĠıƽƉ IŃ ƧeĠŃeŃ AǑĝ
ĊeŃĺǗƧƧeŃ dĠe TeıcŐƧĺĠƽ ŃeǑeŃ
WeƽƽbeɐeƠbeƠŃ ɐĠe IBM, LŐĊĠca
ǑŃd aŃdeƠeŃ ƠecĘŃeŃ, dĠe įǗŃfƽĠĊ
ebeŃfaııƧ KŐĺĺǑŃĠįaƽĠŐŃƧƧeƠĝ
ɎĠceƧ ŐffeƠĠeƠeŃ ɐeƠdeŃƉ

Abspaltung der Netze

EĠŃe äĘŃıĠcĘe MeĠŃǑŃĊ ɎeƠƽƠĠƽƽ
deƠ VeƠbaŃd deƠ eǑƠŐžäĠƧcĘeŃ
ReĊǑıĠeƠǑŃĊƧbeĘŗƠdeŃ ƁEǑƠŐžeĝ
aŃ ReĊǑıaƽŐƠƧ GƠŐǑž ƁERGƄƉ IŃ
ƧeĠŃeĺ aŃ RedĠŃĊ ĊeƠĠcĘƽeƽeŃ
PŐƧĠƽĠŐŃƧžažĠeƠ ƙERGOžĠŃĠŐŃ ŐŃ
FǑŃcƽĠŐŃaı SežaƠaƽĠŐŃƚ ƧžƠĠcĘƽ eƠ
ƧĠcĘ fǗƠ eĠŃe AbƧžaıƽǑŃĊ deƧ
NeƽɝbeƽƠĠebƧ aǑƧƉ AııeƠdĠŃĊƧ ĊeĘƽ
dĠe ERG ŃĠcĘƽ ƧŐ ɐeĠƽ, daƧƧ ƧĠe
eĠŃe ƧƽƠǑįƽǑƠeııe ZeƠƧcĘıaĊǑŃĊ
deƠĺaƠįƽbeĘeƠƠƧcĘeŃdeŃ TeıcŐƧ
fŐƠdeƠƽƉ DeŃ ReĊǑıĠeƠǑŃĊƧbeĘŗƠĝ
deŃ ƧcĘɐebƽ ǑŃƽeƠ deƠ BeɝeĠcĘĝ
ŃǑŃĊ ƙFǑŃcƽĠŐŃaı SežaƠaƽĠŐŃƚ
ɎĠeıĺeĘƠ eĠŃe AǑƧĊıĠedeƠǑŃĊ deƧ
NeƽɝbeƽƠĠebƧ ĠŃ eĠŃeŃ eĠĊeŃƧƽäŃĝ
dĠĊeŃ GeƧcĘäfƽƧbeƠeĠcĘ ɎŐƠ, ɐĠe
eƧ beƠeĠƽƧ ĠŃ GƠŐčbƠĠƽaŃŃĠeŃ Ċeĝ
ƧcĘeĘeŃ ĠƧƽ ƁƧĠeĘe KaƧƽeŃ ƙDaƧ

BeĠƧžĠeı GƠŐčbƠĠƽaŃŃĠeŃƚƄƉ DĠeƧeƠ
ƧŐıı ƧeĠŃe LeĠƧƽǑŃĊeŃ ɝǑ ĊıeĠcĘeŃ
BedĠŃĊǑŃĊeŃ aŃ deŃMǑƽƽeƠįŐŃĝ
ɝeƠŃ ƧŐɐĠe dĠe WeƽƽbeɐeƠbeƠ
ɎeƠĺaƠįƽeŃƉ IŃ ĠĘƠeĺGƠǑŃdƧaƽɝĝ
žažĠeƠ įŐŃįƠeƽĠƧĠeƠeŃ dĠe ReĊǑĝ

ıĠeƠeƠ daŃŃ aǑcĘ ĊıeĠcĘ ĠĘƠe VŐƠĝ
ƧƽeııǑŃĊeŃ: SŐ dǗƠfeŃMĠƽaƠbeĠƽeƠ
deƧ NeƽɝbeƽƠĠebƧ ŃĠcĘƽ fǗƠ aŃdeĝ
Ơe UŃƽeƠŃeĘĺeŃƧbeƠeĠcĘe aƠbeĠĝ
ƽeŃ, dĠe BǗƠŐƧ ǑŃd AƠbeĠƽƧžıäƽɝe
ĺǗƧƧeŃ baǑıĠcĘ ĊeƽƠeŃŃƽ ɎŐŃ deŃ
aŃdeƠeŃ BeƠeĠcĘeŃ ƧeĠŃ, ĠŃŃeƠĝ
Ęaıb deƠ TeıcŐ ĺǑƧƧ eƧ ĝ ɐĠe aǑƧ
deƠ BaŃįeŃɐeıƽ beįaŃŃƽ ĝ eĠŃe
ƙcĘĠŃeƧĠƧcĘeMaǑeƠƚ ɝǑƠ BeĊƠeŃĝ
ɝǑŃĊ deƧ IŃfŐƠĺaƽĠŐŃƧfıǑƧƧeƧ
ĊebeŃƉ
AııeƠdĠŃĊƧ beɝɐeĠfeıƽ JŐacĘĠĺ

TƠĠcįı, GeƧcĘäfƽƧfǗĘƠeƠ beĠĺ ɎĠƠĝ
ƽǑeııeŃ NeƽɝbeƽƠeĠbeƠ VaŃcŐ ĠŃ
NeǑĝIƧeŃbǑƠĊ, daƧƧ dĠe AŃɐeŃĝ

deƠ ɎŐŃ eĠŃeƠ ƙFǑŃcƽĠŐŃaı Sežaĝ
ƠaƽĠŐŃƚ ɐĠƠįıĠcĘ žƠŐfĠƽĠeƠeŃƉ ƙAıƧ
ɎĠƠƽǑeııeƠ NeƽɝaŃbĠeƽeƠĺĠƽ HaǑžƽĝ
ƧĠƽɝ ĠŃ LŐŃdŐŃ įŐŃŃƽeŃ ɐĠƠ dĠe
dŐƠƽĠĊe EŃƽɐĠcįıǑŃĊ ĊeŃaǑ beŐbĝ
acĘƽeŃƚ, ƧŐ TƠĠcįı, ƙfǗƠ ǑŃƧeƠeKǑŃĝ
deŃ, ĊıŐbaı aĊĠeƠeŃde UŃƽeƠŃeĘĝ
ĺeŃ, Ęaƽ dĠe TƠeŃŃǑŃĊ ɎŐŃ IŃfƠaĝ
ƧƽƠǑįƽǑƠ ǑŃd SeƠɎĠce įaǑĺ žŐƧĠĝ
ƽĠɎe Effeįƽe ĊebƠacĘƽƉƚ LedĠĊıĠcĘ
ƠeĊĠŐŃaı Ęabe ƧĠcĘ eĠŃ beƧƧeƠeƧ
SeƠɎĠceaŃĊebŐƽ ĘeƠaǑƧĊebĠıdeƽƉ
EƠƧƽaǑŃıĠcĘeƠɐeĠƧe Ęäıƽ ĺaŃ

aǑcĘ beĠĺ VeƠbaŃd deƠ AŃbĠeƽeƠ
ɎŐŃ TeıeįŐĺĺǑŃĠįaƽĠŐŃƧĝ ǑŃd
MeĘƠɐeƠƽdĠeŃƧƽeŃ ƁVATMƄ, ĠŃ
deĺ ɎĠeıe TeıeįŐĺĝKŐŃįǑƠƠeŃƽeŃ
ɝǑƧaĺĺeŃĊeƧcĘıŐƧƧeŃ ƧĠŃd, ɐeĝ
ŃĠĊ ɎŐĺ VŐƠƧcĘıaĊ deƠ FǑŃcƽĠŐŃĝ
aı SežaƠaƽĠŐŃƉ DeƠ VeƠbaŃd, deƠ
ĠŃ deƠ VeƠĊaŃĊeŃĘeĠƽ ĠĺĺeƠ ɐĠeĝ
deƠ įƠĠƽĠƧĠeƠƽe, daƧƧ dĠe TeıeįŐĺ
ĠĘƠeŃWeƽƽbeɐeƠbeƠŃ deŃ ZǑĊaŃĊ
ɝǑĺ Neƽɝ eƠƧcĘɐeƠe, ĊıaǑbƽ
ƧcĘıĠcĘƽ ŃĠcĘƽ aŃ eĠŃe VeƠbeƧƧeĝ
ƠǑŃĊ deƠ WeƽƽbeɐeƠbƧĠƽǑaƽĠŐŃ
dǑƠcĘ dĠeƧe FŐƠĺ deƠ ReĊǑıĠeĝ
ƠǑŃĊƉ ZǑĺaı fǗƠ VATMĝSžƠecĘeƠ
WŐıfĊaŃĊ HeeƠ daƧ PƠŐbıeĺ ŃĠcĘƽ
Ġĺ CŐƠeĝNeƽɝ ıĠeĊƽ, ƧŐŃdeƠŃ Ġĺ
AcceƧƧĝBeƠeĠcĘ, aıƧŐ deƠ ıeƽɝƽeŃ
MeĠıeƉ ƙVŐŃ eĠŃeĺ EǑƠŐ UĺƧaƽɝƚ,
ƧŐ ƠecĘŃeƽ eƠ ɎŐƠ, ƙbıeĠbeŃ deŃ
AŃbĠeƽeƠŃ įŃažž 5ɡ CeŃƽ, deŃŃ
ǋɡ CeŃƽ ĺǗƧƧeŃ ƧĠe fǗƠ dĠe IŃƽeƠĝ
cŐŃŃecƽĠŐŃ ĺĠƽ aŃdeƠeŃ NeƽɝeŃ
beɝaĘıeŃ ǑŃd ǂɡ CeŃƽ aŃ dĠe Teĝ
ıeįŐĺ fǗƠ VŐƠıeĠƧƽǑŃĊeŃ aǑf deƠ
ıeƽɝƽeŃMeĠıeƉƚ NŐcĘ dƠaƧƽĠƧcĘeƠ
fäııƽ dĠe RecĘŃǑŃĊ fǗƠ dĠe WĠeĝ
deƠɎeƠįäǑfeƠ ɎŐŃ TeıeįŐĺĝLeĠƧĝ
ƽǑŃĊeŃ ĝ aıƧŐ deŃ ReƧaıeƠŃ ĝ aǑƧ:
SĠe fǗĘƠeŃ faƧƽ ņɡ PƠŐɝeŃƽ ĠĘƠeƠ
EĠŃŃaĘĺeŃ aŃ dĠe TeıeįŐĺ abƉ
AŃĊeƧĠcĘƽƧ dĠeƧeƠ ZaĘıeŃ eƠɐaƠĝ
ƽeƽ HeeƠ ɎŐŃ eĠŃeĺ aŃdeƠeŃ Reĝ
ĊǑıĠeƠǑŃĊƧĺŐdeıı ǑŃd NGN
įaǑĺ žŐƧĠƽĠɎe Effeįƽe aǑf deƠ
KŐƧƽeŃƧeĠƽeƉ
EƠ Ęäıƽ ĠŃ SacĘeŃ ReĊǑıĠeƠǑŃĊ

ɝɐeĠ aŃdeƠe PǑŃįƽe fǗƠ ɎĠeı eŃƽĝ

ƧcĘeĠdeŃdeƠ: WaƧ žaƧƧĠeƠƽ, ɐeŃŃ
dĠe TeıeįŐĺ Ġĺ ZǑĊe deƧ VDSLĝ
AǑƧbaǑƧ ĠƠĊeŃdɐaŃŃ dĠe HaǑžƽĝ
ɎeƠƽeĠıeƠ ƁHVTƧƄ – aǑcĘ aıƧ OƠƽƧĝ
ɎeƠĺĠƽƽıǑŃĊƧƧƽeııeŃ beįaŃŃƽ –
abƧcĘaıƽeƽƔ MǗƧƧeŃ dĠe Weƽƽbeĝ
ɐeƠbeƠ daŃŃ eĠĊeŃe LeĠƽǑŃĊeŃ
bĠƧ ɝǑ deŃ KabeıɎeƠɝɐeĠĊeƠŃ
ƁKVZƄ aĺ SƽƠačeŃƠaŃd ɎeƠıeĊeŃƔ
NebeŃ dĠeƧeĺ ǑŃĊeıŗƧƽeŃ PƠŐĝ
bıeĺ ƧƽŗƠƽ HeeƠ aŃ deŃ EUĝVŐƠĝ
ƧcĘıäĊeŃŃŐcĘ, daƧƧ dĠe ZaĘı ɎŐŃ
ǑƠƧžƠǗŃĊıĠcĘ ş8 ReĊǑıĠeƠǑŃĊƧĝ
ĺäƠįƽeŃ ƁĘĠeƠǑŃƽeƠ ɎeƠƧƽeĘeŃ dĠe
TKĝFacĘıeǑƽe ǑŃƽeƠƧcĘĠedıĠcĘe
SeƠɎĠceƧ ɐĠe TeƠĺĠŃĠeƠǑŃĊ, VeƠĝ
bĠŃdǑŃĊƧaǑfbaǑ eƽcƉƄ aǑf acĘƽ
ƠedǑɝĠeƠƽ ɐeƠdeŃ ƧŐıı ǑŃd deƠ
ReƧƽ ĠŃƧ eĠŃfacĘe KaƠƽeııƠecĘƽ
ǗbeƠfǗĘƠƽ ɐĠƠdƉ FeƠŃeƠ befǗƠcĘƽeƽ
eƠ beĠ eĠŃeƠ fǑŃįƽĠŐŃaıeŃ TƠeŃĝ
ŃǑŃĊ ŃŐcĘ aŃdeƠe ScĘɐĠeƠĠĊĝ
įeĠƽeŃ: WeŃŃ eĠŃe žƠĠɎaƽɐĠƠƽĝ
ƧcĘafƽıĠcĘ ŐƠĊaŃĠƧĠeƠƽe TeıeįŐĺ
aıƧ AįƽĠeŃĊeƧeııƧcĘafƽ ĠĘƠ Neƽɝ
aǑƧĊıĠedeƠŃĺǑƧƧ, daŃŃ įŗŃŃƽeŃ
dĠe AŃƽeĠıƧeĠĊŃeƠ ɐŐĺŗĊıĠcĘ
ScĘadeŃƧeƠƧaƽɝ fŐƠdeƠŃƉ
DĠe BǑŃdeƧŃeƽɝaĊeŃƽǑƠ aıƧ

deǑƽƧcĘeƠ TKĝReĊǑıĠeƠeƠ Ęäıƽ dĠe
TƠeŃŃǑŃĊ ɝɐĠƧcĘeŃ NeƽɝbeƽƠĠeb
ǑŃd TKĝSeƠɎĠceƧ ŃǑƠ fǗƠ dĠe UıƽĠĝ
ĺa RaƽĠŐƉ ZǑĺaı daƧ BeĠƧžĠeı
GƠŐčbƠĠƽaŃŃĠeŃ ɐeŃĠĊ ĺĠƽ deƠ
deǑƽƧcĘeŃ ReĊǑıĠeƠǑŃĊƧƠeaıĠƽäƽ
ĊeĺeĠŃƧaĺ Ęabe, deŃŃ aǑf deƠ
IŃƧeı ĘäƽƽeŃ dĠe WeƽƽbeɐeƠbeƠ
ǑƠƧžƠǗŃĊıĠcĘ ŃĠcĘƽ eĠŃĺaı eĠŃe
TeĠıŃeĘĺeƠaŃƧcĘıǑƧƧıeĠƽǑŃĊ ɎeƠĝ
ŃǗŃfƽĠĊ ɎŐŃ BT beįŐĺĺeŃƉ

Wer hat mehr Lobbyisten?

LeƽɝƽıĠcĘ bıeĠbƽ abɝǑɐaƠƽeŃ, ɐeƠ
ƧĠcĘ ĠŃ BƠǗƧƧeı aǑf žŐıĠƽĠƧcĘeƠ
EbeŃe dǑƠcĘƧeƽɝƽ: dĠe ǑĺƽƠĠebĠĊe
VĠɎĠaŃe RedĠŃĊ ŐdeƠ dĠe ŃaƽĠŐĝ
ŃaıeŃ IŃƽeƠeƧƧeŃĊƠǑžžeŃ ĺĠƽ
ĠĘƠeĺ BeĘaƠƠǑŃĊƧɎeƠĺŗĊeŃƉ
SŐııƽeŃ LeƽɝƽeƠe dĠe ObeƠĘaŃd
beĘaıƽeŃ, daŃŃ ĘabeŃ ƧĠe abeƠ
ŃǑƠ eĠŃe AƽeĺžaǑƧe ĊeɐŐŃŃŃeŃ,
deŃŃ dĠe ƽecĘŃĠƧcĘe EŃƽɐĠcįĝ
ıǑŃĊ ĠŃ RĠcĘƽǑŃĊ NGN įŗŃŃeŃ
ƧĠe ŃĠcĘƽ aǑfĘaıƽeŃƉ DaĺĠƽ ƽƠĠƽƽ
abeƠ deƠ IŃfƠaƧƽƠǑįƽǑƠɐeƽƽbeɐeƠb
– ɝǑĺĠŃdeƧƽ Ġĺ CŐƠeĝNeƽɝ –
ɝɐaŃĊƧıäǑfĠĊ ĠŃ deŃHĠŃƽeƠĊƠǑŃdƉ
AııeƠdĠŃĊƧ ɐŐııeŃ IŃƧĠdeƠ ɐĠƧƧeŃ,
daƧƧ daƧ VeƠĘäıƽŃĠƧ deƠ PƠŐĝ
RedĠŃĊĝLŐbbɔĠƧƽeŃ ɝǑ deŃ GeĊĝ
ŃeƠŃ ĠŃ BƠǗƧƧeı beĠ ƧĠebeŃ ɝǑ eĠŃƧ
ıĠeĊƽƉ Ĉhiċ u

Bei deĤ beǆoĤĩĽehenden NeŎoĤdnŎng deĩ TK-MaĤkĽeĩ ǏeichneĽ ĩich ein handfeĩĽeĤ InĽeĤeĩĩenkonflikĽ
ǏǇiĩchen deĤ EU Ŏnd DeŎĽĩchland ab: BĤőĩĩel Ǉill die CaĤĤieĤ ǏǇingen, ihĤe NeĽǏe aŎĩǏŎgliedeĤnĐ

EU: Kommen die Telcos ohne Netz?
VON CW-REDAKTEUR JÜRGEN HILL

Bei Diskussionen um das Thema Functional Separation wird immer

wieder die Regulierung von BT als Beispiel für die positiven Erfah-

rungen mit diesem Modell angeführt. Die dortige Regulierungsbehör-

de Ofcom kam 2005 zu dem Ergebnis, dass BT trotz Regulierung im-

mer noch einen erheblichen Marktanteil an den Endnutzermärkten

aufwies. Deshalb wurde die Frage erwogen, ob BT nach den Vor-

schriften des britischen Kartellrechts zerschlagen werden sollte. Um

dies zu vermeiden, stimmte BT der Auslagerung des Access-Netzes

in eine Access Services Division zu. Diese Division agiert nunmehr

als BT Openreach und ist eine Unternehmenseinheit von BT.

Als Unternehmenseinheit innerhalb des BT-Konzerns betreibt BT

Openreach das Access-Netzwerk des Carriers. Als Dienstleister be-

liefert BT Openreach unternehmensinterne und unternehmensexter-

ne Kunden nach dem Prinzip der „Equivalence of Access“ mit Zu-

gangsprodukten wie Telefonleitungen.

Das Beispiel Großbritannien

Infrastruktur ist out: Nach den Vorstellungen der EU soll künftig über

die TK-Netze ein Wettbewerb der Services stattfinden.
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Geht es nach

EU-Kommissarin

Viviane Reding,

so sollen Europas

Telcos ihren Netz-

betrieb in eigene

Organisationsein-

heiten auslagern.

www.computerwoche.de/
589932: TK-Industrie vor

dem Umbruch;

1218619: Regulierer will

VDSL-Netz öffnen;

595690: Telcos: Tote Dose

ohne Software.

Mehr zum Thema

wie die EU sich eine Neuord-

nung des TK-Marktes vor-

stellt;

was Experten von einer Aus-

gliederung des Netzbetriebs

halten;

welche Konsequenzen dies

für Anwender haben kann;

warum die Telekom-Konkur-

renten den Plänen ableh-

nend gegenüberstehen.

u

u

u

u

Hier lesen Sie…
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S
ecĘƧMĠŃǑƽeŃ ƧĠŃd ƧŐĊaƠ Ġĺ
ƧcĘŃeıııebĠĊeŃ ITĝBǑƧĠŃeƧƧ
eĠŃe įǑƠɝe ZeĠƽƉ UĺƧŐ beĝ
ĺeƠįeŃƧɐeƠƽeƠ ĠƧƽ eƧ, daƧƧ
dĠe VeƠaŃƧƽaıƽeƠ deƠ eƠƧƽeŃ

DeĺŐ GeƠĺaŃɔ, dĠe IDG BǑƧĠĝ
ŃeƧƧ MedĠa GĺbH ǑŃd ĝ aıƧ Eɒeĝ
cǑƽĠɎe PƠŐdǑceƠ – dĠe MǗŃcĘŃeƠ
MaĊŃĠĊƠŐǑž, ĊıeĠcĘ ǋɡ Maı dĠe
GeıeĊeŃĘeĠƽ ĘaƽƽeŃ, ĠŃ ĭeɐeĠıƧ
ƧecĘƧMĠŃǑƽeŃ ScĘĠcįƧaı ɝǑ ƧžĠeĝ
ıeŃ: SĠe eƠĺŗĊıĠcĘƽeŃ eƧ ĭǑŃĊeŃ
UŃƽeƠŃeĘĺeŃ aǑƧ DeǑƽƧcĘıaŃd,
EǑƠŐža ǑŃd aŃdeƠeŃ TeĠıeŃ deƠ
Weıƽ, ĠĘƠe PƠŐdǑįƽe ǑŃd Geĝ
ƧcĘäfƽƧĠdeeŃ aǑf ĊƠŐčeƠ BǗĘŃe
Ġĺ DeǑƽƧcĘeŃ MǑƧeǑĺ, MǗŃĝ
cĘeŃ, ɝǑ žƠäƧeŃƽĠeƠeŃƉ DĠe ƠǑŃd
ǂ5ɡ PeƠƧŐŃeŃ ǑĺfaƧƧeŃde ZǑĘŗĝ
ƠeƠƧcĘafƽ Ƨeƽɝƽe ƧĠcĘ aǑƧ VeŃƽǑƠe
CažĠƽaıĠƧƽƧ, FĠŃaŃɝĠeƠǑŃĊƧeɒžeƠĝ
ƽeŃ, AŃaıɔƧƽeŃ, ITĝEŃƽƧcĘeĠdeƠŃ
ǑŃd VeƠƽƠeƽeƠŃ deƠ WĠƠƽƧcĘafƽƧĝ
ǑŃd FacĘžƠeƧƧe ɝǑƧaĺĺeŃƉ

Powerpoint-freie Zone

UŃd daƧ PǑbıĠįǑĺ įaĺ ɎŐıı aǑf
ƧeĠŃe KŐƧƽeŃ, deŃŃ dĠe DeĺŐŃƧĝ
ƽƠaƽŐƠƧ ĊabeŃ aııeƧ, Ǒĺ ĠŃ dĠeƧeƠ
įǑƠɝeŃ ZeĠƽƧžaŃŃe EĠŃdƠǑcį ɝǑ
ĺacĘeŃƉ GaŃɝ ŐĘŃe PŐɐeƠžŐĠŃƽ
žƠäƧeŃƽĠeƠƽeŃ ƧĠe TecĘŃŐıŐĊĠeĝ
NeǑĘeĠƽeŃ aǑƧ deŃ BeƠeĠcĘeŃ
MŐbĠıe AžžıĠcaƽĠŐŃƧ, CŐŃƧǑĺeƠ
SŐıǑƽĠŐŃƧ, EŃƽeƠžƠĠƧe SŐıǑƽĠŐŃƧ &
IŃfƠaƧƽƠǑcƽǑƠe ǑŃd CŐĺĺǑŃĠƽɔ,
dĠe ĠŃ VŐƠƽƠäĊeŃ ǑŃd LĠɎeĝDeĝ
ĺŐŃƧƽƠaƽĠŐŃeŃ – ɝǑĺ TeĠı ĺĠƽ
ƧcĘaǑƧžĠeıeƠĠƧcĘeŃ EĠŃıaĊeŃ
dǑƠcĘƧeƽɝƽ – ɎŐƠĊefǗĘƠƽ ɐǑƠdeŃƉ
SŐ ǗbeƠɝeǑĊƽe eƽɐa daƧ ĠƧƠaeıĠĝ
ƧcĘe UŃƽeƠŃeĘĺeŃ FƠĠŃĊ ĺĠƽ
ƧeĠŃeƠ ĺŐbĠıeŃ VŐIPĝ ǑŃd IŃĝ
ƧƽaŃƽĝMeƧƧaĊĠŃĊĝLŗƧǑŃĊƉ DaƧ
PƠŐdǑįƽ ɐǑƠde ɎŐŃ MaƠįeƽĠŃĊĝ
CĘef RŐɔ TĠĺŐƠ RŐǑƧƧŐ ǑŃd ƧeĠĝ
Ńeĺ Teaĺ ƧŐ įǑƠɝɐeĠıĠĊ ĠŃ SɝeŃe
ĊeƧeƽɝƽ, daƧƧ FƠĠŃĊ ıeƽɝƽeŃdıĠcĘ
aĺ EŃde deƧ TaĊeƧ ɎŐŃ deŃ Beĝ
ƧǑcĘeƠŃ ɝǑĺ ƙDeĺŐ GŐdƚ Ċeĝ
ɐäĘıƽ ɐǑƠdeƉ
DĠe LacĘeƠ aǑf ĠĘƠeƠ SeĠƽe Ęaƽĝ

ƽeŃ aǑcĘ VɔƠŐ GaĺeƧ aǑƧ IƠıaŃd
ĺĠƽ ĠĘƠeĺ PeƠƧŐŃaı IŃžǑƽ PŐd
ƁPĠžƄ ɝǑƠ SƽƠeƧƧbeįäĺžfǑŃĊƉ DĠe
CŐĺžaŃɔ aǑƧ DǑbıĠŃ ıĠeč ɝɐeĠ
TeaĺĺĠƽĊıĠedeƠ ĠŃ eĠŃeĺ ƧžeɝĠĝ
eııeŃ WeƽƽıaǑf ĊeĊeŃeĠŃaŃdeƠ

aŃƽƠeƽeŃ, Ǒĺ deƠeŃ CŐŐıŃeƧƧ aǑf
ŐffeŃeƠ BǗĘŃe ɝǑ ƽeƧƽeŃƉ DaƧ Beĝ
ƧŐŃdeƠe aŃ deĺHaŃdɔĝSžĠeı: Je
ƠǑĘĠĊeƠ deƠ PǑıƧ deƠ RĠɎaıeŃ
ƧcĘıǑĊ, deƧƽŐ ƧcĘŃeııeƠ ɐaƠeŃ
ĠĘƠe SžĠeıfĠĊǑƠeŃ, ɝɐeĠ įıeĠŃe
DƠacĘeŃ, ǑŃƽeƠɐeĊƧƉ
AıƧ ƧįǑƠƠĠı bĠƧ ĊeŃĠaı įaŃŃĺaŃ

aǑcĘ dĠe SŐfƽɐaƠe deƧ ƠǑƧƧĠƧcĘeŃ
UŃƽeƠŃeĘĺeŃƧ Red SƒǑaƠe VeŃĝ
ƽǑƠeƧ beɝeĠcĘŃeŃƉ ƙMĠɒ Geƽƚ eƠĝ
ıaǑbƽ eƧ eĠŃeƠ GƠǑžže ɎŐŃMeŃĝ
ƧcĘeŃ, MǑƧĠįƧƽǗcįe aĺ PC ŃeǑ
ɝǑ ĺĠƧcĘeŃ ǑŃd eĠŃɝeıŃe KŐĺĝ
žŐŃeŃƽeŃ ƁGeƧaŃĊ, IŃƧƽƠǑĺeŃƽe,
SŐǑŃdĝEffeįƽeƄ aǑf ɎeƠƧcĘĠedeŃe
HaŃdɔƧ ɝǑ ɎeƠƽeĠıeŃƉ
DŐcĘ aǑcĘ NeǑĘeĠƽeŃ fǗƠ BǑƧĠĝ

ŃeƧƧĝAŃɐeŃdeƠ ƧŐƠĊƽeŃ fǗƠ AǑfĝ
ƧeĘeŃ: EĠŃeŃ ƙDŐžĠŃĊĝVeƠdacĘƽƚ
äǑčeƠƽeŃ beƠeĠƽƧ dĠe USĝaĺeƠĠĝ
įaŃĠƧcĘeŃ KŐııeĊeŃ ɎŐŃ ƙIŃfŐĝ
ɐŐƠıdƚ, aıƧ GıŐbaı CŐĺĺǑŃĠcaĝ
ƽĠŐŃƧ aǑf deƠ ƙDeĺŐ Faııƚ ƧeĠŃe
LŗƧǑŃĊeŃ fǗƠ dĠe BaŃdbƠeĠƽeŃƧĝ
ƽeĠĊeƠǑŃĊ aǑf deƠ ıeƽɝeŃ MeĠıe
ɎŐƠƧƽeııƽeƉ DaƧ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ
ŃǑƽɝƽ daƧ FƠeƒǑeŃɝƧžeįƽƠǑĺ
ǗbeƠ deĺ DSLĝBaŃd, Ǒĺ ǗbeƠ
eĠŃe eĠŃfacĘe TeıefŐŃıeĠƽǑŃĊ
ÜbeƠƽƠaĊǑŃĊƧƠaƽeŃ ɎŐŃĺeĘƠ aıƧ
şɡɡ MbĠƽƷƧ ɝǑ ƠeaıĠƧĠeƠeŃƉ EĠŃe
ɐeĠƽeƠe NeǑeƠǑŃĊ ĠƧƽ dĠe DaƽeŃĝ

ǗbeƠƽƠaĊǑŃĊ ǗbeƠ eĠŃeŃ bƠeĠƽeŃ
LEDĝLĠcĘƽƧƽƠaĘı, ǑŃd daƧ ĺĠƽ eĠĝ
ŃeƠ ĺaɒĠĺaıeŃ GeƧcĘɐĠŃdĠĊįeĠƽ
ɎŐŃ eĠŃeĺGbĠƽƷƧƉ
ƙDĠe FǗııe aŃ ĘŐcĘįaƠäƽĠĊeŃ

PƠäƧeŃƽaƽĠŐŃeŃ, dĠe ɐĠƠ fǗƠ dĠe
eƠƧƽe DeĺŐ ĠŃ EǑƠŐža ĊeɐĠŃŃeŃ
įŐŃŃƽeŃ, ĠƧƽ beeĠŃdƠǑcįeŃdƚ,
fƠeǑƽe ƧĠcĘ KaƠƧƽeŃ LǑdŐıžĘ ɎŐŃ
deƠMaĊŃĠĊƠŐǑž ɝǑĺAǑfƽaįƽ deƠ

VeƠaŃƧƽaıƽǑŃĊƉ DaƧ DeĺŐ AdɎĠĝ
ƧŐƠɔ BŐaƠd Ęabe beɐǑƧƧƽ UŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeŃ ĊeɐäĘıƽ, dĠe daƧ PŐƽeŃĝ
ɝĠaı ĘäƽƽeŃ, ƧĠcĘ Ġĺ ĊıŐbaıeŃ
MaƠįƽǑĺfeıd ɝǑ beĘaǑžƽeŃƉ
DaƧƧ ŃeǑŃ deƠ ǋɡ DeĺŐŃƧƽƠaĝ

ƽŐƠƧ aǑƧ IƧƠaeı, daĊeĊeŃ ıedĠĊıĠcĘ
fǗŃf aǑƧ DeǑƽƧcĘıaŃd įaĺeŃ,
ĘäŃĊƽ ƧƽaƠįĺĠƽ deƠ dŐƠƽĠĊeŃWĠƠƽĝ
ƧcĘafƽƧfŗƠdeƠǑŃĊ ǑŃd ŃǑƠ ɐeŃĠĊ
ĺĠƽ ĺaŃĊeıŃdeƠ IŃŃŐɎaƽĠŐŃ ŐdeƠ
WeƽƽbeɐeƠbƧfäĘĠĊįeĠƽ deƠ ĘĠeĝ
ƧĠĊeŃ GƠǗŃdeƠƧɝeŃe ɝǑƧaĺĺeŃƉ
SŐ ɐĠeƧ EɒecǑƽĠɎe PƠŐdǑceƠ ǑŃd

DeĺŐĝMŐdeƠaƽŐƠ SƽefaŃ HeƠbeƠƽ
daƠaǑf ĘĠŃ, daƧƧ dĠe MaĊŃĠĊƠŐǑž
beĠ deƠ ReįƠǑƽĠeƠǑŃĊ ƧžeɝĠeıı ĠĘƠe
KŐŃƽaįƽe ɝǑƠ ĠƧƠaeıĠƧcĘeŃ VeŃĝ
ƽǑƠeĝCažĠƽaıĝ ǑŃd GƠǗŃdeƠƧɝeŃe
ĊeŃǑƽɝƽ ĘabeƉ IdeeŃƠeĠcĘƽǑĺ ǑŃd
GeƧcĘäfƽƧƧĠŃŃĺade ĠŃ GeƠĺaŃɔ
beɐĠeƧ ǑŃƽeƠ aŃdeƠeĺ PeƽeƠ RŐĝ
ƧeŃbecį, CEO deƠ IdeŃƽ TecĘŃŐĝ
ıŐĊɔ AGƉ DaƧ UŃƽeƠŃeĘĺeŃ aǑƧ
WečıĠŃĊ beĠ MǗŃcĘeŃ Ęaƽƽe
ĊıeĠcĘĺeĘƠeƠe ŃeǑe PƠŐdǑįƽe ĠŃ
žeƽƽŐƉ FǗƠ ƧeĠŃeŃ AǑfƽƠĠƽƽ aǑf deƠ
DeĺŐ GeƠĺaŃɔ eŃƽƧcĘĠed ƧĠcĘ
RŐƧeŃbeƠĊ ıeƽɝƽeŃdıĠcĘ fǗƠ ƙGeĝ
ƧƽĠcƚƉ DĠe TecĘŃŐıŐĊĠe ŃǑƽɝƽ daƧ
eıeįƽƠĠƧcĘe Feıd deƠ ĺeŃƧcĘĝ
ıĠcĘeŃ HaǑƽ aǑƧ, ǑĺMeŃƧcĘeŃ
ɎĠƠƽǑeıı ĺĠƽ MaƧcĘĠŃeŃ ǑŃd Geĝ
ƠäƽeŃ įŐĺĺǑŃĠɝĠeƠeŃ ɝǑ ıaƧƧeŃƉ
WeĠƽeƠe DaƠƧƽeııeƠ aǑƧ deǑƽƧcĘeŃ
LaŃdeŃ ɐaƠeŃ dĠe GeŐƽaĊĊeƠ ɎŐŃ
LŐcƠ ƧŐɐĠe dĠe PƠŐdǑcƽ VaıǑe SɔƧĝ
ƽeĺƧ AG, dĠe ĺĠƽ eĠŃeƠ ŃeǑeŃ
SŐfƽɐaƠe dĠe LǗcįeŃ ɝɐĠƧcĘeŃ
MaƠįƽfŐƠƧcĘǑŃĊ, PƠŐdǑįƽĝMaĝ
ŃaĊeĺeŃƽ, MaƠįeƽĠŃĊ ǑŃd VeƠĝ
ƽƠĠeb ƧcĘıĠečeŃ ɐĠııƉ AǑčeƠdeĺ
žƠäƧeŃƽĠeƠƽe dĠe KaƠıƧƠǑĘeƠ SƽaĊe
Sžace AG eĠŃe BƠŐɐƧeƠĝbaƧĠeƠeŃĝ
de LŗƧǑŃĊ ɝǑƠ EĠŃbĠŃdǑŃĊ ɎŐŃ
ǂDĝWeıƽeŃ ĠŃ eĠŃe beƧƽeĘeŃde
IŃƽeƠŃeƽĝPıaƽƽfŐƠĺ, ɐäĘƠeŃd TƠaĝ

dŐƠĠa deĺŐŃƧƽƠĠeƠƽe, ɐĠe ƧĠcĘ
HäŃdıeƠ ĺĠƽ eĠŃeĺOŃıĠŃeĝSĘŐžĝ
SɔƧƽeĺ ɎŐŃ PıaƽƽfŐƠĺeŃɐĠe Ebaɔ
ǑŃabĘäŃĊĠĊ ĺacĘeŃ įŗŃŃeŃƉ
ZǑĺ ĘŐĘeŃ UŃƽeƠĘaıƽǑŃĊƧɐeƠƽ

deƠ VeƠaŃƧƽaıƽǑŃĊ ƽƠǑĊeŃ ŃebeŃ
deŃ DeĺŐŃƧƽƠaƽŐƠƧ aǑcĘ dĠe ıaǑĝ
ŃĠĊeŃ SƽaƽeĺeŃƽƧ žƠŐĺĠŃeŃƽeƠ
GäƧƽe beĠƉ IŃ ƧeĠŃeƠ KeɔŃŐƽe faƧƧĝ
ƽe OıĠɎeƠ SaĺɐeƠ, deǑƽƧcĘeƠ VŐƠĝ
ɝeĠĊeǑŃƽeƠŃeĘĺeƠ ǑŃd GƠǗŃdeƠ
ɎŐŃ AıaŃdŐƉde ǑŃd Jaĺba, ŃŐcĘ
eĠŃĺaı dĠe SĠƽǑaƽĠŐŃ deƠ deǑƽĝ
ƧcĘeŃ GƠǗŃdeƠƧɝeŃe ĠŃ deŃ ɎeƠĝ
ĊaŃĊeŃeŃ JaĘƠeŃ ɝǑƧaĺĺeŃ ǑŃd
ɐĠeƧ daƠaǑf ĘĠŃ, daƧƧ daƧ fĠŃƧƽeƠe
MĠƽƽeıaıƽeƠ ŃǑŃ eŃdĊǗıƽĠĊ ɎŐƠǗbeƠ
ƧeĠƉ EĠŃe AǑƧƧaĊe, dĠe dĠe AŃɐeĝ
ƧeŃdeŃ deƠ DeĺŐ GeƠĺaŃɔ aŃĝ
ĊeƧĠcĘƽƧ deƧ ƠeĊeŃ NeƽɐŐƠįĠŃĊƧ
ɐäĘƠeŃd deƧ EɎeŃƽƧ ƧĠcĘeƠ ǑŃƽeƠĝ
ƧcĘƠeĠbeŃƉ

Plattform für Innovationen

ƙDĠeƧe AƠƽ deƠ EƠfĠŃdeƠĝ ǑŃd SƽaƠƽĝ
ǑžĝKŐŃfeƠeŃɝ feĘıƽe ƧcĘŐŃ ƧeĠƽ
ıaŃĊeĺ Ġĺ eǑƠŐžäĠƧcĘeŃ UŃƽeƠĝ
ŃeĘĺeƠǑĺfeıdƚ, ƧŐ RǗdĠĊeƠ SžĠeƧ,
AŃaıɔƧƽ beĠ IDC CeŃƽƠaı EǑƠŐže
ǑŃd BeƧǑcĘeƠ deƠ VeƠaŃƧƽaıƽǑŃĊƉ
ƙSĠe ĊĠbƽ ŃeǑeŃ IdeeŃ ĠŃ EǑƠŐža
deŃ ŃŐƽɐeŃdĠĊeŃ RaǑĺƉ EƧ ɐaƠ
eĠŃe aǑƧĊeɝeĠcĘŃeƽ ŐƠĊaŃĠƧĠeƠƽe
KŐŃfeƠeŃɝ, dĠe ĠĘƠeƧĊıeĠcĘeŃ
ƧǑcĘƽ ǑŃd IŃƽeııecƽǑaı PƠŐžeƠƽɔ
OɐŃeƠ, VeŃƽǑƠe CažĠƽaı ǑŃd
UŃƽeƠŃeĘĺeƠ ĠŃ eĠŃeƠ ĠŃƧžĠƠĠeƠeŃĝ
deŃ UĺĊebǑŃĊ ɝǑƠ ZǑƧaĺĺeŃĝ
aƠbeĠƽ ĊebƠacĘƽ ĘaƽƉ EƧ ĠƧƽ ɝǑ
ĘŐffeŃ, daƧƧ dĠeƧe KŐŃfeƠeŃɝ eĠŃe
daǑeƠŃd ɐĠedeƠįeĘƠeŃde EĠŃĝ
ƠĠcĘƽǑŃĊ fǗƠ daƧ ĠŃŃŐɎaƽĠɎe EǑƠŐĝ
ža ɐĠƠdƉƚ
MĠcĘaeı BeĠıfǑč, GeƧcĘäfƽƧfǗĘĝ

ƠǑŃĊƧĺĠƽĊıĠed beĠ IDG BǑƧĠŃeƧƧ
MedĠa, beƧƽäƽĠĊƽe, daƧƧ fǗƠ įŐĺĝ
ĺeŃdeƧ JaĘƠ eĠŃeWĠedeƠĘŐıǑŃĊ
ĊežıaŃƽ ĠƧƽƉ IŃƽeƠeƧƧĠeƠƽe įŗŃŃeŃ
ƧcĘŐŃ ĭeƽɝƽ deŃşǂƉ ǑŃdşąƉOįƽŐbeƠ
ǋɡɡ8 ɎŐƠĺeƠįeŃ ŐdeƠ ƧĠcĘ ĺĠƽ
eĠŃeƠ GeƧcĘäfƽƧĠdee fǗƠ dĠe DeĺŐ
GeƠĺaŃɔ ǋɡɡ8 beɐeƠbeŃƉ u

InnoǆaĽion iĩĽ machbaĤ: OĤiginell Ŏnd ideenĤeich ĆĤäĩenĽieĤĽen ĩich ňǑ jŎnge TechnologieŎnĽeĤnehmen
aŎf deĤ eĤĩĽen Demo-VeĤanĩĽalĽŎng in EŎĤoĆaĐ

Demo Germany feiert glanzvolle Premiere

VON CW-REDAKTEUR MANFRED BREMMER

www.demogermany.com;

www.computerwoche.de/

demo-germany.

n

n

Links zum Thema

Karsten Ludolph von Magnigroup begrüßte die Gäste der ersten Demo-Veranstaltung in Europa und verteil-

te Champagner.

Die Präsentationen von Fring, Red Square Ventures, Velingo und Vyro Games sorgten für eine kurzweilige Veranstaltung.
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„Die Demo Germany gibt
neuen Ideen in Europa den

notwendigen Raum.“

Rüdiger Spies, IDC
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_INFRASTRUKTUR-PROTOKOLL

_Tag 79: Unsere IT-Umgebung ist starr und unflexibel. Wir können
uns nicht mehr an die sich ständig ändernden Bedürfnisse unseres
Unternehmens anpassen. Oh, nein ... wir sind so festgefahren,
dass wir sogar in der Zeit stecken geblieben sind.

_„Infrastructurus praehistoricus.“ Darüber hab’ich mal was gelesen.

_Tag 80: Ich übernehme wieder die Kontrolle – mit IBM SOA-Lösungen.
Jetzt haben wir die Hardware, Software und Services, die wir be-
nötigen, um auf Änderungen zu reagieren. IT-Strategien sowie Planung
und Implementierung sind mit unseren spezifischen Unternehmens-
bedürfnissen abgestimmt. Wir können jetzt neue Prozesse schneller
und effizienter anwenden und aktualisieren. Wir entwickeln uns!

_Adieu, starre Vergangenheit. Hallo, flexible Zukunft.

IBM, das IBM Logo, WebSphere und Take Back Control sind Marken oder eingetragene Marken der International Business Machines Corporation in den Vereinigten Staaten und/oder anderen Ländern. Andere Namen von Firmen, Produkten und Dienstleistungen können Marken oder eingetragene Marken ihrer jeweiligen Inhaber sein. © 2007 IBM Corporation.

Alle Rechte vorbehalten. O&M IBM IT 32/07

Führen Sie ein SOA Business Value Assessment durch unter:

IBM.COM/TAKEBACKCONTROL/SOA/DE
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