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EUROPA

Wer zahlt fiir Galileo?

Die EU-Kommission sucht nach
Wegen, um das rund 3,5 Milliarden
Euro teure satellitengestiitzte Naviga-
tionsnetz zu finanzieren. SEITE 6

IT-SERVICES

. Serie: Offshoring

Zum Auftakt unserer fiinfteiligen
Serie widmen wir uns der Frage, wel-
che Offshoring-Regionen fiir welche
Aufgaben geeignet sind. SEITE 36

KARRIERE

IT-Jobs mit Zukunft

Outsourcing und Offshoring bedrohen
Arbeitspldtze in der IT. Mit den rich-
tigen Skills haben IT-Profis dennoch
glanzende Perspektiven. SEITE 38

ﬂdﬂ/ Modelle von LG, Motorala und HTC im Vergleich

@ iPhone-Rivalen im Test

In den letzten Tagen dridngte sich der
Eindruck auf, mit dem iPhone habe
Apple das Handy neu erfunden. Doch
die Konkurrenz schléft nicht. LGs ,,Pra-
da“, das ,Touch” von HTC sowie das
,KRZR" von Motorola traten den Be-
weis an. www.computerwoche.de/tv

ZAHL DER WOCHE

Tage dauert es im Durch-
schnitt, bis ein Zero-Day-Bug
entdeckt oder gepatcht wird.

Bei Zero-Day-Bugs handelt es sich um
unentdeckte Softwareschwachstellen.
Hacker kdnnen sie nutzen, etwa um in
Firmensysteme einzubrechen und dort
Daten zu stehlen oder abzuandern. Im
Internet werden flir solche Schwachstel-
len teilweise hohe Geldsummen gebo-
ten. Wie der auf Zero-Bug-Attacken spe-
zialisierte Sicherheitsanbieter Immunity
berichtet, gibt es Fehler, die Uber meh-
rere Jahre unentdeckt bleiben.

Dell geht konsequent
in Richtung Linux

Der kriselnde PC-Direktanbieter Dell will
sein Produktportfolio an Desktop-PCs,
die unter dem Betriebssystem Ubuntu
Linux laufen, ausbauen. Damit erhilt das
Open-Source-System von einem fiihren-

00— den Anbieter verstarkt Unter-
o= | stiitzung. Fiir Anwender be-
= deutet das weitere Sicherheit
===10 | beilInvestitionen in das quel-
Eg loffene Betriebssystem. Mit
==3 | dem Angebot richtet sich Dell
=== | sowohl an Privatanwender als
=——+ | auch an mittelstindische Un-
Eg ternehmen. Weitere Ankiindi-
=3 | gungen soll es Anfang August
——=+ | aufder ,Linux World“ in San
<t | Francisco geben. (jm) *

Anwender kiindigen
Microsoft-Abos

Forrester Research zufolge sind viele Unternehmen mit
Microsofts , Software Assurance” unzufrieden.

it der Einfiihrung der Licence 6 |
im Jahr 2001 beseitigte Microsoft |
die Mdglichkeit, Updates fiir be- |

reits vorhandene Software zu !
i Abonnement besonders dann, wenn
fen. Stattdessen miissen Unternehmen |

einem reduzierten Preis zu kau-

fiir den Aufstieg zur neuesten Version !

eines Produkts den vollen
Preis einer Neulizenz be-
rappen oder einen Soft-
ware-Assurance-Vertrag

abschliefien. Gegen eine

lhre PI

Jahresgebiihr zwischen 25 11
(Server) und 29 Prozent definitiv
erneuern

(Desktop) des Lizenz-
preises kénnen Anwen-
der dann die neuesten
Releases der ge-
wiinschten Program-
me bekommen.

Eine aktuelle Um-
frage von Forrester
kommt zum Ergebnis,
dass viele Firmen auf
die ohnehin nicht sonder-
lich beliebte Software As-
surance kiinftig verzichten
wollen. Von 63 befragten
Unternehmen mit mehr
als 3000 Mitarbeitern be-
antworteten nur 24 Pro-
zent die Frage, ob sie ihr Abo verldngern
wollen, mit ,Ja“ beziehungsweise ,,Wahr-
scheinlich ja“ Klar dagegen entschieden
haben sich 26 Prozent, und 18 Prozent
wollen die Software Assurance nur fiir ei-
nige ausgewdihlte Produkte abschliefen.

Als wichtigsten Grund, das Software-
Abo auslaufen zu lassen, wird mangelnde
Wirtschaftlichkeit genannt. Bei einer ty-
pischen Laufzeit von vier Jahren bezahlen
Anwender fiir Desktop-Produkte 116 Pro-
zent der Neulizenz (29 mal 4), bei Server-
Software summieren sich die Abo-Gebiih-
ren auf 100 Prozent. Microsoft bietet im
Rahmen der Software Assurance neben
dem Recht auf Updates zwar einige Zuga-
ben an, etwa den Zugriff auf das IT-Portal
TechEd oder Trainingsgutscheine. Die

18

nur flr einige
Produkte
verlangern

Nur eine Minderheit hat sich
bereits auf die Verlangerung des
Microsoft-Abos festgelegt.

ne fiir
Software Assurance?

meisten der von Forrester interviewten
Unternehmen gaben aber an, diese Drein-
gaben nicht in Anspruch zu nehmen.

Als unokonomisch erweist sich das

Microsoft innerhalb der Vertragsdauer
keine signifikanten Updates liefert. Genau
dies traf bei einer Reihe
von Schliisselprodukten
zu, die erst nach vier (Ex-
change 2007, Sharepoint
2007, Office 2007) bis fiinf
Jahren (Windows Vista,
SQL Server) in einer neu-
en Version erschienen.
Die Unwirtschaftlich-
keit des Software-Abos
zeigt sich allerdings
erst im Nachhinein,
weil Microsoft den
Kunden vorher nicht
garantiert, dass inner-
halb der Laufzeit neue
Versionen der betreffen-
den Produkte erscheinen.
Der Nutzen einer Soft-
ware Assurance ist nicht
nur deshalb schwer kal-
kulierbar. Hinzu kommt,
dass Microsoft nach eige-
nem Ermessen die Lizenz-
bedingungen fiir abonnierte Produkte
verdndert. So fiihrte der Hersteller fiir Ex-
change 2007 und Sharepoint 2007 zum
Arger vieler Anwender neue Client-Access-
Lizenzen (,,Enterprise CALs") ein, die extra
bezahlt werden miissen. Das Abo umfasst
nur Standard-CALs, die nicht zur Nutzung
des vollen Funktionsumfangs der Server-
Software berechtigen.

Die sinkende Bereitschaft von Firmen,
sich vertraglich weiterhin an Microsoft zu
binden, begriindet Forrester auch damit,
dass wesentliche Updates innerhalb eines
kurzen Zeitraums erscheinen. Diese Bal-
lung war nur zum Teil in den Roadmaps
vorgesehen, im Fall von Vista und Office
ist sie die Folge von verspéteter Ausliefe-
rung. Fortsetzung auf Seite 4

Herkules packt zu

IBM und Siemens scheinen das IT-
Grof3projekt der Bundeswehr in den
Griff zu bekommen. Arger konnte aber
noch die SAP-Einfiihrung bereiten.
Nachrichten SEITE 5

Ungeliebter ,,Hackerparagraf“

Eine verdnderte Gesetzeslage erh6ht
das Risiko fiir Administratoren und
Informatiker, strafrechtlich belangt zu
werden. Nachrichten SEITE 8

Standards erleichtern BPM

Spezifikationen wie BPEL oder XPDL
vereinfachen das Business Process
Management, reichen aber in der Pra-
xis nicht aus.

Produkte & Technologien Praxis SEITE 18

Architektur-Management

Eine strategische und nutzenorien-

tierte Betrachtung der IT ist noch

langst nicht tiberall selbstverstdndlich.
Schwerpunkt SEITE 22

IT-Benchmarking

Warum die Ergebnisse vergleichender
Untersuchungen so oft wirkungslos
verpuffen. IT-Strategien SEITE 34
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INHALT 3

Selbstkritischer Bitkom-Chef 10

In seiner neuen Rolle als Ver-
bandsprésident hat August-Wil-
helm Scheer wie sein Vorgédnger
auf den bedrohlichen Fachkrif-
temangel hingewiesen, dabei
aber auch die IT-Industrie selbst
in die Pflicht genommen.

NACHRICHTEN UND ANALYSEN
Oracle gegen SAP 10

Nachdem SAP eingerdumt hat, dass die Unternehmen-
stochter TomorrowNow bei Oracle spioniert hat, gerit
die Auseinandersetzung immer mehr zum PR-Konflikt.

Europas IT-Dienstleister sind begehrt 12
Eine Reihe grofier IT-Konzerne aus den USA und
Indien scheint daran interessiert zu sein, sich durch
Ubernahmen stirker in Europa auszubreiten.

PRODUKTE & TECHNOLOGIEN
Oracle-Bl ab 1000 Dollar 15

Mit der Standard Edition One fiir Business Intelligence
wendet sich der Hersteller an kleine und mittelstdan-
dische Unternehmen.

Erste ECM-Appliances 17

Vorkonfigurierte Angebote aus Hard- und Software
kommen jetzt auch fiir das Enterprise-Content-
Management heraus.

PRODUKTE & TECHNOLOGIEN m

Business-Process-Management 18
Mit BPEL und XPDL sollen Geschiftsprozesse beschrie-
ben werden. Doch die Standards greifen zu kurz.

IT-STRATEGIEN
Benchmarking ist oft fiir die Katz’ 34

Die Ergebnisse von IT-Benchmarking-Studien landen
oft im hinteren Winkel eines Aktenschranks. Wie
kommt es, dass sie so selten in erfolgreiche Mafinah-
men miinden?

IT-SERVICES
Offshoring: Die attraktivsten Regionen 36

Indien ist weltweit nach wie vor der Offshore-Standort
Nummer eins. Inzwischen dréangen jedoch viele weitere
Niedriglohnregionen in den Markt. Welche Vor- und
Nachteile die einzelnen Léander fiir deutsche Unterneh-
men haben und welche Erfahrungen die Anwender
dort bereits sammeln konnten, lesen Sie im ersten Teil
unserer fiinfteiligen Offshoring-Serie.

JOB & KARRIERE

Wer iibersteht die Entlassungswelle? 38
Wenn IT-Profis in Anwenderunternehmen die wach-
senden Anforderungen erfiillen, haben sie beruflich
gldnzende Aussichten.

Freiberufler: Auftraggeber warten ab 40
Im Markt fiir Freiberufler steigen die Anfragen, die

die aktuelle Untersuchung des Hamburger Beratungs-
hauses Geco zeigt. Dennoch sei eine gewisse

Skepsis angebracht.

CW-TOPICS: MANAGED SERVICES

Kostengriinde treiben Unternehmen zur IT-Auslagerung.
Eine Verlegerbeilage der computERwocHE ab Seite 25

STANDARDS

. Impressum 37
Buchhaltung ohne Papier 20 | stellenmarkt 42
Beim Fernsehhersteller Loewe werden Rechnungen Zahlen - Prognosen - Trends 50
nur noch elektronisch verarbeitet. Im Heft erwahnte Hersteller 50
SCHWERPUNKT: DIE PERFEKTE IT
Ganzheitliche IT-Strategie — aber wie? 22

Lange Jahre haben viele Unternehmen ihre IT nur unter Kostenas-
pekten betrachtet. Das hat sich in jiingster Zeit massiv gedndert.

Das Kreuz mit der Datenintegration

In den Herstellerkonzepten sieht die unternehmensweite Integration
der Daten immer ganz einfach aus. In der Praxis ist sie kaum zu

bewerkstelligen.

24
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Die Highlights der Woche

iPhone-Konkurrenz mit Linux

Das Smartphone ,Neol973“ erinnert an
Apples iPhone, verfiigt tiber reichhaltige
Funktionen und ist fiir Entwickler interes-
sant, die sich auf der neuen Linux-Plattform
OpenMoko austoben méchten.
www.computerwoche.de/595867

Die zehn wichtigsten Benimm-Regeln bei Tisch
Wer die Regeln bei Tisch beherrscht, kann sich auf den
Inhalt des Geschéftstermins konzentrieren. Die wich-
tigsten Etikette-Regeln haben wir zusammengestellt.
www.computerwoche.de/595662

Aktuelle News auf lhrem Handy

Holen Sie sich die COMPUTERWOCHE-Nach-
richten auf Ihr Smartphone oder Ihren
PDA. Im mobilen Browser rufen Sie ledig-
lich www.computerwoche.de auf. Unsere
Software erkennt, ob der Aufruf von einem
PC oder einem Handy stammt - und liefert -
fiir die mobilen Nutzer eigens angepasste Seiten aus.
www.computerwoche.de/cw-mobile

SOA: ein Gliicksfall fiir Legacy-Systeme
Legacy-Systeme sind in Sachen Zuverléssigkeit und
TCO kaum zu toppen. Aber neue Prozesse, Produkte
und Geschéftsinitiativen lassen sich nur schwer im-
plementieren. Was funktioniert mit SOA anders als
mit fritheren Ansédtzen zur Legacy-Modernisierung?
www.computerwoche.de/soa-expertenrat/?p=188

Image-Spams — nur ein Hype?
Seit 2006 betten Spammer ihre uner-
wiinschten Botschaften in Bilder ein. Fil-
ter der ersten Generationen erkennen den
Trick nicht. Der Anteil des Image-Spams g
T e T P
liegt bei 20 Prozent. Wird das Phinomen st e
nur von Herstellern beschworen, um neue — satiss......
Anti-Spam-Losungen zu verkaufen? .
www.computerwoche. de/secur|ty-expertenrat/'?p-129

Canadian Pk
1:|'Wri4§l.h1ﬂ

Green IT

Besser spat als nie: IT goes Klimaschutz
www.computerwoche.de/594321

Griine IT wird immer wichtiger
www.computerwoche.de/593493

Kostentreiber im Rechenzentrum
www.computerwoche.de/593058

Forrester Research: Umwelt ist ein wichtiger Faktor
www.computerwoche.de/592768

DEMO

THE LAUNCHPAD FOR EMERGING TECHNOLOGY

OCTOBER 16, 2007

FIND THE NEXT BIG TECHNOLOGY

Cein Cermany will unveil 25 of Europe's up-and-coming
technologies for the first time. Be there and get a sneak preview
of the future of the technology business — discover innovation,
ideas and investment opportunities abound.

DEMO Germany, Munich, October 16, 2007, Forum am Deutschen Museum; www.demogermany.de
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MENSCHEN

0,: Telefonica sagt an Cl10 Roders Stuhl

Einem Pressebericht zufolge will der O,-
Mutterkonzern Telefénica nach dem O,-
Deutschland-Chef Rudolf Groger auch
CIO Alexander Roder loswerden. Der 58-
Jahrige stehe seit Monaten auf der
Abschussliste, berichtet das ,,Handels-
blatt® Als Herr tiber die IT des viertgréfiten
deutschen Mobilfunkbetreibers soll Réder
nicht ganz unschuldig an der gegenwiér-
tigen Krise bei O, sein. Obwohl die IT-Strategie des Unter-
nehmens einmal als vorbildlich galt, bewerten Experten die
Systeme inzwischen als zu komplex. Selbst kleinste Tarifdn-
derungen miissten mit viel Aufwand in einer ganzen Reihe
von unterschiedlichen Systemen nachgezogen werden.

Boses Nachspiel fiir Mobilcom-Schmid

Den Griinder und frithere Vorstandsvorsitzenden der Mobil-
com AG, Gerhard Schmid, holt wieder einmal die Vergan-
genheit ein: Am 18. Juli muss sich der 55-jdhrige vor dem
Landgericht Kiel verantworten. Dem Ex-Milliardar wird zur
Last gelegt, er habe 2002 Gelder aus einem Bauprojekt nach
Liechtenstein verschoben, obwohl die Landesbank Sachsen
die Gelder pfinden wollte. Schmid hatte 1991 den Mobil-
funk-Provider Mobilcom gegriindet, iibernahm sich spiter
jedoch beim Einstieg ins UMTS-Geschift, den er mit France
Télécom als Investor plante. 2002 musste er seinen Chefpos-
ten aufgeben, seit 2003 ist er offiziell mittellos.

Ex-E-Plus-Chef wird CEQ von One

Michael Krammer 16st Jorgen Bang-Jensen
nach zehn Jahren an der Spitze des dritt-
grofiten Osterreichischen Mobilfunkanbie-
ters One ab. Krammer gilt als Idealbeset-
zung fiir den geplanten Umbau von One in
Orange Austria nach Abschluss der Uber-
nahme durch France Télécom und den
Finanzinvestor Mid Europa Partners: Den
fritheren Rivalen Telering hatte der 47-Jah- .

rige wieder auf Kurs gebracht. Weniger erfolgreich war
Krammer als Geschéftsfithrer von E-Plus, wo er nach sieben
Monate im Januar 2007 schon wieder ausgeschieden war.

IT-Veteran wird President Emea bei Infor

Der ERP-Anbieter Infor hat seinen Emea-Vertriebschef Keith
Deane zum Prasidenten fiir Europa, den Nahen Osten und
Afrika befordert. In seiner neuen Position zeichnet Deane
fiir den Vertrieb aller Infor-Produkte, fiir begleitende Ser-
vices und fiir weiteres Wachstum in der Region verantwort-
lich. Deane begann seine IT-Karriere 1978 als Programmie-
rer. Die folgenden zwei Jahrzehnte war er in Vertriebs- und
Management-Positionen fithrender IT-Unternehmen aktiv.
Bevor er 2005 zu Infor stiefs, war er als Senior Vice President
bei Webmethods tétig.

Neuer CEQ bei Panda Software

Im Zuge der Ubernahme von Panda Software durch
die Investorengruppen Investindustrial und Gala
Capital wurde der frithere BMC-Manager Jorge
| Dinares (Foto) zum Firmenchef ernannt. Der Spa-
nier ersetzt Mikel Urizarbarrena, Griinder und seit
1990 CEO bei Panda Software, der weiter-
hin die Strategie des IT-Security-Anbie-
ters verantwortet. Dinares war zuletzt bei
BMC Software als Vice President World-
wide Growth and Emerging Markets
tatig. Davor verantwortete er als Vize-
prasident die Aktivitdten von BMC im
Raum Siideuropa.

Personalmitteilungen bitte an Menschen@Computerwoche.de

Kolumne

Monopolsteuer Software Assurance?

ins Gesicht und Microsoft-Verant-

wortlichen vermutlich den Angst-
schweif3 auf die Stirn. Uber das im Jahr
2001 als Teil von Licence 6.0 eingefiihr-
te und inzwischen mehrfach ange-
reicherte Abomodell Software Assu-
rance fiir Microsoft-Produkte drgern
sich viele Anwender offenbar schwarz
(siehe Seite 1). Stein des Anstofies ist
die Kosten-Nutzen-Relation des Pro-

Anwendern treibt es die Zornesrote

zufolge wollen etliche Kunden das
auch als Update-Schutz bezeichnete
Programm nicht verldngern. Thnen scheint es
giinstiger, alle vier oder fiinf Jahre den vollen Li-
zenzpreis zu entrichten als vier Jahre lang 25 Pro-
zent des fiir Server-Produkte verlangten Lizenz-
preises beziehungsweise 29 Prozent des Preises
fiir Desktop-Produkte zu zahlen und dabei nicht
sicher zu sein, ob in den Vertragszeitraum ein
wichtiges neues Release fillt.

Zwar basiert die Forrester-Umfrage nur auf 63
Kunden, aber der Arger diirfte symptomatisch
sein, zumal die Software Assurance seit ihrer Ein-
fithrung umstritten ist. Anwender und Analysten
stellten immer wieder die Frage, ob Microsoft die
Anwender mit dem Modell iiber den Tisch zieht.
SchliefSlich lohnt es sich nur, wenn das Unter-
nehmen innerhalb von drei Jahren neue Produkte
auf den Markt bringt. Dann hat der Anwender
gegeniiber dem normalen Lizenzvertrag 25 be-
ziehungsweise 13 Prozent gespart. Im vierten Jahr
ist das Serverprogramm kostenneutral, bei Desk-
tops zahlt man schon 16 Prozent drauf. Fiir An-

P
gramms. Einer Forrester-Befragung Christoph Witte
Chefredakteur

wender ist das kein guter Deal. Zumal
die Abstdnde zwischen wichtigen Re-
leases bei Microsoft ldnger waren - von
Windows XP zu Vista beispielsweise
fiinf Jahre. Und selbst wenn ein Major-
Update in die Dreijahresfrist fallen
wiirde, stellt sich die Frage, ob das An-
wenderunternehmen zu diesem Zeit-
punkt iiberhaupt das Release wechseln
will. Schlieflich ist damit - je nach Un-
ternehmensgrofie - ein enormer Auf-
wand verbunden, der oft keinen Pro-
duktivitdtszuwachs bringt.

Weil Software Assurance inzwischen
einen erheblichen Anteil am Microsoft-Umsatz
hat, werden die Redmonder nicht tatenlos zuse-
hen, wie die Kunden das Programm aufkiindigen.
Sie werden es anreichern und versuchen, es un-
ersetzlich zu machen. So kann beispielsweise
Windows Vista Enterprise schon jetzt nur noch
iiber Software Assurance und nicht mehr in Ein-
zellizenz bezogen werden. Und wenn mit anderen
wichtigen Produkten ebenso verfahren wird, dann
zahlt der Anwender drauf. Vor allem dann, wenn
die Releasewechsel weiter im jetzigen eher lang-
welligen Rhythmus vollzogen werden. Irgendwie
klingt das nach Monopolsteuer und nicht nach
Abomodell - bei dem spart man némlich gegen-
iiber dem Einzelkauf etwas ein.

Was halten Sie von Software Assurance?

Diese Kolumne finden Sie auch im Blog der compu-
TERWOCHE unter blog.computerwoche.de. Dort kon-
nen Sie Ihre Meinung diufSern und sofort verdffent-
lichen. Wir freuen uns aufIhre Kommentare!

Anwender kiindigen Microsoft-Abos

Anwender, deren Software Assu-
rance sich bis Ende letzten Jahres
erstreckte, erwarben somit das
Recht auf die neuesten Versionen
von Windows, Office, Exchange
und Sharepoint. Nach den bishe-
rigen Erfahrungen kénnen sie
davon ausgehen, dass Microsoft
zumindest drei oder vier Jahre
bendétigen wird, bis die ndchste
Generation dieser Produkte auf
den Markt kommt.

Zahlen ohne Gegenleistung?

Nachdem die meisten Anwender
anschliefiend bis zum Erschei-
nen des ersten Service Packs ab-
warten und zudem eine ldngere
Evaluierungsphase einplanen,
wiirden sie tiber mehrere Jahre
Gebiihren an Microsoft entrich-
ten, ohne dafiir eine Gegenleis-
tung zu beziehen. Sie konnten
stattdessen nach 2011 eine Neu-
lizenz der bendtigten Produkte
erwerben oder das Abo nach ei-
ner ldngeren Unterbrechung
rechtzeitig wieder aufleben las-
sen.

Wenn Unternehmen das Abon-
nement auslaufen lassen, dann
gewinnen sie zudem neue Spiel-
rdume fiir den Einsatz von Open-
Source-Alternativen. Viele An-
wender, die vor drei oder vier
Jahren eine Software Assurance
abschlossen, weil sie Linux oder
Open Office nicht als geeigneten
Ersatz fiir Microsoft-Produkte

Fortsetzung von Seite 1

betrachteten, mussten feststellen,
dass die freie Software seitdem
durch kontinuierliche Updates
grofSe Fortschritte erzielte. Wer
jedoch weitere zwei oder drei Jah-
re Gebiihren an Microsoft entrich-
tet und damit das Anrecht auf die
neuesten Versionen aus Redmond
erwirbt, kann den Umstieg auf
freie Alternativen betriebswirt-
schaftlich kaum rechtfertigen.

Microsoft hat offenbar die sin-
kende Bereitschaft der Kunden
zu einer langfristigen Bindung
erkannt. Der Anbieter versucht
gegen diese drohende Entwick-
lung zu steuern, indem er we-
sentliche Produkte exklusiv an
die Software Assurance bindet.
So kann Vista Enterprise nur iiber
das Abo und nicht als Einzelli-
zenz bezogen werden. (ws) @

Frage der Woche

Sollte die Bundesregierung den Zuzug aus-
landischer IT-Profis erleichtern?

Ja

Keine Meinun® 1’0

Nein

Vier von fiinf Online-Lesern der Computerwoche wiinschen keinen
erleichterten Zuzug fiir auslandische IT-Fachkrafte.

Quelle: Computerwoche.de; Angaben in Prozent; Basis: 372
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Herkules — harte Priifungen stehen bevor

Das Vorhaben zur Modernisierung der Bundeswehr-IT liegt offiziell im Fahrplan.
Doch die eigentlichen Hiirden muss das auf zehn Jahre angelegte Projekt erst noch meistern.

VON CW-REDAKTEUR MARTIN BAYER

iemens und IBM haben
erstmals eine Zwischenbi-
lanz fiir das Herkules-Pro-
jekt gezogen und den wei-
teren Fahrplan abgesteckt.
Demnach liegt die BWI Informa-
tionstechnik GmbH, ein Gemein-
schaftsunternehmen beider Kon-
zerne, gut im Rennen. Alle bislang
anvisierten Meilensteine des rund
7,1 Milliarden teuren Vorhabens
seien erreicht worden. Plangeméf3
habe die Gesellschaft Ende Méarz
den Betrieb der zivilen IT-Infra-
struktur der Streitkrifte iibernom-
men. Herkules sei zwar durch
seine GrofSe komplex, raumt Jiir-
gen Frischmuth, Mitglied des Be-
reichsvorstands von Siemens IT
Solutions and Services (SIS), ein.
Allerdings handle es sich um Stan-
dardtechnik. ,Das damit verbun-
dene Risiko ist iiberschaubar:

Hier lesen Sie ...

@ Welche Fortschritte das
Herkules-Projekt in den ers-
ten Monaten gemacht hat;

@ wie der weitere Fahrplan des
Vorhabens aussieht;

@ warum der Erfolg von
Herkules eng mit der SAP-
Einflhrung verknupft ist.

Nach den langjdhrigen Querelen
und stdndigen Verzogerungen
rund um Herkules soll es ziigig
weitergehen. Bis Ende September
soll die endgiiltige Organisation
der BWI stehen - das Gemein-
schaftsunternehmen wird die
Bundeswehr-IT in den kommen-
den zehn Jahren betreiben. Au-
3erdem wollen die Verantwort-
lichen noch in diesem Jahr die
Analyse und Inventur der beste-
henden Infrastruktur abschlie-
f3en. Parallel wird der Rollout
vorbereitet. Bis Ende 2010 will
BWI die Modernisierung abge-
schlossen haben. In den verblei-
benden sechs Jahren betreibt die
Gesellschaft diese Zielumgebung
und hilt die Technik auf einem
aktuellen Stand.

Zu dem Modell, dieses Vorha-
ben im Rahmen einer Public Pri-
vate Partnership (PPP) anzuge-
hen, habe es keine Alternative
gegeben, stellt Peter Blaschke,
Vorsitzender der BWI-Geschifts-
fithrung klar. ,Die Bundeswehr
hat festgestellt, dass sie den Stand
der Informationstechnik, den sie
gerne hitte, nie selbst erreichen
wird.“ Deshalb habe sich das Ver-
teidigungsministerium einen
Industriepartner gesucht, der die
Mitarbeiter, alle Assets wie PCs
und Rechenzentren sowie das
Budget der nichsten zehn Jahre
bekommt.

Mit der Modernisierung ihrer IT nimmt die Bundeswehr auch den

Umstieg auf SAP ins Visier.

An dem Kostenrahmen von 7,1
Milliarden Euro iiber die kom-
menden zehn Jahre hinweg ist
Blaschke zufolge nicht zu riitteln.
Die BWI muss mit dem gleichen
Budget auskommen, das bisher
auch den Streitkraften zur Verfii-
gung stand. ,Das Geld, das die
Bundeswehr bislang in einem
Jahr gebraucht hat, steht uns jetzt
als Flatrate tiber zehn Jahre hin-
weg zur Verfiigung.“ Dafiir erhalte
die Bundeswehr mehr Leistun-
gen als in der Vergangenheit.
Blaschke nennt Hilfe beim SAP-
Rollout, zusitzliche Netzwerke
sowie den geplanten User-Help-
desk als Beispiele.

Herkules steht und fallt mit SAP

Ob der Leistungsrahmen genau-
so in Stein gemeifSelt ist wie die
Kosten, bleibt abzuwarten. Alfred
Hummel, Abteilungsleiter Mo-
dernisierung im Bundesministe-
rium der Verteidigung, will das
Herkules-Vorhaben eng mit dem
SASPF-Projekt (Standard-Anwen-
dungs-Software-Produkt-Fami-

lien) verkniipft sehen, das eine
flichendeckende Einfithrung von
SAP zum Ziel hat. ,Wenn SASPF
kein Erfolg wird, dann wird auch
Herkules nicht erfolgreich sein.
Hummel zufolge stellt der Um-
stieg auf SAP die grofSte Heraus-
forderung fiir die Bundeswehr

und BWI dar. Dafiir wiinscht sich
der Bundeswehr-Beamte die Un-
terstiitzung durch die neue IT-
Gesellschaft.

»Das ist vertraglich genau ge-
regelt; meint BWI-Chef Blaschke.
Die Bundeswehr sei fiir das De-
sign und die Entwicklung der
SAP-Losung  verantwortlich.
Wenn die darauf folgende Test-
installation erfolgreich verlaufe,
iibernehme die BWI den Staffel-
stab und kiimmere sich um den

Laut BWI-Chef
Peter Blaschke
hatte die Bun-
deswehr den
gewiinschten
| Stand der IT-
Technik selbst
nie erreicht.

Roll-out und den Betrieb der
Software sowie die Schulung der
Mitarbeiter. Die kritischen Mo-
mente der SAP-Umstellung lie-
gen demnach auf Seiten der Bun-
deswehr. Allerdings will die BWI
laut Blaschke die Streitkrafte ,in
ihrer Verantwortung unterstiit-
zen‘, das SAP-Projekt moglichst
gut iiber die Biihne zu bringen.
Uber die exakte Aufgabenvertei-
lung scheint das letzte Wort aber
noch nicht gesprochen. Rudolf

FOTO: BUNDESWEHR

Bauer, Geschiftsfiihrer Public Pri-
vate Partnership von IBM
Deutschland, sieht alle Beteiligten
in der Verantwortung: Es gelte
auch die Aufgaben einvernehm-
lich zu lésen, die der Vertrag
nicht ausdriicklich beschreibe.

Flickenteppich Bundeswehr-IT

Zuvor muss die IT-Gesellschaft
jedoch PCs und Rechenzentren
auf den neuesten Stand der Tech-
nik bringen. Von einem desolaten
Zustand der Bundeswehr-IT wol-
len die BWI-Verantwortlichen
zwar nicht sprechen, doch sie
bezeichnen die Infrastruktur in
weiten Teilen als Flickenteppich.
Das liege unter anderem daran,
dass die einzelnen Einheiten der
Bundeswehr in der Vergangen-
heit selbststdndig ihre IT-Ausstat-
tung angeschafft hitten, meint
Blaschke. Aufierdem sei in den
Jahren, in denen tiber Herkules
verhandelt wurde, nur noch we-
nig investiert worden. Der BWI-
Chef kiindigte an, Rahmenver-
trdge von IBM und Siemens zu
nutzen, um Hardware sowie Soft-
ware anzuschaffen.

Gestemmt werden soll die Mo-
dernisierung von den etwa 2750
BWI-Mitarbeitern. Davon stam-
men rund 2400 von der Bundes-
wehr, 350 kommen von IBM und
Siemens. 800 Bundeswehr-Ange-
stellte sollen nach Ablauf eines
Jahres wieder zu den Streitkraften
zuriickkehren. Die Herausforde-
rung fiir die BWI liege darin, die
Integration der Mitarbeiter zu
fordern, erlautert Blaschke. Dazu
sei unter dem Motto ,Wir die
BWI* ein eigenes Programm ins
Leben gerufen worden. Man diir-
fe die Leistung der Bundeswehr-
Mitarbeiter nicht unterbewerten.
Der BWI-Chef dufdert Verstandnis
dafiir, wenn zunéchst einmal Ver-
unsicherung herrsche. ,Dass die
Leute abwarten und beobachten,
was passiert, ist vollig normal.
Auflerdem gehe es fiir die BWI
auch darum, das Know-how zu
sichern. Blaschke zufolge sind
die Bundeswehr-Mitarbeiter im

Herkules — die Fakten

Ende Dezember 2006 wurden nach siebenjahrigen
Verhandlungen die Herkules-Vertrage unterzeich-
net. Mit dem Uber 17 000 Seiten umfassenden Ver-
tragswerk Ubernahm die BWI Informationstechnik
GmbH, eine Tochter von IBM und Siemens, den IT-
Betrieb der Bundeswehr. An der Gesellschaft halt
der Bund 49,9 Prozent, Siemens 50,05 Prozent und
IBM 0,05 Prozent. Die BWI vergibt Auftrage an die
Tochter BWI Systeme GmbH, eine hundertprozen-
tige IBM-Tochter, und die BWI Services GmbH, die zu
100 Prozent zu Siemens gehort. Das Gesamtbudget
teilen sich Siemens und IBM etwa im Verhaltnis 60
zu 40. Die Public-Private-Partnership (PPP) ist zu-
nachst auf zehn Jahre angelegt und kostet den Bund
7,1 Milliarden Euro. Im Vorfeld der Vertragsunter-

zeichnung hatte der Bundesrechnungshof beman-
gelt, ein Eigenbetrieb kdme um bis zu eine Milliarde
Euro gunstiger. Die Beflrworter hielten dem entge-
gen, dass die Bundeswehr nicht in der Lage sei, die
notwendigen Anfangsinvestitionen im dreistelligen
Millionenbereich aufzubringen. Der Marschbefehl
an die BWI lautet, Rechenzentren sowie Arbeits-
platzrechner an 1500 Standorten zu modernisieren
und zu betreiben, ein flachendeckendes Kommuni-
kations- und Datennetz aufzubauen, die SAP-
Einfiihrung zu betreuen sowie Dienste wie E-Mail,
Internet und einen User-Helpdesk einzuflhren.
Nach Ablauf der zehn Jahre kann die Bundeswehr
entscheiden, ob sie den Betrieb wieder selbst Uiber-
nimmt oder eine neue Kooperation eingeht.

SAP — eine
Herkulesaufgabe

Seit 1998 bastelt die Bundes-
wehr im Rahmen des Projekts
SASPF (Standard-Anwendungs-
Software-Produktfamilien) an ih-
rem SAP-Umstieg. Experten zu-
folge soll das Vorhaben rund
750 Millionen Euro kosten. Bis
zu 50 000 Nutzer sollen mit
dem System arbeiten. 216
Altanwendungen wirden durch
SAP abgeldst. Allerdings scheint
die von den Streitkraften propa-
gierte Organisationsumstellung
auf Prozessorientierung alles
andere als trivial. 2003, nach-
dem die Programmorganisation
bereits zwei Jahre gearbeitet
hatte, wurde das Projekt neu
ausgerichtet. Der Grund: ,Alle
prognostizierten Risiken seien
eingetreten®, hiefl es von Seiten
des Verteidigungsministeriums.
Seitdem bemduhen sich die Ver-
antwortlichen die Umstellung in
kleineren, Uberschaubareren
Schritten voranzutreiben. Aller-
dings wird sich auch SASPF
deutlich verspaten, wegen der
Schwierigkeiten im Projektver-
lauf, fehlender Funktionen des
SAP-Systems und der Verzoge-
rungen bei Herkules. Sollte SAP
laut den ursprunglichen Pla-
nungen bereits ab dem kom-
menden Jahr laufen, haben die
Verantwortlichen die Zielmarke
nun auf das Jahr 2013 nach
hinten verlegt.

Schnitt 53 Jahre alt. Viele werden
den Abschluss des Herkules-Pro-
jekts als Pensionére erleben.
Der Druck, das PPP-Projekt er-
folgreich abzuschlieflen, ist grofs.
»Herkules muss ein Erfolg wer-
den‘, sagt IBM-Manager Bauer -
auch in Hinblick auf mogliche
Folgeauftrdage. Christophe Cha-
lons, Managing Director von
Pierre Audoin Consultants (PAC)
warnt, dass das PPP-Modell Scha-
den nehmen konnte, sollten die
ersten groflen Vorhaben schei-
tern. Fiir die Unternehmen geht
es dabei um viel Geld. Chalons
zufolge hinkt Deutschland in Sa-
chen offentliche Partnerschaften
deutlich hinterher. Wahrend in
GrofSbritannien bereits 0,6 Pro-
zent des Bruttoinlandsprodukts
(BIP) in derartige Kooperationen
flielen, sind es in Deutschland
erst 0,06 Prozent. Das soll sich in
den kommenden Jahren dndern.
Ziel der Bundesregierung ist es,
bis zum Jahr 2010 etwa 15 Pro-
zent der 6ffentlichen Investiti-
onen im Rahmen von PPP-Mo-
dellen abzuwickeln. Aktuell liegt
dieser Anteil bei gerade einmal
zwei Prozent. 2
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Wer bezahlt fiir Galileo?

Durch die Querelen rund um die Finanzierung des satellitengestiitzten Navigationssystems
droht Europa, den technischen Anschluss zu verlieren.

VON CW-REDAKTEUR MARTIN BAYER

s geht nicht um die Frage,

ob Galileo finanziert wird,

sondern wie‘, macht sich

Ulrich Theis vom Deut-

schen Zentrum fiir Luft-
und Raumfahrt (DLR) Mut. Nach
dem Scheitern der Konzessions-
verhandlungen mit der Industrie
vor wenigen Wochen muss die
EU-Kommission nun neue Wege
finden, wie das satellitengestiitz-
te Navigationssystem bezahlt
werden kann. Die Kosten werden
derzeit auf etwa 3,5 Milliarden
Euro taxiert.

Galileo gehort zur Infrastruktur

Theis, der beim DLR den Bereich
Navigation verantwortet, gehtim
Endeffekt von vier Milliarden
Euro aus. Den gescheiterten Ver-
handlungen trauert der Wissen-
schaftler aber nicht hinterher.
Aus seiner Sicht wiirde es Sinn
geben, wenn die 6ffentliche Hand
das Projekt finanziert. Navigation
gehore wie beispielsweise der
StrafSenbau zur Infrastruktur. Der
Plan, das System im Rahmen ei-
ner Private Public Partnership
(PPP) aufzubauen, sei auch dar-

Hier lesen Sie ...

@ warum die Finanzierung von
Galileo immer noch hakt;

@ was sich Politiker und
Wissenschaftler von dem
System versprechen;

@ welche Plane die
Konkurrenten verfolgen.

an gescheitert, dass das Risiko fiir
die Industrie zu grofs gewesen
sei. Das geschiftliche Potenzial
von Galileo sei derzeit kaum ab-
zuschidtzen. Daher hétten die
Unternehmen umfangreiche Si-
cherheiten fiir das von ihnen
eingebrachte Kapital gefordert,
wie zum Beispiel eine hohe Ver-
zinsung der Einlagen. Hétte sich
die EU darauf eingelassen, wére
das Navigationssystem doppelt
so teuer gekommen, bilanziert
Theis.

Schliisselprojekt fiir Europa

Bis September dieses Jahres will
die EU-Kommission alternative
Vorschlége fiir die Finanzierung
von Galileo prisentieren, hiefs es
kiirzlich in einer Mitteilung des
Haushaltsausschusses des Bun-
destags. Zweifel an dem Vorha-
ben wollen die Verantwortlichen
nicht aufkommen lassen. Galileo
sei ein Schliisselprojekt der Eu-
ropdischen Union, liefien die

europdischen Verkehrsminister :

e p—

Bis der Navigationssatellit GSTB-V2/A im Orbit schwebt, diirften

noch etliche Jahre vergehen.

verlauten, unter deren Agide das
Projekt steht. Der Europdische
Rat halte an seiner Entscheidung
fest, das System bis spétestens
2012 auf die Beine zu stellen.

Wer Galileo bezahlt, steht al-
lerdings in den Sternen. Zunéchst
muss die Finanzierung des am-
bitionierten Vorhabens geklért
werden, erlduterte Bundesver-
kehrsminister Wolfgang Tiefen-
see. Kosten, Risiken, Einnahmen
und Zeitpldne miissten bewertet
werden. Auflerdem gelte es,
samtliche moglichen Wege zur
Finanzierung durch die 6ffent-
liche Hand zu eruieren.

Derzeit gibt es offenbar ver-
schiedene Optionen. Beispiels-
weise lieflen sich die Gelder
durch Umschichtungen im EU-
Haushalt aufbringen. Alternativ
konnte das Projekt iiber die Eu-
ropdische Raumfahrtagentur ESA
finanziert werden. Dies bedeute
Mehrkosten von 450 Millionen
Euro verteilt auf vier Jahre. Au-
flerdem gebe es die Moglichkeit,
mehr Geld in den EU-Haushalt
einzustellen. Dieser Vorschlag
stof3t allerdings auf den Wider-
stand mehrerer EU-Staaten.

Es diirfte nicht einfach werden,
Geld fiir Galileo aus den EU-
Miihlen herauszubekommen,
weifd auch Theis zu berichten.
Jeder EU-Politiker in Briissel wa-
che eifersiichtig {iber die eigenen
Etats. Pldne, hier Gelder fiir an-
dere Zwecke abzuzweigen, stie-
fen in aller Regel sofort auf Wi-
derstand. Beispielsweise habe die
Idee, Mittel aus dem Topf der
Agrarsubventionen zu nehmen,
bei den Betroffenen einen Sturm
der Entriistung ausgeldst.

Auch aus den Reihen der Re-

gierungskoalition bekommt der

Verkehrsminister keinen unein-
geschrédnkten Riickhalt: Sprecher
von CDU/CSU sowie SPD be-
tonten zwar die Bedeutung des
Projekts, allerdings nicht zu je-
dem Preis.

Kosten diirfen nicht steigen

Deutlichere T6ne waren aus den
Reihen der Opposition zu horen.
Vertreter der Linksfraktion scho-
ben den Schwarzen Peter der
Industrie zu und duflerten sich
enttduscht dariiber, dass die
,Staatsnahen Monopolisten“
klein beigegeben hétten. Die Er-
folgsaussichten fiir das Vorhaben
seien bescheiden. Die FDP for-
derte, weiterhin das Gespriach
mit den Industrievertretern zu
suchen. Diese sollten sich nicht
so einfach aus der Verantwortung
stehlen konnen. Die Griinen
warnten, dass die Projektkosten
nicht aus dem Ruder laufen diirf-
ten. Eine Festlegung, das Vorha-
ben diirfe nicht scheitern, wiirde
die Preise nur weiter in die Hohe
treiben.

Tiefensee favorisiert eine Fi-
nanzierung iiber die ESA. Der
Minister schétzt den Markt fiir
Navigationsgerdte auf rund 150

Mehr zum Thema

www.computerwoche.de
1219293: Steuerzahler sollen
Galileo retten;
594093: EU beschlief3t
Galileo-Rettung mit
Steuergeldern in
Milliardenhohe;
593020: EU-Kommission
fordert milliarden-
schweren Rettungs-
plan fur Galileo.

Milliarden Euro. ,Von diesem Ku-
chen muss sich Europa ein mog-
lichst grofies Stiick herausschnei-
den‘, sagte der SPD-Politiker.
,Wir miissen auf diesem Markt
ab 2012 prisent sein.” Rund um
Galileo kénnte sich mit neuen
Diensten ein ganzer Wirtschafts-
zweig etablieren, wirbt auch Theis.
Bis zu 100 000 neue Arbeitsplétze
konnten so bis 2010 entstehen.
Der Forscher traumt beispiels-
weise davon, GPS auch in ge-
schlossenen Raumen zu etablie-
ren. Innerhalb von Gebduden
war das Navigationssignal bislang
nicht zu empfangen. Das konnte
sich mit Zusatztechniken wie
RFID oder WLAN jedoch dndern.

Wer darf Galileo abschalten?

Der Endverbraucher mit seinem
Navigationssystem im Auto diirf-
te indes keinen grofien Unter-
schied merken. Der ,,Open Ser-
vice“ (0S), den Galileo wie auch
GPS kostenfrei offeriert, bietet
mit Abweichungen von vier bis
acht Metern im besten Fall eine
kaum bessere Ortungsgenauig-
keit wie der US-amerikanische
Dienst. Nur wer fiir den Dienst
im ,,Commercial Service“ (CS)
zahlt, bekommt eine genauere
Ortung.

Auch eine Abschaltung des
Systems durch das Militar oder
andere Sicherheitsbehorden ist
mit Galileo nicht ausgeschlossen.
Zwar argumentieren europdische
Politiker, mit einem eigenen Sys-
tem die Abhéngigkeit von dem
durch das US-amerikanische Mi-
litdr kontrollierten GPS-Signal
abzuschiitteln. Die Moglichkeit,
im Krisenfall die Satellitenortung
einzuschrianken, wollen sich aber
auch die Européer nicht nehmen
lassen. Wer das System in wel-
chem Fall wie beeinflussen darf,
ist noch nicht geklart.

Konkurrenten schlafen nicht

Wihrend die Europder um Ga-
lileo streiten, arbeiten andere
Lander mit Hochdruck an eige-
nen Systemen. So planen die US-
Militédrs derzeit die Version GPS
III ihrer Ortungstechnik. Auch
Russland will sein ,,Glonass“-Sys-
tem ausbauen. Dariiber hinaus
entwickeln die Chinesen in dem
Projekt ,Compass* eine eigene
Navigationsarchitektur. Mit den
USA diirfte es kaum Konflikte ge-
ben, meint Theis. So sei geplant,
dass sich die offenen Dienste von
GPS und Galileo erginzen, was
zu einer hoheren Genauigkeit
fithre. Die Russen hétten noch
mit technischen Schwierigkeiten
zu kdmpfen, berichtet der DLR-

¢ Forscher. Probleme bereiteten in

Galileo — die
Technik

Bis 2012 sollen 30 Satelliten
mit europaischen Ariane-5-
und russischen Soyuz-ST-Ra-
keten in eine knapp 24 000
Kilometer hohe Umlaufbahn
geschossen werden. Die Satel-
liten teilen sich in drei Orbit-
ebenen auf. In jeder arbeiten
neun aktive Navigationssatel-
liten und ein Ersatzsatellit.
Komplettiert wird das System
von zwei Kontrollzentren und
40 Bodenstationen. Auf ver-
schiedenen Frequenzen sollen
vier Dienste angeboten wer-
den: ein offener Dienst (OS)
flr den Massenmarkt, ein
kommerzieller Dienst (CS),
ein Dienst fiir sicherheitskriti-
sche Anwendungen (SolL) und
ein Dienst von offentlichem
Interesse (PRS). Aktuell arbei-
ten die Wissenschaftler am
DLR mit einem Testsatelliten
am technischen Ausbau von
Galileo. Zusatzlich wurde auf
den Bergen rund um Berchtes-
gaden ein 65 Quadratkilome-
ter groRes Testgebiet einge-
richtet, in dem auch Unterneh-
men mogliche Galileo-Dienste
ausprobieren konnen.

erster Linie die Atomuhren, die
im Medium Earth Orbit (MEO)
in einer Hohe von etwa 24 000
Kilometern einer starken radio-
aktiven Strahlung ausgesetzt
seien. Daher betrage die Lebens-
dauer der russischen Satelliten
derzeit nur wenige Monate.

Chinesen machen Ernst

Die Anstrengungen der Chinesen
seien dagegen ernster zu neh-
men, warnt Theis. Im vergange-
nen Jahr habe das Reich der Mitte
rund 20 Atomuhren beim Schwei-
zer Hersteller Temex geordert,
der auch die Prazisionschrono-
meter fiir das Galileo-Projekt
liefert. Die Lieferung habe gegen
keine internationalen Abkom-
men verstofden, beteuerte Pascal
Rochet, CEO von Temex. Die von
China bestellten Atomuhren
seien nicht so genau wie die Ge-
rite, die bei Galileo verwendet
wiirden. Allerdings geht Rochet
davon aus, dass der technische
Vorsprung bald aufgeholt sei. Die
chinesischen Wissenschaftler
arbeiteten seit Jahren an Atom-
uhren. Die bislang gezeigten Pro-
dukte kdnnten den eigenen Ge-
riaten zwar noch nicht das Wasser
reichen. In drei bis vier Jahren
sehe das jedoch anders aus.
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Postini soll Google Apps voranbringen

Der Web-Konzern will seine Anwendungen fiir GrofsSkunden absichern.

Im Bemiihen, das eigene Soft-
wareangebot auch fiir grofie Un-
ternehmen interessant zu ma-
chen, holt sich Google den auf
Messaging-Security spezialisier-
ten Dienstleister Postini fiir 625
Millionen Dollar ins Haus.

Das Portfolio des privat gefiihr-
ten, 1999 gegriindeten Unterneh-
mens, das weltweit rund 35 000
Firmenkunden betreut, konzent-
riert sich auf Services fiir On-
Demand-Security, -Archivierung
und -Policy-Enforcement primar
fir E-Mail- und Instant-Mes-
saging-Systeme. Mit dem Know-
how des kalifornischen Service-
Providers will Google seine gehos-
tete Produktivititssoftware-Suite
Google Apps (Gmail, Calendar,
Talk, Docs & Spreadsheets) um
Sicherheits- und Compliance-
Funktionen anreichern, wie sie
GrofSunternehmen fordern.

Eric Schmidt,
Google: ,,Dank
Postini lassen sich
mit Google Apps
die IT-Sicherheits-
anforderungen in
Unternehmen
rationalisieren.”

Nach Angaben des Suchmaschi-
nengiganten ist die seit August
2006 verfiigbare Google-Apps-
Suite bereits in mehr als 100 000
Unternehmen im Einsatz - tag-
lich kdmen rund 1000 kleinere
Betriebe hinzu. Die Begeisterung
fiir die On-Demand-Dienste be-
schrankt sich laut Anbieter der-
zeit allerdings primér auf den
Mittelstand, wohingegen sich
grofie Unternehmen laut Google
aus Sicherheitsbedenken noch
zuriickhalten. Deren Beriihrungs-
dngste sollen nun mit Schiitzen-
hilfe von Postini ausgerdumt
werden. So konnen Google-Apps-
Anwender kiinftig Postini-Ser-
vices etwa fiir E-Mail-Scanning
und -Verschliisselung sowie - zu
Compliance-Zwecken - fiir die
Archivierung von E-Mails und
Messages nutzen, erldutert Dave
Girouard, Vice President und Ge-
neral Manager der Enterprise-
Business-Unit bei Google.

Wildern im Microsoft-Revier

Durch die Akquisition st6f3t
Google weiter in das Segment fiir
Unternehmens-IT vor und ver-
schérft damit die Konkurrenz zu
Microsoft und dessen in der Busi-
ness-Landschaft allgegenwir-
tigen Office-Applikationen. Einen
ersten Schritt in diese Richtung
machte Google bereits mit seiner
an GrofSkunden gerichteten
Google Apps Premier Edition, die
seit Februar einschliefdlich Rund-
um-die-Uhr-Support und Ser-
vice-Level-Zusagen gegen eine
Jahresgebiihr von 50 Dollar pro
Nutzer auf dem Markt ist.
»Dank Postini sind Google
Apps nicht mehr nur einfach und
ansprechend fiir Nutzer, sondern

ermoglichen es zudem, die kom-
plexen Anforderungen an die !
Informationssicherheit innerhalb :
dieser Organisationen zu ratio-
nalisieren, so Google-CEO Eric

Schmidt in einem Statement.
Nach der Transaktion, die gegen
Ende des dritten Quartals abge-
schlossen sein soll, wird Postini

als hundertprozentige Google-

Tochter firmieren und seine be-
stehende Kunden nach wie vor
betreuen.

Die Postini-Services sollen
nach der Ubernahme weiterhin
auch auf Stand-alone-Basis ver-
fiigbar sein. Man werde jedoch
alles tun, um Google Apps den
bestehenden Postini-Kunden so

schmackhaft wie moglich zu ma-

chen, kiindigte Girouard gegen-
iiber Analysten an.

Der Kauf von Postini ist Goog-
les drittgrofSte Akquisition nach
der 1,76-Milliarden-Dollar-Uber-
nahme des Online-Video-Pio-
niers YouTube im vergangenen
Jahr und dem im April angekiin-
digten Erwerb von DoubleClick
fiir 3,1 Milliarden Dollar. (kf)
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Ideen hatten Sie schon
immer. Jetzt bendtigen
Sie nur noch die richtige

Infrastruktur.

Das neue HP BladeSystem c-Class mit Virtual Connect Architektur ermdglicht hnen eine neuartige

Infrastruktur, die nur einmal vernetzt werden muss: Die virtuellen LAN/SAN-Verbindungen werden

beim ersten Einsatz vorab definiert, so dass Sie sie nicht jedes Mal manuell neu konfigurieren missen,

wenn Sie einen Server hinzufigen oder entfernen. Besonders vielseitig sind auch die HP BladeSystem

Server, die mit Dual-Core Intel® Xeon® Prozessoren und Intel® ltanium® 2 Prozessoren arbeiten: denn

sie unterstitzen sowohl 32-Bit- als auch é4-Bi-Umgebungen. Damit passt sich das HP BladeSystem
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